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Cuvant thainte

Economia nu se reduce la grafice si cifre. Este, inainte de toate, un mod de a gandi despre
alegeri, despre felul in care oamenii reactioneaza la stimulente si despre cum ajung milioane
de decizii individuale si se coordoneze fara ca cineva sa le dirijeze de la centru. Pentru un
viitor specialist in relatii internationale, acest mod de a gandi este un instrument de lucru:
comertul, sanctiunile, reglementarea, migratia si securitatea energetica sunt, in buna parte,
probleme economice imbréacate in limbaj politic.

Un curs numit Economie Mondiala care se deschide cu un singur cumparator, un singur
vanzator si un singur pret poate parea, la prima vedere, o promisiune améanata. Unde sunt
marile teme: comertul global, crizele, dezvoltarea, moneda? Ele vor veni, insd nu pot fi intelese
pe sarite. Economia mondiald nu este o entitate care pluteste deasupra pietelor; ea este
alcatuita din piete, miliarde de piete legate intre ele peste granite.

Priviti mai atent oricare dintre marile subiecte si veti gasi dedesubt mecanisme
microeconomice. Un rdzboi comercial este o poveste despre cerere, oferta si costuri impuse
deliberat. O sanctiune functioneaza schimband stimulente si preturi relative. Un plafon la
pretul energiei produce exact efectele studiate la capitolul despre plafoane si praguri.
Fluxurile de migratie raspund la diferente de salarii si la costuri de oportunitate. Cine vrea sa
judece intregul trebuie sa stapaneasca mai intdi partea: cum se formeaza un singur pret si ce
se intampla cand cineva incearca s il forteze.

De aceea aceastd prima parte a cursului este, in mod deliberat, microeconomica. Ea preda
gramatica disciplinei: un set restrans de concepte, cerere si ofertd, cost de oportunitate,
avantaj comparativ, externalitati, esecul pietei, fiara de care frazele mai ample ale economiei
mondiale raman de necitit. Partea a doua a cursului trece la lectura propriu-zisa a economiei
mondiale, la nivelul macroeconomic si international: cresterea, comertul intre natiuni,
moneda, dezvoltarea, crizele. Nu ocolim gramatica pentru a ajunge mai repede la lectura; o
invatdm tocmai pentru a putea citi apoi fara sa ne ratacim.

Microeconomia studiaza unitatile mici ale economiei: gospodaria care decide cat sa
economiseasca, firma care decide cat sa produca, statul care decide ce sa taxeze. Modelele ei
sunt simplificari deliberate; valoarea lor nu sté in realismul fiecdrui detaliu, ci in puterea de a
izola un mecanism si de a anticipa o consecinta.

Manualul adopta o pozitie analiticd, nu una doctrinara. Vom intalni situatii in care pietele
coordoneaza resursele remarcabil de bine si situatii in care esueaza, iar interventia publica
poate imbunatati sau inrdutiti rezultatul. De fiecare data, criteriul va fi acelasi: ce arata
rationamentul si ce aratd dovezile, evaluate prin prisma costurilor si a beneficiilor, nu a
etichetelor. Cititorul este invitat s verifice fiecare concluzie folosind aceleasi instrumente,
inclusiv impotriva afirmatiilor din acest text.

La capatul acestei prime parti veti avea in mana putine instrumente, dar puternice, suficiente
pentru a aborda in semestrul urmator intrebari care pareau rezervate expertilor. Tocmai de
aceea exemplele din fiecare capitol privesc, ori de cate ori este cu putintd, dincolo de granite:
ele nu sunt o abatere de la titlul cursului, ci o pregatire pentru el. Microeconomia de aici nu
concureazd cu economia mondiald, ci o face inteligibila.

Acest manual insoteste disciplina Economie Mondiala I, iar structura lui tematica urmeaza, in
linii mari, cursul deschis Principles of Microeconomics al Marginal Revolution University
(MRU), care la randul lui se sprijind pe manualul Modern Principles of Economics (editia a
treia) de Tyler Cowen si Alex Tabarrok. Fiecare capitol poate fi parcurs in doua straturi: textul
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principal, suficient pentru a stapani conceptele, si lectiile video indicate la sectiunea Lecturi
suplimentare, utile pentru exemple vizuale si pentru reluarea ideilor dificile. Lectiile video fac
parte din cursurile in limba romand de pe platforma Lectii de Economie
(lectiideeconomie.ro), in primul rand cursul Principiile microeconomiei, care urmeaza
aceeasi succesiune ca manualul, si cursul Proiectarea politicilor publice pentru capitolul
despre alegerea publica. Fiecare lectie video este insotitd, pe platform4, de un rezumat scris si
de un test de autoevaluare. Recomandarea este simpla: cititi capitolul, apoi urmariti lectiile
video, apoi rezolvati exercitiile.

Lectiile video de pe Lectii de Economie sunt gratuite si sunt indicate aici prin trimiteri, nu
reproduse; textul de fatd este original si poate fi adaptat liber pentru uzul cursului. Cine
prefera versiunile originale in limba englezd le gaseste in cursul deschis Principles of
Microeconomics al Marginal Revolution University (mru.org), din care se inspira cursul
romanesc.

O ultima nota, de redactare: termenii noi apar cu caractere aldine la prima utilizare, sunt
reluati in lista Termeni-cheie de la finalul fiecarui capitol si adunati in Glosarul de la finalul
volumului. Figurile folosesc o paletd constanta: cererea cu albastru, oferta cu portocaliu, iar
punctele de echilibru si surplusul cu verde.



Cum este organizat fiecare capitol

Toate capitolele au aceeasi structurd, pentru a face invatarea previzibila:

Ce veti invata: obiectivele capitolului, formulate ca rezultate verificabile.
Textul principal: expunerea conceptelor, cu figuri si cu aplicatii marcate in casete.

Aplicatie: exemple scurte care leaga modelul de o situatie concretd, adesea relevanta
pentru relatiile internationale.

Termeni-cheie: definitiile de retinut, reluate compact.
Idei de retinut: rezumatul argumentelor centrale.
Intrebari si exercitii: verificarea intelegerii si aplicarea modelelor.

Lecturi suplimentare: lectiile video de pe lectiideeconomie.ro si trimiterile la manualul
Cowen si Tabarrok.
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Capitolul 1. Cum se citeste lumea in cifre

Ce veti invata

Sa cititi un grafic: ce spun axele, ce inseamna un punct, ce arata o curba.

Sa interpretati panta unei drepte ca ritm de schimbare.

Sa distingeti intre procente, puncte procentuale si cresterea relativa.

Sa folositi marimi relative (pe cap de locuitor, ca pondere) pentru comparatii corecte.
Sa cititi o scara logaritmica si sa intelegeti de ce este utila.

Sa nu confundati corelatia cu cauzalitatea si sa recunoasteti un grafic inselator.

Maimutele care stiau mai multe

Iata un test scurt despre lume, cu trei intrebari cu variante. Cat la suta dintre copiii de un an
din lume sunt vaccinati impotriva pojarului: doufizeci, cincizeci sau optzeci? In ultimii
doudzeci de ani, ponderea oamenilor care traiesc in saracie extrema aproape s-a dublat, a
ramas cam la fel sau s-a injumatatit? Cat timp petrece in scoald, in medie, o femeie de treizeci
de ani din lume: trei ani, cinci ani sau sapte? Notati-va raspunsurile.

Medicul suedez Hans Rosling a pus exact aceste intrebari, ani la rand, unor audiente care ar fi
trebuit sa exceleze: studenti, jurnalisti, directori de companii, ministri, chiar laureati Nobel.
Rezultatele au fost dezastruoase. La majoritatea intrebarilor, oamenii nu doar greseau, ci se
descurcau mai prost decat intamplarea pura. Rosling a calculat si pragul: daca ai scrie cele trei
variante pe trei banane si ai lasa niste cimpanzei sa aleaga la nimereald, cimpanzeii ar nimeri,
in medie, una din trei. Publicul instruit pierdea in fata cimpanzeilor.

Explicatia nu este ca oamenii sunt prosti. Cimpanzeii castigd tocmai pentru cd aleg la
intamplare, deci se imprastie egal intre variante. Oamenii, in schimb, se inghesuie cu totii pe
raspunsul gresit, de obicei cel mai sumbru. Ignoranta noastra despre lume nu este aleatorie, ci
sistematic deformata: ne imaginam o planeti mai saracd, mai bolnava si mai imobila decat
este in realitate, pentru ca ne bazam pe o harta mentald invechitd, prinsa pe la juméatatea
secolului trecut.

Rosling si-a petrecut viata combatand aceastd deformare cu un singur instrument: datele,
prezentate in grafice ingenioase. A fondat fundatia Gapminder, a inventat graficele animate
cu bule in care fiecare tara era un balon ce urca, an de an, spre venituri si vieti mai lungi, si a
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tinut in 2006 una dintre cele mai vizionate prelegeri TED din istorie. Cu un aratator foarte
lung si energia unui comentator sportiv, a aratat ca vechea impartire a lumii in tari dezvoltate
si tari in curs de dezvoltare era depasita de decenii. Pentru un viitor specialist in relatii
internationale, lectia lui este chiar miezul meseriei: opiniile despre saracie, razboi, comert sau
migratie sunt ieftine, iar cifrele spun adesea altceva, mai precis. Acest capitol este o mica trusa
de instrumente: cum se citeste un numadr, un procent si un grafic, ca sa nu pierdeti, ca
audientele lui Rosling, in fata cimpanzeilor.

1.1 De ce ne temem de cifre (si de ce n-ar trebui)

Multi studenti ajung la istorie sau la relatii internationale si pentru ca spera sa lase
matematica in urma. Teama de cifre este insd, in mare parte, culturala, nu o incapacitate
reala. Faceti deja rationamente cantitative in fiecare zi: impartiti o nota de plata, comparati
pretul pe kilogram a doua produse, cantariti daca merita sa stati la o coada. Nimic din acest
capitol nu cere mai mult decat atat.

Cifrele sunt pur si simplu un limbaj al comparatiei si al proportiei. In relatiile internationale,
ele disciplineaza argumentele. A spune ca saracia globala a scazut este o impresie; a spune ca
ponderea populatiei in saracie extrema a scazut de la o anumita valoare la alta este o afirmatie
pe care o puteti verifica. Scopul de aici nu este un curs de matematica, ci atat cat trebuie ca sa
cititi datele lumii fara sa va lasati pacaliti.

1.2 Anatomia unui grafic

Cele mai multe grafice au doua axe. Fiecare axa reprezinta o variabila, adicd o marime care
poate lua valori diferite, masurata intr-o anumita unitate. Axa orizontala poarta de obicei
cauza sau timpul, iar cea verticald efectul sau marimea de interes. Un punct de pe grafic este o
singura observatie: o tara intr-un anumit an, o lung, o persoana. Ca sa il cititi, coborati din
punct pe axa orizontald pentru a afla o valoare si mergeti spre stinga, pe axa verticala, pentru
a o afla pe cealalta.

O linie sau o curba arata o relatie: pe masura ce creste valoarea de pe orizontald, ce se intampla
cu cea de pe verticala? Forma conteaza la fel de mult ca directia. Bulele celebre ale lui Rosling
nu sunt altceva decat puncte: fiecare tara o buld, pozitia datd de venit si de speranta de viata,
marimea bulei data de populatie (Figura 1.1).

A

-
<

un punct = o observatie
(o tara, intr-un an)

Axa verticala: alta variabila
(de ex. speranta de viata)

v

Axa orizontala: o variabila (de ex. venitul pe cap de locuitor)
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Figura 1.1. Anatomia unui grafic: axe, un punct (o observatie) si o curba care leaga variabilele.

1.3 Panta: cat de repede se schimba ceva

Panta unei drepte este ritmul de schimbare: cu cat se modifica valoarea de pe verticala atunci
cand cea de pe orizontald creste cu o unitate. In simboluri, panta este raportul dintre
schimbarea lui Y si schimbarea lui X. O panta mare inseamna schimbare rapida, una mics,
schimbare lentd, iar o panta negativa, o relatie inversa: cand una urca, cealalta coboara
(Figura 1.2).

Aceasta este forma cantitativd a gandirii la margine, pe care o vom folosi in tot manualul.
Panta unei curbe de cost este costul marginal; panta unei curbe de beneficiu este beneficiul
marginal. Atat semnul, cat si inclinarea unei drepte poarta un mesaj: nu doar incotro merge
ceva, ci si cat de repede.

A

panta = Ay / Ax

Ay

panta mare: schimbare rapida
= pantd mica: schimbare lentd

[
>

X

Figura 1.2. Panta ca ritm de schimbare: aceeasi distanta pe orizontald, efecte diferite pe verticala.

1.4 Procente, puncte procentuale si de cate ori

Un procent este o parte raportata la o sutime din intreg. O schimbare procentuald, sau rata de
crestere, se calculeaza ca diferenta dintre valoarea noua si cea veche, impartita la cea veche.
Daca un pret urca de la 200 la 230, cresterea este de 30 raportat la 200, adica 15 la suta.

Aici se ascunde cea mai frecventa capcana: diferenta dintre procente si puncte procentuale.
Daca rata somajului urca de la 5 la suta la 6 1a sut4, ea a crescut cu un punct procentual, dar cu
douédzeci la sutd in termeni relativi (Figura 1.3). Cele doua cifre, plus un punct si plus douézeci
la sutd, descriu acelasi eveniment, iar presa si politicienii aleg, dupa interes, varianta care
suni mai dramatic sau mai linistitor. Intrebati mereu care dintre ele se foloseste.

Si expresia de cate ori cere atentie. O dublare inseamna plus o sutd la suta, o triplare, plus doua
sute la sutd. Iar baza conteazi enorm: o scadere de cincizeci la sutd urmata de o crestere de
cincizeci la suta nu va readuce de unde ati plecat, ci va lasa mai jos, pentru ca a doua oara
procentul se aplica unei baze mai mici.
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nct procentual
20% n
ni relativi)

5%

Rata somajului (%)

Anul 1 Anul 2

Figura 1.3. Un punct procentual nu este acelasi lucru cu o crestere procentuald.

1.5 Marimi relative: pe cap de locuitor si ca pondere

Numerele absolute induc in eroare atunci cand comparam lucruri de marimi foarte diferite.
China emite, in total, mai mult dioxid de carbon decat Suedia, dar pe cap de locuitor imaginea
se schimbi complet. Impartirea unei valori totale la populatie (méarimea pe cap de locuitor)
sau raportarea ei la produsul intern brut (ca pondere) face comparatiile corecte, fiindca
elimind simplul efect al dimensiunii.

Pentru relatiile internationale, acest reflex este permanent. Cheltuielile militare arata altfel in
dolari absoluti si altfel ca procent din PIB; datoria publica, altfel in lei si altfel ca pondere in
economie; ajutorul pentru dezvoltare, altfel ca sumé totala si altfel pe cap de beneficiar.
Inainte de a v mira de o cifrd, intrebati: raportati la ce?

1.6 Scara logaritmica: cum a vazut Rosling lumea

Pe o scara obisnuita, numita liniara, distante egale inseamna cantitati egale: drumul de la 10
la 20 ocupa tot atata spatiu ca de la 1000 la 1010. Pe o scara logaritmica, distante egale
inseamna rapoarte egale: de la 10 la 20 ocupa tot atata spatiu ca de la 1000 la 2000, fiindca
ambele reprezinta o dublare.

De ce conteaza? Pentru ca scara logaritmica aratd ritmuri, nu cantitati, si face comparabile
lumi foarte diferite. O crestere constantd, an de an, apare ca o linie dreapta (Figura 1.4).
Rosling a asezat veniturile pe o axa logaritmica tocmai pentru ca o tara siraca ce creste cu
cinci la sutd pe an si una bogata ce creste tot cu cinci la sutd si arate la fel, ceea ce este
comparatia onesta. Pe o scara liniara, cresterea tarilor sarace pare invizibild, strivita langa
Zero.

Scara liniara Scara logaritmica
6000
un ritm constant =
5000 o linie dreapta
g
4000 =
g 5 10°]
g 3000 cresterea timpurie 3
)E pare invizibila —
= )
2000 - £
A
E
1000 1
0 102 A
0 2 4 6 8 10 0 2 4 6 8 10
Timp Timp
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Figura 1.4. Aceleasi date, doud scdri. Pe scara logaritmica, un ritm constant devine o linie dreapta.

1.7 Real si nominal: a scoate inflatia din cifre

Sumele de bani din ani diferiti nu sunt comparabile pana nu le ajustam de inflatie. O valoare
nominala este exprimata la preturile zilei; o valoare reala este ajustata la preturi constante,
pentru a masura puterea de cumparare. Un salariu care s-a dublat intr-o perioada in care
preturile s-au triplat a scazut, de fapt, in termeni reali.

Pentru a urmari schimbarea in timp, economistii folosesc numere-indice: o serie raportata la
un an de baza pus egal cu 100. Comparatiile reale sunt cele oneste de-a lungul anilor, iar in
acest manual vom semnala mereu daca o cifrd este nominala sau reala.

1.8 Corelatie nu inseamna cauzalitate

Faptul cd doud lucruri se misca impreuna nu inseamna cd unul il provoaca pe celalalt.
Vanzarile de inghetata si numarul de inecuri cresc in acelasi timp, dar nici inghetata nu
ineaca pe nimeni, nici invers: o variabild ascunsa, caldura verii, le impinge pe amandoua in
sus (Figura 1.5).

Mai exista doua capcane. Cauzalitatea inversa: oare X o provoaca pe Y, sau Y pe X? Si simpla
coincidents, mai ales pe serii scurte. Inainte de a crede ci un grafic dovedeste o cauzi,
intrebati-va ce altceva ar putea explica tiparul. Acest singur obicei previne cele mai multe
interpretari gresite ale datelor in relatiile internationale.

- o °
Corelatie puternica, . .
dar variabila ascunsa
este caldura verii. * y 4
- :
® e -

= ® o5
z . g
b7 ® . ...
= ® ®

° ' ®

@
(XY
3 o o
. J
.P @ ®

inghetata vanduta

Figura 1.5. O corelatie puternica poate ascunde o a treia variabild, care le miscd pe améandoud.

1.9 Cum mint graficele

Un grafic poate fi exact din punct de vedere tehnic si totusi inselator. Cel mai frecvent truc este
axa trunchiata: daca axa verticala nu porneste de la zero, o variatie minusculd pare o
prapastie (Figura 1.6). Aceeasi crestere, de la 101 la 105, poate parea o explozie sau o adiere,
dupa unde decide autorul sa taie axa.

Alte trucuri: intervale de timp alese convenabil, pentru a incepe dintr-un an care avantajeaza
concluzia; doua axe verticale fortate si para ca se potrivesc; distorsiuni de suprafati sau
efecte tridimensionale; baze si unitati lipsa. O lista scurta de verificare vi apara de majoritatea
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lor: de unde porneste axa, cat de larg este intervalul, care sunt unititile si ce a fost lasat pe
dinafara?

106 4 Axa trunchiata: pare un salt urias 120 - Axa de la zero: o crestere modesta
105 1 100 1
104 A 80 1
103 1 60 1
102 1 40 1
101 1 20 1
100- 0-
1 2 3 4 5 1 2 3 4 5

Figura 1.6. Aceleasi cinci valori, doud axe. Trunchierea axei verticale transforma o crestere modesta intr-un salt
aparent urias.

Aplicatie: salariul tau a crescut, esti mai bogat?

Salariul tdu urca de la 3.000 la 3.300 de lei. Cresterea procentuala este 300 raportat la
3.000, adica 10 la suta. Pare o veste buna. Dar daca, in aceeasi perioada, preturile au
crescut cu 12 la sutd, atunci in termeni reali salariul tdu cumpara mai putine lucruri decat
inainte: ai pierdut aproximativ 2 la suta din puterea de cumparare, desi cifra nominala a
urcat. Intrebarea corectd nu este cu cat mai multi lei ai in man4, ci cu cat mai multe
lucruri poti cumpara cu ei.

Cifrele despre Romania, citite cu grija

Aceleasi intrebari se pun si acasa. Cand auziti cd economia Romaniei a crescut cu un
anumit procent, intrebati: real sau nominal, adicd s-a scos inflatia din cifrd? Cand se
discuta deficitul sau datoria publicd, cereti marimea relativa, ca pondere in PIB, nu suma
in lei, fiindca doar asa se compara un an cu altul si o tara cu alta. Iar cand salariul mediu
pare sa fi urcat mult, intrebati cat a urcat in termeni reali, dupa preturi.

Si graficele din dezbaterea publicd ascund aceleasi trucuri: o axa care nu pleaca de la zero
face dintr-o crestere modesta a preturilor o prapastie, iar un interval de timp ales cu grija
poate arita aproape orice. Deprinderea acestui capitol, intrebarea ,raportat la ce, pe ce
interval si real sau nominal?”, este la fel de utila pentru a citi Roméania cat pentru a citi
lumea.

Termeni-cheie

Variabila. o marime care poate lua valori diferite, precum venitul, populatia sau anul.

Panta. ritmul de schimbare; cat se modifica valoarea de pe verticala la o crestere cu o
unitate pe orizontala.

Procent si punct procentual. o parte la sutd; respectiv diferenta aritmeticd simpla dintre
doua procente.

Rata de crestere. schimbarea relativa: diferenta dintre valoarea noua si cea veche,
raportata la cea veche.

Marime pe cap de locuitor. o valoare totald impartita la populatie, folosita pentru
comparatii corecte intre unitati de marimi diferite.
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Numar-indice. o serie de valori raportata la un an de baza pus egal cu 100.

Real si nominal. ajustat de inflatie, la preturi constante; respectiv exprimat la preturile
zilei.

Scara logaritmica. o axa pe care distante egale inseamna rapoarte egale (dublari), nu
cantitati egale.

Corelatie si cauzalitate. tendinta a doua variabile de a se misca impreuna; respectiv
relatia in care una o determina efectiv pe cealalta.

Variabila ascunsa. un al treilea factor, nereprezentat, care explica o corelatie dintre alte
doua.

Idei de retinut
= Un grafic este o fraza: axele sunt subiectul, forma curbei este verbul.
< Panta spune cat de repede se schimba ceva, nu doar in ce directie.

= Procentele si punctele procentuale nu sunt acelasi lucru; intrebati mereu care se
foloseste.

= Pentru comparatii corecte, raportati la ceva: la populatie, la PIB, la un an de baza.
= Scara logaritmica arata ritmuri, nu cantitati, si face comparabile lumi foarte diferite.
= Corelatia nu dovedeste cauzalitatea; cautati variabila ascunsa.

< Inainte de a crede un grafic, verificati de unde pleac axa si ce a fost lsat pe
dinafara.

= Aplicati aceleasi intrebari si cifrelor despre Romania: cresterea este reala sau
nominald, datoria se di ca pondere in PIB, iar axa graficului pleaca de la zero?

intrebari si exercitii

1. Tema principala: gasiti cel mai interesant grafic pe care il puteti descoperi (de pe
Gapminder, Our World in Data, Eurostat sau o alta sursa serioasa) si explicati-1, in
aproximativ o pagina. Spuneti ce se afla pe fiecare axa si in ce unitati, ce inseamna un
singur punct, care este mesajul principal, ce anume ar putea induce in eroare un
cititor neatent (axa, intervalul, o variabila ascunsa) si ce intrebare ridica graficul
pentru relatiile internationale. Aduceti graficul la curs, pregititi sa il prezentati in
doua minute.

2. Rata sdaraciei a scazut de la 25 la sutd la 20 la suta. Cu cate puncte procentuale a
scazut? Cu cat la sutd a scazut in termeni relativi? Explicati de ce cele doua cifre difera.

3. O economie creste cu 7 la suta pe an, an de an. Pe ce fel de scari, liniara sau
logaritmica, ar aparea aceasta crestere ca o linie dreapt3, si de ce?

4. Un studiu observa ca tarile cu mai multe telefoane mobile au si o speranta de viatd mai
mare. Propuneti cel putin o variabila ascunsa care ar putea explica aceasta corelatie
fara ca telefoanele sa fie cauza.

5. Un grafic aratd o crestere aparent uriasa a unei valori care a urcat de la 101 1a 105. Ce
detaliu al axei verticale ati verifica inainte de a va alarma?

6. Bugetul unui minister a crescut nominal cu 8 la sutd intr-un an in care inflatia a fost
de 10 la suta. A crescut sau a scazut bugetul in termeni reali? Explicati.

17



Economie Mondiala | | Capitolul 1. Cum se citeste lumea in cifre

7. Cautati o stire recenta cu o cifrd economicéd despre Romania (crestere, inflatie, deficit
sau salariu mediu). Verificati trei lucruri: este reala sau nominald, raportata la ce, si
cum este desenata axa graficului care o insoteste.

Lecturi suplimentare

Videoclipuri
Rosling, H. (2006, February). The best stats you've ever seen [Video]. TED Conferences.
https: //www.ted.com /talks/hans rosling the best stats you ve ever seen

Prelegerea care l-a fdcut celebru: cu grafice animate si o scard logaritmicd, aratd cd impdrfirea lumii
in riri dezvoltate si in curs de dezvoltare era deja depdsitd.

Rosling, H., & Rosling, O. (2014, September). How not to be ignorant about the world
[Video]. TED Conferences.
https://www.ted.com/talks/hans and ola rosling how not to_be ignorant about the
world
Testul de ignoranti cu care se deschide acest capitol: de ce publicul, inclusiv exper fii, pierde in fata
cimpanzeilor.

Rosling, H. (2010). Global population growth, box by box [Video]. TED Conferences.
https://www.ted.com /talks /hans rosling global population growth box by box
Cum si de ce va creste populatia lumii, explicat cu ldzi pe scend, fdrd nicio formuld.

Sugestie: raspundefi la intrebdrile lui Rosling inainte de a vedea rdspunsurile, notafi-vd scorul, apoi

intrebafi-vd de ce afi gresit.

Carti si articole

B Rosling, H., Rosling, 0., & Rosling Rénnlund, A. (2018). Factfulness: Ten reasons we're
wrong about the world, and why things are better than you think. Flatiron Books.

Cele zece instincte care ne fac sd vedem lumea mai sumbrd decdt este, cu remedii practice pentru
fiecare.

B Huff D. (1954). How to lie with statistics. W. W. Norton.

Un mic clasic despre trucurile prin care cifrele si graficele insald; vechi, dar mereu actual.

B Wheelan, C. (2013). Naked statistics: Stripping the dread from the data. W. W. Norton.

O introducere prietenoasd in statisticd, fdrd jargon, pentru cei care se tem de formule.

B Cowen, T., & Tabarrok, A. (2018). Modern principles of economics (3rd ed.). Worth
Publishers.

Apendicele despre construirea si citirea graficelor, de la finalul capitolului introductiv.

Date si resurse online
B Gapminder Foundation. (n.d.). Gapminder. https:/ /www.gapminder.org

Instrumente interactive si grafice cu bule pentru a explora datele lumii; un bun punct de plecare pentru
tema de mai sus.

B Roser, M. (Ed.). (n.d.). Our World in Data. https://ourworldindata.org

Sute de grafice documentate, cu surse, despre sdrdcie, sandtate, energie si conflicte; ideal pentru a gdsi
un grafic interesant.
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Capitolul 2. Introducere in gandirea economica

Ce veti invata

Sa explicati de ce raritatea face din alegere problema centrald a economiei.

Sa definiti costul de oportunitate si sa il folositi intr-o decizie concreta.

Sa rationati la margine, comparand costuri si beneficii suplimentare.

Sa recunoasteti rolul stimulentelor in comportamentul oamenilor si al organizatiilor.
Sa distingeti intre afirmatiile pozitive si cele normative.

Sa recunoasteti costurile irecuperabile si sa explicati de ce ceea ce s-a cheltuit deja nu ar
trebui sa conteze in deciziile despre viitor.

Sobolanii din Hanoi

Iatd o intrebare care pare sa aiba un singur raspuns evident: daca vrei sa scapi de sobolani, ce
faci? Platesti oameni s ii omoare. Cu cat platesti mai mult pentru fiecare sobolan, cu atat ar
trebui sd moara mai multi sobolani. Logica este atat de limpede incat pare o pierdere de vreme
sd o pui la indoiala. Si totusi.

In 1902, Hanoi era capitala Indochinei franceze si mandria proiectului colonial: bulevarde
largi, cladiri in stil parizian si, mai presus de orice, un sistem modern de canalizare, laudat ca
dovada a civilizatiei aduse de Franta. Problema este ca sobolanilor le-a placut canalizarea
chiar mai mult decat francezilor. Kilometrii de tuneluri intunecate, umede si ferite erau, din
punctul lor de vedere, un palat. Iar sobolanii, in plina pandemie de ciuma, nu erau doar
dezgustatori, ci periculosi.

La inceput, administratia a angajat vanatori profesionisti. Pe 12 iunie 1902, acestia au raportat
peste doudzeci de mii de sobolani ucisi intr-o singura zi. O cifra impresionantd, daca nu ar fi
fost un detaliu inconfortabil: sobolanii nu pareau sa se imputineze deloc. Asa ca autoritatile
au avut o idee pe care economistii 0 numesc, politicos, descentralizare: de ce sa platim cativa
vandtori, cind putem plati pe oricine? S-a anuntat o recompensa pentru fiecare sobolan ucis.
Ca sa nu se sufoce birourile municipale in cadavre, era suficient sa aduci dovada uciderii:
coada.

Aici intervine partea pe care nicio comisie nu a prevazut-o. Un functionar a observat, pe
strazile Hanoiului, sobolani vii care se plimbau fara coada. Explicatia era de o simplitate
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dezarmanta. Un sobolan mort aduce o recompensa o singura datd. Un sobolan viu, fara coada,
se intoarce in canalizare, se inmulteste si produce o noua generatie de cozi vandabile. De ce ai
ucide gasca, cand iti poate face oua de aur la nesfarsit? Mai mult, in satele din jurul orasului
au aparut adevarate ferme de sobolani, unde oamenii ii cresteau anume pentru cozi. Politica
menita sa starpeasca sobolanii ajunsese sa 1i subventioneze.

Francezii au platit, fira sa vrea, pentru exact opusul a ceea ce doreau. Nu pentru ca localnicii
ar fi fost necinstiti, ci pentru ca au fost rationali: li s-a oferit un pret pentru cozi, iar ei au
produs cozi, eficient, ingenios, exact cum face oricine in fata unui stimulent. Aceasta este, in
fond, ideea din care porneste toata economia. Oamenii raspund la stimulente. Nu la intentiile
bune din spatele unei reguli, ci la regula insasi, asa cum este ea scrisa. lar cine proiecteaza o
reguld fara sa se intrebe mai intai cum vor reactiona la ea oamenii reali risca sa obting, ca
administratorii din Hanoi, un oras plin de sobolani fira coada. Capitolul de fata este despre
acest mod de a gandi: despre raritate, alegere, cost de oportunitate si, mai ales, despre
stimulente.

2.1 Raritate, dorinte si alegere

Punctul de plecare al economiei este o observatie simpla: dorintele oamenilor depasesc
resursele disponibile pentru a le satisface. Timpul, banii, materiile prime, atentia si ribdarea
sunt limitate, in timp ce lista lucrurilor pe care le-am dori este, practic, nelimitata. Aceasta
tensiune se numeste raritate. Raritatea nu inseamna saracie: chiar si o persoana bogata are
doar doudzeci si patru de ore pe zi si trebuie sa aleaga cum le foloseste.

Pentru cd nu putem avea totul, fiecare alegere exclude alte alegeri. Economia studiaza tocmai
aceste compromisuri: cum decid indivizii, firmele si statele sa foloseasca resurse limitate, si ce
consecinte au deciziile lor, intentionate sau nu. Intrebarile pot fi marunte (cat timp aloc
invatatului in seara dinaintea examenului) sau de mare anvergura (cat din bugetul public
merge catre aparare si cat catre educatie), dar logica este aceeasi.

2.2 Costul de oportunitate

Costul real al unei alegeri nu este suma cheltuita, ci alternativa la care renuntam. Costul de
oportunitate al unei optiuni este valoarea celei mai bune alternative sacrificate. Daca
petreceti o ora citind acest capitol, costul de oportunitate este cel mai valoros lucru pe care 1-
ati fi putut face in acea ora: un somn in plus, o ord de munca platita sau timp cu prietenii.

Gandirea in termeni de cost de oportunitate schimba modul in care evaluam deciziile. Un
proiect de stat finantat din taxe nu este gratuit pentru cd nu i se ataseaza o factura vizibila;
costul lui este reprezentat de toate celelalte utiliziri ale acelorasi fonduri. In relatiile
internationale, decizia unui guvern de a aloca resurse pentru o capacitate militara are drept
cost de oportunitate spitalele, scolile sau reducerile de taxe la care se renunta. Niciuna dintre
aceste optiuni nu este, in sine, corecta sau gresita: analiza economica doar scoate la lumina ce
se schimba pe ce.

Aplicatie: costul de oportunitate al unui an de facultate

Costul vizibil al unui an universitar include taxele si cartile. Dar pentru multi studenti cea
mai mare componenta a costului este invizibila: venitul la care renunta pentru ca
studiaza in loc sa munceascd. Doua persoane cu taxe identice pot avea costuri de
oportunitate foarte diferite, daca una ar fi putut castiga mult mai mult pe piata muncii.
Acesta este motivul pentru care decizia de a continua studiile depinde nu doar de pret, ci
si de alternativa la care se renunta.
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2.3 Gandirea la margine

Deciziile importante sunt rareori de tip totul sau nimic. De obicei alegem cat anume: inca o ora
de studiu, inca o unitate produsd, inca un euro cheltuit pe publicitate. Economistii numesc
acest tip de rationament gandire la margine. Intrebarea relevanti nu este daci o activitate
este buna in ansamblu, ci dacd o unitate suplimentard aduce un beneficiu suplimentar mai
mare decéat costul suplimentar.

O firma nu se intreaba dacd sa producad, ci daca sd produca inca o unitate. Un guvern care
combate poluarea nu alege intre aer perfect curat si aer toxic, ci cat de mult sa reduca emisiile,
avand in vedere ca fiecare reducere suplimentara costd mai mult decat precedenta. Vom
reveni la acest principiu in aproape fiecare capitol, pentru ca marea majoritate a deciziilor
economice sunt decizii marginale.

2.4 Stimulentele conteaza

Oamenii reactioneazd la stimulente: schimbati recompensele si pedepsele, iar
comportamentul se schimba. Acesta este, poate, cel mai puternic principiu unic al economiei,
pentru ca explicd multe rezultate care par, la prima vedere, surprinzitoare.

Un exemplu istoric ilustreazd bine forta stimulentelor. La sfarsitul secolului al XVIII-lea,
Marea Britanie transporta detinuti spre Australia. Pe primele curse, mortalitatea la bord a
fost foarte ridicatd, desi existau reguli privind hrana si conditiile. Atata vreme cat armatorii
erau platiti pentru fiecare detinut imbarcat, ei nu aveau niciun motiv financiar sa se
ingrijeasca de supravietuirea pasagerilor. Schimbarea regulii a rezolvat problema: cand plata
a inceput sa fie facuta pentru fiecare detinut care ajungea viu in Australia, mortalitatea a
scazut dramatic. Regulile detaliate esuasera acolo unde un singur stimulent bine plasat a
reusit.

Acelasi mecanism explica observatii cotidiene. De ce este, adesea, serviciul mai atent la un
restaurant decat la o companie care va furnizeaza un serviciu de la care nu puteti pleca usor?
Pentru ca restaurantul pierde direct si imediat un client nemultumit, in timp ce furnizorul
captiv nu suporta acelasi cost. Cand analizati o politica, un contract sau o institutie, o
intrebare utila este mereu aceeasi: ce stimulente creeaza si pentru cine?

2.5 Pietele coordoneaza

Daci fiecare urmareste propriul interes, cum se face ca rafturile magazinelor sunt pline, iar
produse fabricate de mii de oameni care nu se cunosc intre ei ajung exact unde sunt cerute?
Raspunsul sta in piete si in preturi. Preturile transmit informatie: un pret in crestere
semnaleazd ca un bun a devenit mai rar sau mai dorit si ii indeamnd, simultan, pe
cumpdratori si economiseasca si pe producatori si ofere mai mult.

Figura 2.1 schiteaza aceasta coordonare. Gospoddriile furnizeaza firmelor munca si capital si
primesc venituri; cu aceste venituri cumpara de la firme bunuri si servicii. Pietele leaga cele
doua fluxuri, fara ca vreun coordonator central sa dirijeze cine ce produce. Vom relua aceasta
idee, a mainii invizibile, dupa ce vom construi instrumentele cererii si ofertei.
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Gospodarii
Munca, capital, Eﬁ-tefe ) Chelturzll,
aeeiibertt coordoneaza cerere de
schimbul bunuri
Firme

Figura 2.1. Fluxul circular: gospodariile si firmele, legate prin piete.

2.6 Pozitiv si normativ

O ultima distinctie ne va feri de confuzii frecvente. O afirmatie pozitiva descrie cum este
lumea si poate fi, in principiu, verificati: o crestere a taxei pe tigari reduce cantitatea
consumatd. O afirmatie normativa spune cum ar trebui sa fie lumea si implica o judecata de
valoare: taxa pe tigari ar trebui marita.

Economia oferd, in primul rand, afirmatii pozitive: ea poate estima cu ce se reduce consumul,
cine suporta povara taxei si ce venituri se colecteaza. Daca merita platit acest cost pentru
beneficiile urmarite este o intrebare normativa, la care raspund cetitenii si decidentii, nu
modelul. Vom péstra aceasta separatie pe tot parcursul manualului: mai intai clarificim ce se
intampla, abia apoi discutam ce este de dorit.

2.7 Gandirea economica, in Romania si in lume

Instrumentele acestui capitol, raritatea, costul de oportunitate, gandirea la margine si
stimulentele, nu sunt abstractiuni. Ele se vad limpede intr-o capcana in care cad, mai des
decat oricine, guvernele: aceea de a arunca bani buni dupa bani rai, in numele banilor deja
cheltuiti.

I Costuri irecuperabile: canalul care nu se mai termina

Pe langa costul de oportunitate existd o capcana inrudita: costul irecuperabil, adica o
cheltuiala deja facutd, care nu mai poate fi recuperata orice am decide de acum inainte. Cel
mai bun exemplu romanesc este Canalul Dundre-Bucuresti, inceput in 1986 si abandonat in
1990, cu circa 70% din sapaturi facute si aproape 2,7 miliarde de euro deja cheltuite. De peste
trei decenii zace in paraging, iar la fiecare cativa ani este reluat. Argumentul care revine
mereu este acelasi: trebuie terminat fiindca s-a investit deja atat, ar fi pacat sd se piarda.
Aceasta propozitie este chiar capcana costului irecuperabil, in forma pura.

Cele 2,7 miliarde sunt pierdute oricum, fie ca se mai toarnd in el un leu, fie cd nu; ele nu pot fi
un motiv sd cheltuiesti alte miliarde. Singura intrebare valida economic este orientata spre
viitor: pornind de astizi, depasesc beneficiile viitoare ale terminirii costurile viitoare,
comparativ cu cea mai buna utilizare alternativa a banilor? Aceasta este exact gandirea la
margine din acest capitol. Poate ca raspunsul este da, poate ca este nu; este o dezbatere
legitima. Dar ,am cheltuit deja atat” nu este un argument in niciuna dintre directii. Statul
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cade in aceastd capcana mai usor decat oricine, fiindca a recunoaste ca un proiect a fost o
greseala costa politic; asa ca este tentant sa arunci bani buni dupa bani rai, doar ca sa nu
admiti pierderea.

Capcana costurilor irecuperabile, de la canale la razboaie

Capcana costului irecuperabil creste pana la scara statelor. Guverne intregi continud
razboaie si angajamente esuate din cauza vietilor si a banilor deja cheltuiti: nu ne putem
opri acum, dupa atatea sacrificii. Acest rationament a prelungit multe conflicte mult
dincolo de punctul in care, privind inainte, costurile depaseau limpede orice castig. El are
chiar si o porecla, eroarea Concorde, dupa avionul supersonic franco-britanic pe care cele
doua guverne au continuat si il finanteze fiindca investisera deja enorm, desi nu a avut
niciodata sens comercial.

Intrebarea grea, orientati spre viitor, rimane mereu aceeasi: de aici incolo, depisesc
beneficiile costurile? Pentru un viitor specialist in relatii internationale, a deosebi
hotararea autentica de capcana costului irecuperabil, a sti cand ,,am mers prea departe ca
sd ne mai intoarcem” este intelepciune si cand este o cursa, este una dintre cele mai grele
si mai grave judecati din diplomatie si din razboi.

Termeni-cheie

Raritate. starea in care dorintele depasesc resursele disponibile, ceea ce impune alegerea.

Cost de oportunitate. valoarea celei mai bune alternative la care se renunta atunci cand se
face o alegere.

Cost irecuperabil. cheltuiala deja ficuta, care nu mai poate fi recuperata si care de aceea ar
trebui ignorata in deciziile despre viitor.

Gandire la margine. evaluarea unei decizii prin compararea beneficiului suplimentar cu
costul suplimentar al unei unitati in plus.

Stimulent. o recompensa sau o penalizare care influenteazd comportamentul.

Afirmatie pozitiva / normativa. o descriere verificabild a realitatii, respectiv o judecata
despre ce ar trebui si fie.

Idei de retinut
= Raritatea face inevitabila alegerea; orice alegere are un cost de oportunitate.
= Deciziile bune se iau la margine, comparand costuri si beneficii suplimentare.
= Oamenii si organizatiile reactioneaza la stimulente, adesea in moduri neasteptate.
= Preturile coordoneaza milioane de decizii fara un plan central.
= Analiza pozitiva (ce se intampld) preceda judecata normativa (ce este de dorit).

< Costul irecuperabil este cheltuiala deja facuta: nu poate fi recuperat, deci nu ar
trebui sa caAntareasca in decizia despre ce faci de acum inainte.

= ,Am investit deja atat” nu este un argument; statul cade usor in capcana de a arunca
bani buni dupa bani rai, ca la Canalul Dunare-Bucuresti.
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intrebari si exercitii

1. Dati un exemplu, din viata voastra, in care costul de oportunitate cel mai important al
unei decizii a fost ceva ce nu aparea pe nicio factura.

2. Un primar anunta un parc ,gratuit” pentru oras. Explicati de ce afirmatia este
inselatoare si identificati costul de oportunitate.

3. O biblioteca vrea sa reduca intarzierile la returnarea cartilor. Propuneti o schimbare
de stimulente, nu de reguli, si anticipati un posibil efect nedorit.

4. Clasificati ca pozitive sau normative: (a) salariul minim creste somajul in randul
tinerilor; (b) salariul minim ar trebui eliminat; (c) inflatia a fost de cinci la suti anul
trecut.

5. Un guvern a cheltuit deja o suma mare pe un proiect neterminat si o foloseste ca
argument pentru a-l finaliza. Explicati de ce acest argument este gresit si ce intrebare
ar trebui pusa in loc.

6. Dati un exemplu, personal sau public, de cost irecuperabil care influenteaza, gresit, o
decizie. Cum ar arata decizia daca ati ignora ce s-a cheltuit deja?

Lecturi suplimentare

Videoclipuri

B Lectii de Economie. (2026). Introducere in microeconomie [Video]. Principiile
microeconomiei, lectia 01.01. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-01-01-introducere-
in-microeconomie/

Prezintd gandirea economicd prin exemple, inclusiv povestea transportului de definufi spre Australia si
rolul stimulentelor.

Sugestie: urmdrifi clipul dupd lectura capitolului si notafi un exemplu propriu de stimulent care schimbd
comportamentul.

Carti si articole
B Cowen, T., & Tabarrok, A. (2018). Modern principles of economics (3rd ed.). Worth
Publishers.

Capitolul introductiv, despre ideile fundamentale ale economiei.

B Gwartney, J. D, Stroup, R. L, Lee, D. R,, Ferrarini, T. H., & Calhoun, J. P. (2016). Common
sense economics: What everyone should know about wealth and prosperity (3rd ed.). St.
Martin's Press.

Partea I cele zece elemente-cheie (stimulente, cost de oportunitate, gandire la margine).

B Hazlitt, H. (1979). Economics in one lesson (Rev. ed.). Crown Publishers. (Lucrare
originald publicata in 1946).
Lectia unicd si capitolul despre geamul spart.

B Levitt, S. D., & Dubner, S.J. (2005). Freakonomics: A rogue economist explores the hidden
side of everything. William Morrow.
Capitolul despre profesori si luptdtori de sumo: cum schimbd stimulentele comportamentul.

B Bastiat, F. (1964). What is seen and what is not seen. In G. B. de Huszar (Ed.), Selected
essays on political economy (S. Cain, Trans.). Foundation for Economic Education.
(Lucrare originala publicata in 1850).
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Capitolul 3. Avantajul comparativ si castigurile din schimb

Ce veti invata
Sa cititi o frontiera a posibilitatilor de productie si sa explicati forma ei.
Sa distingeti intre avantajul absolut si avantajul comparativ.
Sa identificati cine are avantaj comparativ folosind costul de oportunitate.
Sa aratati de ce specializarea si schimbul pot imbogati ambele parti.
Sa aplicati ideea la comertul dintre tari, cu nuantele ei.

Sa recunoasteti avantajul comparativ in structura comertului Romaniei si sa cantariti
tensiunea dintre specializare si autonomia strategica.

Vin portughez, postav englezesc

Sa presupunem ca sunteti mai bun decat vecinul vostru la absolut tot. Gatiti mai bine, reparati
mai bine instalatiile, scrieti mai repede la calculator. Intrebarea care ii nedumereste pe cei
mai multi oameni, inclusiv pe multi politicieni, este urméatoarea: in acest caz, mai aveti vreun
motiv sa faceti comert cu el? Daca faceti totul mai bine, nu ar trebui sa faceti totul singur?
Raspunsul, surprinzator, este nu. Si cea mai buna ilustrare a acestui paradox vine dintr-o
poveste cu vin si haine.

In 1703, Anglia si Portugalia au semnat Tratatul de la Methuen, o intelegere de o eleganti
comerciald rara. Portugalia accepta sd primeasca postav (tesatura de land) englezesc fara taxe
vamale grele; Anglia, in schimb, scidea taxele pe vinurile portugheze. Rezultatul a intrat in
istorie si in paharele englezilor: vinul de Porto a devenit bautura clasei de mijloc britanice, iar
Portugalia s-a imbracat in 1ana venitd din nordul cetos al Europei. Un negustor din Lisabona
prefera acum sa cumpere stofa englezeascd decat si o produca acasa, desi Portugalia avea
destui tesatori.

Un secol mai tarziu, un agent de bursa devenit economist, David Ricardo, a privit aceasta
poveste si a scos din ea una dintre cele mai contraintuitive idei din toata gandirea economica.
Ricardo a cerut cititorilor sai sa isi imagineze ca Portugalia poate produce si vin, si postav, cu
mai putind munca decat Anglia. Cu alte cuvinte, ca Portugalia este mai buna la tot. Si totusi, a
aratat el, ambele tari castiga daca fiecare se concentreaza pe ceea ce o costa relativ mai putin
si schimba restul.
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Cheia este cuvantul relativ. Intrebarea nu este cine produce vinul mai ieftin in termeni
absoluti, ci la ce renunta fiecare tara atunci cand alege sd produca un anumit bun. Pentru
Portugalia, cu clima si solul ei, o ora petrecuta facand vin valoreazd mult: daca o foloseste in
schimb la tesut, renunta la o cantitate mare de vin bun pentru a obtine o stofa mediocra.
Pentru Anglia, calculul este invers. Atunci cand fiecare face ceea ce ii reuseste relativ mai bine
si apoi fac schimb, amandoud ajung cu mai mult vin si mai multa stofd decat daca s-ar fi
incapatanat sa le produca singure pe amandoua.

Ideea pare o curiozitate academica, dar este, in realitate, motivul ascuns pentru care un avocat
priceput isi angajeaza totusi o secretara, chiar daca tasteaza el insusi mai repede decat ea, si
motivul pentru care tari intregi prospera specializandu-se. Timpul avocatului este prea
valoros ca sa il iroseasca tastand; renuntand la asta, castigd mai mult pledand. Avantajul
comparativ, conceptul pe care il studiaza acest capitol, explica de ce schimbul nu este un joc in
care unul castiga numai daca celalalt pierde, ci, surprinzator de des, o afacere din care pleaca
multumiti amandoi.

3.1 Frontiera posibilitatilor de productie

Pentru a vizualiza raritatea, folosim un model simplu: o economie care poate produce doar
doua bunuri, sa zicem grau si panza, cu resurse date. Frontiera posibilitatilor de productie
(FPP) arata toate combinatiile maxime pe care economia le poate obtine daca isi foloseste
integral si eficient resursele.

A

A (eficient)

C (imposibil)
&

Panza (metri)

® B (risipa)

v

Grau (tone)
Figura 3.1. Frontiera posibilitatilor de productie.

In Figura 3.1, punctul A se afla pe frontieri: productia este eficientd, in sensul ci nu se poate
obtine mai mult dintr-un bun fira a renunta la o parte din celdlalt. Punctul B, aflat in interior,
indica risipa de resurse sau somaj: se poate produce mai mult din ambele bunuri. Punctul C, in
afara frontierei, este de neatins cu resursele actuale. Singura cale de a-l atinge este cresterea
economicd: mai multe resurse sau o tehnologie mai bund, care deplaseaza frontiera spre
exterior.

3.2 De ce este frontiera curbata

Frontiera nu este o linie dreaptd, ci una curbata spre exterior, pentru ca resursele nu sunt la
fel de potrivite pentru orice. Pe misura ce mutdm tot mai multe resurse dinspre panza spre
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grau, ajungem si folosim pentru grau inclusiv terenuri si oameni mai potriviti pentru panza.
Fiecare tond suplimentara de grau costa tot mai multd panzd sacrificata. Acesta este
principiul costului de oportunitate crescator, iar el di frontierei forma sa concava.

3.3 Avantaj absolut si avantaj comparativ

Schimbul ridica o intrebare aparent simpla: cine ar trebui sa produca ce? Raspunsul intuitiv,
fiecare sd produca ceea ce face cel mai bine, este adesea gresit. Cheia nu este cine produce mai
mult in termeni absoluti, ci cine renunta la mai putin.

Avantajul absolut inseamnd a produce un bun cu mai putine resurse decat altcineva.
Avantajul comparativ inseamna a produce un bun cu un cost de oportunitate mai mic decat
altcineva. Castigurile din schimb provin din avantajul comparativ, nu din cel absolut.

Sa luam doua persoane, Ana si Barbu, care pot produce paine si vin. Tabelul de mai jos arata
cat poate produce fiecare intr-o zi, daca se dedica unui singur bun.

_ peine (ar=) in G e
paine
Ana 6 12

2 litri vin

Barbu 12 6 0,5 litri vin

Barbu are avantaj absolut la paine (12 fata de 6). Dar intrebarea corecta este cine renunta la
mai putin pentru a produce paine. Pentru Ana, un kilogram de paine costa doi litri de vin;
pentru Barbu, doar o jumatate de litru. Barbu are deci avantaj comparativ la paine, iar Ana, in
mod simetric, are avantaj comparativ la vin: ei ii ,,costa” mai putina paine sa produca un litru
de vin. Figura 3.2 arata aceste costuri prin panta diferita a celor doua frontiere.

Ana Barbu
A A

Panta mai abrupta:
vinul este ieftin

Vin (litri)
Vin (litri)

Panta mai lina:
painea este ieftina

>

Paine (kg) Paine (kg)
Figura 3.2. Costuri de oportunitate diferite: fiecare are avantaj comparativ la un alt bun.

v

3.4 Specializare si schimb

Daca fiecare se specializeaza in bunul la care are avantaj comparativ, productia totala creste.
Barbu se concentreaza pe paine, Ana pe vin, apoi schimba intre ei la un raport situat intre cele
doua costuri de oportunitate, de exemplu un kilogram de paine pentru un litru de vin. La acest
raport, ambii obtin mai mult decat ar fi putut produce singuri. Castigul nu vine din faptul ca
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cineva munceste mai mult, ci din realocarea sarcinilor catre cine le executa cu cel mai mic cost
de oportunitate.

Aplicatie: de ce avantajul comparativ conteaza in relatiile internationale

Logica Anei si a lui Barbu se aplica si tarilor. O economie avansata poate avea avantaj
absolut la aproape orice, si totusi tot castiga importand bunurile la care avantajul ei
comparativ este cel mai slab si exportindu-le pe celelalte. Acesta este miezul
argumentului economic in favoarea comertului liber.

Modelul nu spune insa ca toata lumea castiga in egala masura. Castigurile sunt agregate;
in interiorul fiecarei tari, unii lucratori si sectoare pierd cand structura productiei se
schimba. O analiza onesta a comertului tine cont atat de castigul net, cat si de distributia
lui si de costurile de tranzitie. Vom reveni la aceste tensiuni caind vom discuta pietele
muncii si politicile publice.

3.5 Avantajul comparativ, in Roméania si in lume

Vinul portughez si postavul englezesc nu sunt doar o poveste din 1703. Aceeasi logica explica
ce vinde Romania astazi in Europa, de ce nu incearca sa produca singura absolut totul si unde
se loveste avantajul comparativ de teama de a depinde de altii.

I Masini si cod: ce face Romania bine

Locul Romaniei in diviziunea europeana a muncii este avantajul comparativ pe viu. Cel mai
mare export al tarii, de departe, sunt masinile si piesele auto: Dacia, din grupul Renault, si
uzina Ford de la Craiova produc impreund peste o jumatate de milion de vehicule pe an,
aproape toate pentru export, sprijinite de o retea densa de furnizori de componente; singur
acest sector face in jur de o treime din exporturile tarii. Alaturi, un sector amplu de servicii IT
si de inginerie scrie software si proiecteaza sisteme pentru clienti din toatd Europa. Roméania
nu incearca sa facd de toate; se specializeaza acolo unde combinatia ei de forta de munca
priceputa si cost este relativ mai buna, si importa restul. Sunt Ana si Barbu, la scara unei
natiuni, in interiorul pietei unice europene.

Oglinda esecului guvernului este tentatia permanenta de a ,,produce totul acasa”, de a apara
un campion national sau de a flutura steagul autosuficientei. Dar autarhia arunca la gunoi
castigurile din schimb: o tara care se incapataneaza sa faca scump ceea ce ar putea cumpara
ieftin ajunge mai saraca, iar costul sta ascuns in preturi mai mari platite de toti. Protectia
fluturata ca patriotism este, de reguld, un transfer catre cativa, pus pe nota de plata a tuturor
celorlalti.

Avantaj comparativ sau autonomie strategica?

Avantajul comparativ ne sfatuieste si ne specializam si sa facem comert. Dar anii 2020 au
dat o lectie contrara, usturatoare: cand o pandemie, un razboi sau un rival au taiat brusc
accesul la cipuri, medicamente sau gaz, dependenta s-a transformat in vulnerabilitate. De
aici vine goana Europei dupa ,autonomie strategica” si ,suveranitate tehnologica”, cu
subventii pentru cipuri ficute acasa si cu readucerea unor productii critice. Exista aici un
compromis real, intre eficienta specializarii si rezilienta autosuficientei, iar oameni
seriosi 1l cAntaresc diferit.

Si totusi, prudenta clasic-liberala ramane valabila: ,securitate” este un cuvant elastic, iar
cea mai mare parte a protectiei cerute in numele ei apara industrii obisnuite, fara niciun
risc strategic real. Intrebarea ascutita este ingusta: pentru care cateva bunuri costul
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dependentei chiar depaseste costul de a le produce acasa? Pentru un viitor specialist in
relatii internationale, trasarea acestei linii, intre necesitatea strategica autentica si
protectionismul invelit intr-un steag, este una dintre cele mai grele si mai importante
judecati ale epocii.

Termeni-cheie

Frontiera posibilitatilor de productie. graficul combinatiilor maxime de doua bunuri pe
care o economie le poate produce cu resurse date.

Eficienta. situatia in care nu se poate produce mai mult dintr-un bun fira a renunta la o
parte din altul; puncte aflate pe frontiera.

Avantaj absolut. capacitatea de a produce un bun folosind mai putine resurse decat
altcineva.

Avantaj comparativ. capacitatea de a produce un bun cu un cost de oportunitate mai mic
decat altcineva.

Castiguri din schimb. cresterea consumului total posibild atunci cand partile se
specializeaza dupa avantajul comparativ si fac schimb.

Idei de retinut

= Frontiera posibilitatilor de productie ilustreaza raritatea, eficienta si costul de
oportunitate.

= Forma ei concava reflecta costul de oportunitate crescator.
= Castigurile din schimb provin din avantajul comparativ, nu din cel absolut.
< Avantajul comparativ se identificd prin compararea costurilor de oportunitate.

= Comertul mareste productia agregata, dar ridica intrebari legitime despre
distributie si tranzitie.

= Romania exportd mai ales masini, piese auto si servicii IT: avantaj comparativ pe
viy, in interiorul pietei unice europene.

= Autarhia (,,sa producem totul acasa”) arunca la gunoi castigurile din schimb;
protectia fluturata ca patriotism este de obicei un transfer citre cativa insideri.

intrebari si exercitii
1. Desenati o frontiera a posibilitatilor de productie si marcati un punct eficient, unul
ineficient si unul de neatins. Explicati ce ar muta frontiera spre exterior.

2. Folosind tabelul Anei si al lui Barbu, aratati un raport de schimb la care ambii castiga
si unul la care unul dintre ei refuza schimbul.

3. O tara produce, cu acelasi efort, mai mult vin si mai mult software decat vecina ei.
Poate exista totusi comert reciproc avantajos? Justificati prin costuri de oportunitate.

4. Identificati un grup care ar putea pierde din liberalizarea comertului intr-un anumit
sector si explicati de ce castigul agregat nu ii compenseaza automat.

5. Romania se specializeaza in productia de automobile si componente pentru piata
europeana, in loc sa produca singura toate bunurile de care are nevoie. Explicati, prin
avantaj comparativ si cost de oportunitate, de ce aceasta specializare o imbogateste.
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6. Un guvern vrea sa produca ,acasa” un bun pe care l-ar putea importa mai ieftin,
invocand securitatea. Discutati un caz in care argumentul este intemeiat si unul in
care este doar protectionism, si explicati cum le-ati deosebi.

Lecturi suplimentare

Videoclipuri

B Lectii de Economie. (2026). Marile idei ale comertului [Video]. Principiile
microeconomiei, lectia 07.01. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-07-01-marile-idei-
ale-comertului/

Specializarea, productivitatea si sursele cdastigurilor din comert¢

B Tectii de Economie. (2026). Avantajul comparativ [Video]. Principiile microeconomiei,
lectia 07.02. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-07-02-avantajul-comparativ/
Cum se identificd avantajul comparativ prin costuri de oportunitate, cu un exemplu memorabil.

Carti si articole
B Cowen, T., & Tabarrok, A. (2018). Modern principles of economics (3rd ed.). Worth
Publishers.

Capitolul despre comert si avantajul comparativ.

B Hazlitt, H. (1979). Economics in one lesson (Rev. ed.). Crown Publishers. (Lucrare
originald publicata in 1946).
Capitolele despre tarife si despre goana dupd exporturi.

B Gregg, S. (2007). The commercial society: Foundations and challenges in a global age.
Lexington Books.

Despre temeiurile schimbului si ordinea comerciald.

Bl Bastiat, F. (1964). A petition (Petitia fabricantilor de luménari). In Economic sophisms
(A. Goddard, Trans.). Foundation for Economic Education. (Lucrare originala publicata
in 1845).
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Capitolul 4. Cererea, oferta si echilibrul

Ce veti invata

2 s3 interpretati curba cererii si legea cererii.

4 Sa distingeti o deplasare a curbei de o miscare de-a lungul ei.

7 Si interpretati curba ofertei si factorii care o deplaseaza.

2 Si gasiti pretul si cantitatea de echilibru si si explicati cum se ajunge la ele.

4 Sa folositi surplusul consumatorului si al producatorului pentru a evalua rezultatul
pietei.

# Sa folositi deplasarea curbelor si echilibrul pentru a citi socuri reale, de la graul
ucrainean care a trecut prin Roméania pana la preturile alimentelor care misca lumea.

Goana dupa aur si pretul unui ou

In ianuarie 1848, un dulgher pe nume James Marshall a zirit cateva sclipiri in albia unui rau
din California, la 0o moara pe care o construia. Era aur. In cateva luni, vestea a facut inconjurul
lumii, iar zeci de mii de oameni au lasat totul, ferme, pravalii, familii, si au pornit spre vest.
Ceea ce s-a intamplat apoi cu preturile din San Francisco este una dintre cele mai limpezi lectii
de economie pe care le-a oferit vreodata istoria, fira sa vrea.

Toti acesti oameni veneau pentru aur. Niciunul nu venea ca sa creasca gaini, sa coaca paine
sau sa bata cuie. Si totusi, fiecare dintre ei trebuia si ménance, si doarma undeva si sa isi
cumpere o lopata. Cererea pentru bunuri obisnuite a explodat peste noapte, in timp ce oferta,
numarul de oud, de scanduri, de paturi, a ramas, pentru o vreme, aproape neschimbata.
Rezultatul a fost o scumpire ametitoare. Se spune ca un singur ou ajunsese s coste un dolar, o
suma pentru care, in est, ai fi luat o masa intreaga la restaurant. O lopata banala se vindea cu o
avere. O noapte petrecuta pe o saltea proasta, intr-un cort, costa mai mult decat castiga un
muncitor intr-o luna acasa.

Tentatia este sd vezi in asta doar lacomie: negustori fira scrupule care profita de disperarea
oamenilor. Dar preturile umflate nu erau un capriciu moral, ci un mesaj. Un pret foarte mare
la oua striga, in limbajul mut al pietei, un singur lucru: aduceti oua aici, urgent, e mare nevoie.
Si mesajul a fost auzit. Vazand ce castiguri se pot face, fermieri, negustori si armatori din toata
lumea au inceput sa trimita spre California cordbii incarcate cu marfa. Unii dintre cei care au
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facut cu adevarat avere in goana dupa aur nu au sdpat niciodati: au vandut lopeti, oud si
pantaloni rezistenti. Un anume Levi Strauss este cel mai cunoscut dintre ei.

Pe masura ce marfurile soseau, oferta crestea, iar preturile, care urcasera atat de spectaculos,
incepeau sa coboare la loc. Piata se indrepta, incet, spre ceea ce economistii numesc echilibru:
punctul in care cantitatea pe care oamenii vor sa o cumpere se potriveste cu cea pe care altii
sunt dispusi sa o vanda. Nimeni nu a decretat acest echilibru; nicio comisie nu a calculat de
cate oud are nevoie orasul. Pretul a facut totul singur, atragand marfa acolo unde era rara si
descurajand risipa acolo unde devenise scumpd. Capitolul de fati este despre acest mecanism
aparent banal, dar de o fortd extraordinara: cum se intilnesc cererea si oferta, de ce se misca
preturile si cum se asaza ele, in cele din urma, la echilibru.

4.1 Cererea

Cererea descrie comportamentul cumpdaratorilor: cate unitati dintr-un bun doresc si pot sa
cumpere la fiecare pret, intr-un interval de timp dat, ceilalti factori rimanand neschimbati.
Reprezentata grafic, cererea este, de reguld, descendenta: la preturi mai mari se cumpara mai
putin, la preturi mai mici se cumpara mai mult. Aceasta regularitate este legea cererii.

A

Pret

v

Cantitate
Figura 4.1. Curba cererii: la pret mai mare, cantitate cerutd mai mica.

Curba descendenta are doua citiri complementare. Pe orizontald, ne spune ce cantitate este
cerutd la un anumit pret. Pe verticald, ne spune cat este dispus sa pliateascd ultimul
cumparator pentru o unitate suplimentara, adica valoarea pe care i-o atribuie. Aceasta a doua
citire ne va fi utild cAnd vom masura castigul cumparatorilor.

| Miscare de-a lungul curbei fata de deplasarea curbei

O distinctie esentiala, sursa a multor erori, este urmatoarea. O schimbare a pretului bunului
insusi produce o miscare de-a lungul curbei: se modifica doar cantitatea ceruti. In schimb, o
schimbare a oricarui alt factor deplaseaza intreaga curba: se modifica cererea. Printre factorii
care deplaseazd cererea se numard venitul cumparatorilor, pretul bunurilor inrudite
(substitute si complemente), preferintele, asteptarile privind preturile viitoare si numarul de
cumparatori.
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resterea cererii
rid"pcaP* si Q*

Pret

Cantitate
Figura 4.4. O crestere a cererii deplaseaza curba spre dreapta (C1 la C2).

De exemplu, o crestere a venitului deplaseaza, pentru majoritatea bunurilor, cererea spre
dreapta: la fiecare pret, oamenii cumpéara mai mult. Un substitut care se ieftineste deplaseaza

cererea pentru bunul nostru spre stanga, fiindcd o parte dintre cumparatori trec la
alternativa.

4.2 Oferta

Oferta descrie comportamentul vanzatorilor: cate unitati doresc si pot sa produca si sa vanda
la fiecare pret, ceilalti factori ramanand neschimbati. Curba ofertei este, de regula,

ascendenta: preturi mai mari fac productia mai profitabila si atrag cantitati mai mari. Aceasta
este legea ofertei.

A

Oferts

Pret

Cantitate
Figura 4.2. Curba ofertei: la pret mai mare, cantitate oferitd mai mare.

Casila cerere, trebuie sa distingem miscarea de-a lungul curbei (provocata de pretul bunului)
de deplasarea curbei (provocata de alti factori). Oferta se deplaseaza atunci cand se schimba
pretul factorilor de productie, tehnologia, pretul altor bunuri pe care firma le-ar putea
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produce, asteptarile sau numarul de vanzatori. O tehnologie mai buna sau materii prime mai
ieftine deplaseaza oferta spre dreapta: la fiecare pret se produce mai mult.
A

Pret

Cantitate
Figura 4.5. O crestere a ofertei deplaseaza curba spre dreapta (O1 la O2).

4.3 Echilibrul pietei

Cererea si oferta se intalnesc pe piata. Pretul de echilibru este pretul la care cantitatea ceruta
este egala cu cantitatea oferitd; cantitatea corespunzatoare este cantitatea de echilibru. Grafic,
echilibrul este punctul in care cele doua curbe se intersecteazd, notat E in Figura 4.3.

A

Pret peste P*:
exces de oferta

P*_ .................................. sesrsarrsraneans

Pret

Pret sub P*:
exces de cerere

Q*
Cantitate
Figura 4.3. Echilibrul pietei si fortele care il restabilesc.

Ce se intampla daca pretul nu este cel de echilibru? Daca pretul este peste P*, vanzatorii vor sa
ofere mai mult decat doresc cumpdratorii sd cumpere: apare un exces de oferta (un surplus).
Stocurile nevandute 1i imping pe vanzatori sa reduca pretul. Daca pretul este sub P*,
cumparatorii doresc mai mult decat se ofera: apare un exces de cerere (o penurie), iar
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concurenta dintre cumparitori impinge pretul in sus. In ambele cazuri, pretul se misca spre

P*. Echilibrul nu este impus de cineva; el este rezultatul deciziilor descentralizate ale
participantilor.

Aplicatie: statica comparativa
Cele mai utile predictii ale modelului vin din staticd comparativa: comparam un echilibru
cu altul dupa ce un factor se schimba. O seceta care reduce recolta deplaseaza oferta de

grau spre stanga, deci pretul creste si cantitatea scade. O moda noua care creste preferinta
pentru un produs deplaseaza cererea spre dreapta, deci atat pretul, cat si cantitatea cresc.

Cand se deplaseaza ambele curbe simultan, una dintre variabile (pretul sau cantitatea)
are efect determinat, iar cealaltd ramane ambigud fara informatii despre méarimea
relativd a deplasdrilor. A recunoaste ce putem si ce nu putem prezice este o parte
importanta a disciplinei.

4.4 Surplusul consumatorului si al producatorului

Modelul ne permite si sa evaluam, nu doar sa descriem. Surplusul consumatorului este
diferenta dintre cat ar fi fost dispusi cumparatorii sa plateasca si cat platesc efectiv. Pe grafic,
el este aria dintre curba cererii si pretul de echilibru. Surplusul producatorului este diferenta
dintre pretul primit si costul minim la care vanzéatorii ar fi acceptat sa vanda, adica aria dintre
pretul de echilibru si curba ofertei.

A

Pret

Surplusul
produca

v

o
Cantitate
Figura 4.6. Surplusul consumatorului si al producdtorului la echilibru.

Suma celor doua masoara castigul total pe care il creeaza piata, surplusul total. La echilibrul
concurential, acest castig este, in conditii ideale, cat de mare poate fi: orice alta cantitate ar
lasa nerealizate schimburi reciproc avantajoase. Acest rezultat este un punct de referinta, nu
un verdict final. In capitolele despre externalitiiti, monopol si bunuri publice vom vedea
conditii in care piata, lasatd singura, nu maximizeaza surplusul total, si vom analiza, cu
aceeasi grila cost-beneficiu, daca interventia publica poate imbunatati rezultatul.
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4.5 Cererea si oferta, in Romania si in lume

Goana dupa aur a aratat cum un val de cerere ridica preturile si cum pretul, la randul lui,
aduce marfa. Aceeasi mecanica, vazutd de data aceasta dinspre oferta, a trecut recent chiar
prin Romania si a clatinat piete de pe trei continente. Iar lectia de fond raméane cea din
deschidere: pretul este un mesaj, nu un vinovat.

I Graul ucrainean si pretul de la Dunare

Cand Rusia a blocat porturile ucrainene de la Marea Neagra, in 2022, graul care pleca de obicei
pe mare a fost redirectionat pe uscat si pe apa, prin térile vecine, pe asa-numitele coridoare de
solidaritate ale Uniunii. Romania a devenit principalul culoar: peste 60% din aceste fluxuri au
trecut prin ea, mai ales pe Dunare si prin portul Constanta. Peste noapte, pe piata regionala a
aparut o cantitate uriasa de grau in plus: curba ofertei s-a deplasat spre dreapta, iar preturile
locale au scazut. Este statica comparativa a acestui capitol, traitd aievea: o deplasare a ofertei,
un nou echilibru, la un pret mai mic. Fermierii romani si polonezi, loviti de preturile scazute,
au iesit la proteste, cu tractoarele la granita.

Reactiile au fost diferite, iar diferenta este lamuritoare. Cativa vecini, Polonia, Ungaria si
Slovacia, au impus interdictii unilaterale la import, pe care Comisia Europeana le-a considerat
o incalcare a regulilor comerciale comune ale Uniunii si care au tensionat relatiile cu Ucraina.
Romania, cel mai mare culoar de tranzit, a fost mai prudenta: a tinut coridorul deschis si a
recurs la monitorizare si licentiere, nu la o interdictie seaca. Problema de fond, oricum, nu era
doar pretul, ci faptul ca graul se aduna pentru ca soseaua, calea ferata si fluviul nu il puteau
duce mai departe destul de repede. Pretul in scadere era semnalul pietei ca oferta este aici
abundenta si trebuie sa curga mai departe; interzicerea importurilor lupta cu semnalul, in loc
sa desfunde gatuirea. Este chiar lectia capitolului: pretul este un mesaj, nu un vinovat, iar
guvernul care aude ,,pret mic” si pune o interdictie trateaza adesea simptomul, nu cauza.

Socurile traverseaza granitele

Cererea si oferta nu se opresc la granitd. Un razboi la Marea Neagra a devenit un soc al
graului resimtit de la Cairo pana la Constanta, fiindcad Ucraina si Rusia furnizeaza
impreuna o buna parte din graul, porumbul si floarea-soarelui ale lumii, iar blocada a
gatuit ruta obisnuita, impingand preturile globale in sus si amenintand tarile care depind
de importuri. Aceeasi interconectare leaga pretul painii de politica: scumpirile bruste ale
cerealelor au precedat, iar si iar, tulburari sociale, de la revoltele istorice ale painii pana la
valurile de scumpiri din jurul anilor 2008 si 2011.

Pentru un viitor specialist in relatii internationale, crucea simpla a cererii si ofertei din
acest capitol este prima unealtd pentru a citi cum un soc dintr-un loc, un razboi, o seceta,
o blocadd, se propagd in preturi, foamete si instabilitate in altul. Modelul pe care il
invatati aici cu oud si lopeti in California explica, la scara planetara, de ce o recolta
pierduta intr-o tara poate clatina un guvern in alta.

Termeni-cheie

Cerere. relatia dintre pret si cantitatea pe care cumparatorii doresc si pot s o cumpere,
ceilalti factori constanti.

Oferta. relatia dintre pret si cantitatea pe care vanzatorii doresc si pot sa o vanda, ceilalti
factori constanti.
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Deplasare a curbei. modificarea intregii relatii cerere sau ofertd, provocata de un factor
diferit de pretul bunului.

Echilibru. pretul si cantitatea la care cantitatea ceruta este egald cu cantitatea oferita.

Exces de cerere / de oferta. penurie la pret sub echilibru, respectiv surplus la pret peste
echilibru.

Surplusul consumatorului / producatorului. castigul cumparatorilor peste pret,
respectiv al vanzatorilor peste cost; suma lor este surplusul total.

Idei de retinut

Cererea este descendentd, oferta este ascendenta; ambele presupun ceilalti factori
constanti.

Pretul bunului miscé de-a lungul curbei; orice alt factor deplaseaza curba.

Echilibrul egaleaza cantitatea ceruta cu cea oferita si se restabileste prin presiunea
excesului de cerere sau de oferta.

Statica comparativa prezice cum se schimba echilibrul cand se deplaseaza o curba.

Surplusul total masoara castigul creat de piata si ofera un punct de referinta pentru
evaluarea politicilor.

Graul ucrainean trecut prin Romania (peste 60% din coridoarele de solidaritate, pe
Dunare si prin Constanta) a deplasat oferta spre dreapta si a coborat preturile
locale: statica comparativa traita aievea.

Pretul in scadere era un semnal, nu un vinovat; interdictiile unilaterale la import au
tratat simptomul, in vreme ce gatuirea reala era de transport.

intrebari si exercitii
L

Pentru fiecare situatie, spuneti daca se deplaseaza cererea, oferta, ambele sau niciuna,
si in ce directie: (a) pretul cafelei creste pe piata ceaiului; (b) un nou utilaj reduce
costul de productie al pantofilor; (c) creste pretul benzinei pe piata benzinei.

O inghetare distruge o parte din recolta de portocale. Aratati grafic efectul asupra
pretului si cantitatii de echilibru pentru suc de portocale.

Explicati, fara a folosi cuvantul ,,penurie”, de ce un pret fixat sub echilibru nu se poate
mentine pe o piata libera.
Pe un grafic cu cerere si ofertd, hasurati surplusul consumatorului si pe cel al

producatorului. Ce s-ar intampla cu surplusul total daca s-ar tranzactiona o cantitate
mai mica decat cea de echilibru?

Cererea si oferta cresc simultan. Ce variabild are efect determinat si care ramane
ambigua? De ce?

O cantitate mare de grau importat ajunge brusc pe o piata. Aratati grafic efectul asupra
pretului si cantitatii de echilibru si explicati de ce fermierii locali protesteaza.

Un guvern reactioneaza la scaderea pretului graului interzicand importurile. Folosind
ideea de pret ca semnal, explicati ce comunica pretul scazut si de ce o interdictie poate
sd nu rezolve problema de fond.

Lecturi suplimentare

Videoclipuri
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Lectii de Economie. (2026). Curba cererii [Video]. Principiile microeconomiei, lectia
02.01. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-02-01-curba-cererii/
Introducere in curba cererii si legea cererii.

Lectii de Economie. (2026). Curba ofertei [Video]. Principiile microeconomiei, lectia
02.02. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-02-02-curba-ofertei/
Introducere in curba ofertei si legea ofertei.

Lectii de Economie. (2026). Pretul si cantitatea de echilibru [Video]. Principiile
microeconomiei, lectia 02.03. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-02-03-pretul-si-
cantitatea-de-echilibru/

Cum se formeazd preful de echilibru la intersecfia cererii cu oferta.

Lectii de Economie. (2026). Ce deplaseazd curba cererii [Video]. Principiile
microeconomiei, lectia 02.05. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-02-05-ce-
deplaseaza-curba-cererii/

Factorii care deplaseazd cererea, distinc{i de preful bunului.

Lectii de Economie. (2026). Ce deplaseazd curba ofertei [Video]. Principiile
microeconomiei, lectia 02.09. https: //lectiideeconomie.ro/topic/pm-02-09-ce-
deplaseaza-curba-ofertei/

Factorii care deplaseazd oferta.

Lectii de Economie. (2026). Surplusul consumatorului [Video]. Principiile
microeconomiei, lectia 02.07. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-02-07-surplusul-

consumatorului/

Surplusul consumatorului, citit pe curba cererii.

Lectii de Economie. (2026). Surplusul producdtorului [Video]. Principiile
microeconomiei, lectia 02.10. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-02-10-surplusul-
producatorului/

Surplusul producdtorului, citit pe curba ofertei.

Lectii de Economie. (2026). Punctul de echilibru si castigurile din schimb [Video].
Principiile microeconomiei, lectia 02.11. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-02-11-

unctul-de-echilibru-si-castigurile-din-schimb

Ce lectii profunde ascunde un model grafic simplu.
Carti si articole

B Cowen, T., & Tabarrok, A. (2018). Modern principles of economics (3rd ed.). Worth
Publishers.

Capitolele despre cerere si ofertd si despre echilibru.

B Gwartney, J. D, Stroup, R. L., Lee, D. R, Ferrarini, T. H., & Calhoun, J. P. (2016). Common
sense economics: What everyone should know about wealth and prosperity (3rd ed.). St.
Martin's Press.

Despre rolul preturilor in coordonarea cererii cu oferta.

B Hazlitt, H. (1979). Economics in one lesson (Rev. ed.). Crown Publishers. (Lucrare
originala publicata in 1946).
Despre felul in care funcfioneazd sistemul preurilor.

B Radford, R. A. (1945). The economic organisation of a P.O.W. camp. Economica, 12(48),
189-201.
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Capitolul 5. Elasticitatea

| Ce veti invata

@ sa definiti elasticitatea cererii si sa o interpretati ca masura a reactiei la pret.
@ si distingeti cererea elastica de cea inelastica si sa le recunoasteti cauzele.
@ sa calculati elasticitatea folosind metoda punctelor medii.

@ sa legati elasticitatea de venitul total al vanzatorilor.

@ si explicati elasticitatea ofertei si rolul orizontului de timp.

@ sa folositi elasticitatea pentru a intelege energia, taxele si sanctiunile, recunoscand ca
reactia la pret este mica pe termen scurt, dar creste mult cu timpul.

I Marsul sarii

Pe 12 martie 1930, un barbat slab, de saizeci de ani, imbracat intr-o simpla panza alba, a pornit
pe jos dintr-un sat indian, urmat de cateva zeci de oameni. Destinatia lui era oceanul, aflat la
aproape patru sute de kilometri departare. Scopul lui era, oricat ar suna de marunt, sa faca
sare. Vreme de doudzeci si patru de zile, Mahatma Gandhi a mers prin praf si arsita, iar
multimea din spatele lui a crescut de la cateva zeci la mii de oameni. Cand a ajuns la tdrm, s-a
aplecat si a ridicat din nisip un bulgare de sare uscata de soare. Cu acel gest neinsemnat a
incalcat legea si a zguduit cel mai mare imperiu de pe glob.

De ce sare? Dintre toate nedreptatile stapanirii britanice in India, de ce a ales Gandhi tocmai
impozitul pe sare drept tinta a revoltei sale? Raspunsul este, in adancul lui, o lectie de
economie.

Sarea are trei trisaturi rare, luate impreund. In primul rand, nimeni nu poate trii fira ea;
corpul omenesc are nevoie de sare, mai ales intr-un climat fierbinte, unde transpiratia o
scoate afara. In al doilea rand, nu are inlocuitor: daca se scumpeste painea, treci la orez, dar
daca se scumpeste sarea, nu ai la ce trece. In al treilea rand, costi, de obicei, foarte putin in
raport cu venitul unei familii. Puneti aceste trei trasaturi laolalta si obtineti un bun pe care
oamenii il cumpéra in aproape aceeasi cantitate, indiferent de pret.

Poti dubla pretul, poti si il triplezi, si totusi fiecare familie va cumpara cam tot atata sare,
fiindca nu are de ales. Economistii spun despre un asemenea bun ca are o cerere inelastica. Iar
pentru cel care colecteaza taxe, un bun cu cerere inelastica este un vis: poti pune un impozit

39



Economie Mondiala | | Capitolul 5. Elasticitatea

gras pe el fira teama ci oamenii vor inceta sa il cumpere. Britanicii stiau asta foarte bine.
Monopolul asupra sarii si taxa pe sare aduceau venituri sigure, an de an, tocmai pentru ca
sarea nu se poate refuza.

Dar exact aceeasi trasitura care ficea taxa atat de profitabild o ficea si revoltitoare. Un
impozit pe sare loveste pe toata lumea, insa apasa cel mai greu pe cei sdraci, pentru care pana
si 0 suma mica inseamna mult. Gandhi a inteles ca, alegand sarea, atinge un nerv pe care
nimeni nu il putea ignora; geniul lui politic se sprijinea, in parte, pe o intuitie economica
foarte fina. Aceastd proprietate, masura in care cantitatea ceruta reactioneaza la schimbarea
pretului, se numeste elasticitate. Capitolul de fata arata cum se masoara, de ce conteaza enorm
pentru cine pune taxe si de ce unele bunuri, precum sarea, tigarile sau benzina, sunt
impozitate tocmai pentru ca oamenii nu se pot lipsi usor de ele.

5.1 Ce masoara elasticitatea

Stim cé la un pret mai mare se cumpéiri mai putin. Intrebarea practica este: cu cat mai putin?
Elasticitatea cererii in raport cu pretul masoara tocmai acest lucru, ca raport intre variatia
procentuala a cantitatii cerute si variatia procentuala a pretului. Pentru ca cele doua variaza
in sensuri opuse, raportul este negativ; prin conventie, discutam despre marimea lui, in
valoare absoluta.

Folosirea procentelor, si nu a unitatilor, este deliberata: ea ne permite sa comparam reactia la
pret pentru bunuri foarte diferite, de la sare la automobile, pe aceeasi scara.

5.2 Cerere elastica si cerere inelastica

Spunem ca cererea este elastica atunci cand cantitatea reactioneaza puternic la pret
(elasticitate supraunitara) si inelastica atunci cand reactioneaza slab (elasticitate
subunitard). La granita dintre ele, cu elasticitate egald cu unu, cererea este unitar elastica.
Figura 5.1 contrasteaza cele doua cazuri: la aceeasi variatie de pret, cantitatea se schimba mult
mai mult pe o cerere elastica.

Cerere inelastica Cerere elastica

e et
[0] ]
P o
o [a
Cerere
3 | M —
Q variaza putin > i Qvariaza mult : >
Cantitate Cantitate

Figura 5.1. Aceeasi variatie de pret produce reactii diferite ale cantitatii.

Patru factori determind, de reguld, cat de elasticd este cererea. Existenta substitutelor
apropiate o face mai elastica: daca un sortiment de cafea se scumpeste, multi trec la altul.
Ponderea in buget conteaza: bunurile care iau o parte mare din venit sunt cumparate mai
atent. Caracterul de necesitate sau de lux conteazi: nevoile de bazi sunt mai inelastice. In fine,
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timpul: pe termen lung, cererea este aproape intotdeauna mai elastica, fiindca oamenii gasesc
alternative.

5.3 Cum se calculeaza: metoda punctelor medii

Daca am calcula variatiile procentuale raportandu-ne la valoarea initiald, am obtine rezultate
diferite la urcarea si la coborarea pretului, intre aceleasi doua puncte. Pentru a evita aceasta
asimetrie, folosim metoda punctelor medii: fiecare variatie procentuala se raporteaza la
media celor doud valori, nu la cea initiala. Astfel, elasticitatea intre doua puncte este aceeasi
indiferent de directia miscérii.

Aplicatie: de ce o accize pe tigari aduce venituri mari, dar reduce putin consumul

Cererea de tigari este, pe termen scurt, puternic inelastici: dependenta, absenta
substitutelor apropiate si ponderea relativ mica in bugetul multor fumaétori fac ca o
crestere a pretului prin accize sa reduca doar moderat cantitatea consumata. De aceea, 0
accize marita colecteazd venituri substantiale, iar povara cade in mare parte pe
consumatori.

Pe termen lung, ins4, elasticitatea creste: o parte dintre fuméatori renuntd, iar diferentele
mari de pret fatd de pietele vecine deschid marja contrabandei si a cumpéaraturilor
transfrontaliere. Calendarul si marimea cresterilor de accize influenteaza tocmai acest
echilibru intre venitul colectat si migrarea consumului catre piata ilegala. Modelul nu
spune daca acciza este de dorit; el arata ce sa ne asteptam sa se intample cu consumul, cu
veniturile si cu evaziunea.

5.4 Elasticitatea si venitul total

Pentru un vanzator, elasticitatea decide daca o reducere de pret creste sau scade incasdrile.
Venitul total este pretul inmultit cu cantitatea. Cand cererea este elastica, o reducere de pret
atrage atat de multi cumparatori in plus incat venitul creste. Cand cererea este inelastica,
cantitatea suplimentara nu compenseaza pretul mai mic, iar venitul scade. La o cerere liniara,
partea de sus este elasticd, partea de jos este inelasticd, iar la mijloc, unde elasticitatea este
unitard, venitul total este maxim (Figura 5.2).

A

june elastica

unitar elastica

Pret

.
>

Cantitate
Figura 5.2. De-a lungul unei cereri liniare, elasticitatea scade de sus in jos.
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5.5 Elasticitatea ofertei

Simetric, elasticitatea ofertei mésoara cat de mult reactioneaza cantitatea oferitd la o
schimbare de pret. Factorul decisiv este, de obicei, timpul. Pe termen scurt, capacitatea de
productie este datd, iar oferta reactioneaza slab: este inelastica. Pe termen lung, firmele pot
construi capacitati, intra sau iesi de pe piata, iar oferta devine mult mai elastica (Figura 5.3).
Aceeasi logica explica de ce un soc de cerere ridica pretul mai mult pe termen scurt si mai
putin pe termen lung.
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Figura 5.3. Oferta este mai elastica pe termen lung decéat pe termen scurt.

5.6 Elasticitatea, in Romania si in lume

Lectia sarii nu s-a incheiat in 1930. Astazi, bunul de care nu te poti lipsi peste noapte si pe care,
tocmai de aceea, statele il taxeaza, il plafoneaza si il folosesc ca arma4, este energia. Iar cheia, ca
la sare, este elasticitatea: cat de mult reactioneaza cantitatea la pret si, mai ales, in cat timp.

I Energia, sarea zilelor noastre

Gazul, curentul si combustibilul sunt sarea zilelor noastre. Pe termen scurt nu poti inceta sa iti
incalzesti casa sau sa mergi la munca, asa ca cererea de energie este puternic inelastica. De
aceea socul de pret din 2022 a lovit atat de tare gospodariile din Romaénia, si de aceea
combustibilul este, ca sarea si ca tigarile, o bazd de impozitare preferatd, prin accize. Aici se
ascunde si capcana pentru cel care face politici. Fiindca atat cererea, cat si oferta de energie
sunt inelastice pe termen scurt, un plafon de pret (capitolul 8) produce distorsiuni si costuri
mari, nu mici, iar o taxa pe energie cade aproape integral pe consumatori (incidenta din
capitolul 6). Dar povestea sirii are si o coada optimisti: elasticitatea creste cu timpul. In cativa
ani, gospodariile izoleaza termic, schimba aparatele si isi schimba obiceiurile; reactia pe
termen lung la preturile mari ale energiei este mult mai mare decat cea pe termen scurt. O
politica ce trateaza inelasticitatea de moment ca pe ceva permanent supraestimeaza atat
durerea, cat si spatiul de taxare, si subestimeaza cat de mult se adapteaza oamenii.

Elasticitatea ca arma geopolitica

Elasticitatea este motorul ascuns al puterii energetice. Parghia gazului rusesc asupra
Europei a functionat fiindca, pe termen scurt, cererea europeana era inelastica: nu exista
un inlocuitor rapid pentru gazul prin conducte, asa ca amenintarea cu oprirea lui era
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credibili si dureroasi, cum s-a vizut in 2022. Numai c elasticitatea creste cu timpul. In
circa trei ani, Europa a gasit substitute, gaz lichefiat, alti furnizori, reduceri de consum si
eficientd, iar ponderea Rusiei in importurile de gaz ale Uniunii a scazut de la aproape 45%
la circa 12%; parghia s-a tocit. Este lectia sarii, la scara unui continent.

Aceeasi logica guverneaza sanctiunile si plafoanele de pret (capitolul 8): musca atunci
cand tinta nu poate inlocui usor si se scurg atunci cand poate. Si puterea OPEC se sprijina
pe cererea inelastica de petrol pe termen scurt. Pentru un viitor specialist in relatii
internationale, intrebarea cat de elastic este si pe ce orizont de timp este adesea prima de
pus despre orice arma economica.

Termeni-cheie

Elasticitatea cererii. raportul dintre variatia procentuala a cantitatii cerute si variatia
procentuala a pretului.

Cerere elastica / inelastica. cerere care reactioneaza puternic, respectiv slab, la pret;
pragul este elasticitatea unitara.

Metoda punctelor medii. procedeu de calcul al elasticitatii care raporteaza variatiile la
media valorilor, pentru un rezultat simetric.

Venit total. pretul inmultit cu cantitatea; reactia lui la pret depinde de elasticitate.

Elasticitatea ofertei. masura reactiei cantitatii oferite la pret; creste, de obicei, cu orizontul
de timp.

Idei de retinut
= Elasticitatea masoara reactia cantitatii la pret, in termeni procentuali.

= Substitutele, ponderea in buget, caracterul de necesitate si timpul determina
elasticitatea cererii.

= Metoda punctelor medii da o elasticitate simetrica intre doua puncte.

= Pe portiunea elastica, o reducere de pret creste venitul total; pe cea inelastica, il
scade.

= Oferta este, de reguld, mai elastica pe termen lung.

= Energia este sarea zilelor noastre: cerere inelastica pe termen scurt, care o face baza
de taxare si tinta de plafonare, dar cu efecte care se schimbé in timp.

= Elasticitatea creste cu timpul: parghia gazului rusesc a functionat in 2022, dar s-a
tocit cand Europa a gasit, in cativa ani, substitute.

intrebari si exercitii
1. Ordonati dupa elasticitatea probabila a cererii: sare, vacante in strainatate, insulind, o
anumitd marca de apa minerala. Justificati.

2. Pretul unui bun creste de la 8 la 12 lei, iar cantitatea scade de la 120 la 80 de unitati.
Calculati elasticitatea prin metoda punctelor medii si spuneti daca cererea este
elastica.

3. Un teatru vrea sa isi mareasca incasarile. Daca cererea pentru bilete este inelastica, ar
trebui sa creasca sau sa scada pretul? Explicati prin venitul total.
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4. Explicati de ce o accize pe un bun cu cerere inelasticd aduce venituri mari pe termen
scurt, dar de ce eficacitatea ei se poate eroda pe termen lung.

5. Explicati de ce un plafon la pretul energiei produce efecte mai mari atunci cand atat
cererea, cat si oferta sunt inelastice pe termen scurt. Ce se schimba pe termen lung?

6. Parghia gazului rusesc asupra Europei s-a slabit in cativa ani. Folosind ideea ca
elasticitatea creste cu timpul, explicati de ce o arma energetica este mai puternica pe
termen scurt decat pe termen lung.

Lecturi suplimentare

Videoclipuri

Lectii de Economie. (2026). Elasticitatea cererii [Video]. Principiile microeconomiei,
lectia 03.01. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-03-01-elasticitatea-cererii/
Ce este elasticitatea cererii si ce o determind.

Lectii de Economie. (2026). Calculul elasticitdfii cererii [Video]. Principiile
microeconomiei, lectia 03.02. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-03-02-calculul-
elasticitatii-cererii/

Metoda punctelor medii, pas cu pas.

Lectii de Economie. (2026). Elasticitatea ofertei [Video]. Principiile microeconomiei,
lectia 03.04. https: //lectiideeconomie.ro/topic/pm-03-04-elasticitatea-ofertei/
Elasticitatea ofertei si rolul timpului.

Lectii de Economie. (2026). Elasticitatea ofertei: de ce sunt locuinfele atat de scumpe?
[Video]. Principiile microeconomiei, lectia 03.05. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-
03-05-elasticitatea-ofertei-de-ce-sunt-locuintele-atat-de-scumpe/

Aplicatii ale elasticitdii in situafii concrete.

Lectii de Economie. (2026). Elasticitatea ofertei: funcfioneazd programele de
rdscumpdrare a armelor? [Video]. Principiile microeconomiei, lectia 03.06.
https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-03-06-elasticitatea-ofertei-functioneaza-
programele-de/

Rdscumpdrarea armelor: un caz in care elasticitatea ofertei decide dacd o politicd funcfioneazd.

Carti si articole
B Cowen, T., & Tabarrok, A. (2018). Modern principles of economics (3rd ed.). Worth
Publishers.

Capitolul despre elasticitate.

B Levitt, S. D., & Dubner, S.J. (2009). SuperFreakonomics: Global cooling, patriotic
prostitutes, and why suicide bombers should buy life insurance. William Morrow.
Capitolul intdi: o cerere care reactioneazd la pref, cu variafii sezoniere.
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| Ce veti invata

@ sa reprezentati efectul unei taxe ca o pana intre pretul platit si cel incasat.

@ si aratati cd incidenta unei taxe nu depinde de cine o varsa la buget, ci de elasticitati.
@ sa distingeti venitul fiscal de pierderea neta.

@ sa analizati o subventie ca imagine in oglinda a unei taxe.

@ si aplicati aceste unelte la cazuri din Romania, din Uniunea Europeana si din relatiile
internationale, recunoscand atat esecul pietei, cat si esecul guvernului.

I Impozitul pe lumina

Daca ati vrea sa proiectati un impozit usor de strans, v-ati lovi de o problema veche de cand
lumea: oamenii isi ascund averea. Veniturile pot fi tainuite, banii ingropati, registrele
masluite. Dar exista un lucru pe care nu il poti ascunde de un inspector care trece pe strada:
ferestrele casei tale. In 1696, guvernul englez a avut exact aceasti idee, deopotriva stralucita si
dezastruoasa. A introdus un impozit pe ferestre.

Logica parea impecabild. O casa mare, cu multe ferestre, apartine probabil unui om instarit; o
cocioabd cu o singura fereastrd, unui sarac. Numeri ferestrele din strada, fara si intri in casa
si fard sa cercetezi conturile nimanui, si impozitezi dupa ele. Era simplu, ieftin de aplicat si
parea chiar corect, fiindca ii taxa mai mult pe cei care aveau mai mult. Ce putea merge prost?

Apoi oamenii au facut ceea ce fac mereu cand ii pui in fata unui stimulent: au reactionat. Daca
fiecare fereastra costd, atunci o fereastra de care te poti lipsi inseamna bani aruncati. Asa ca,
in toatd Anglia, oamenii au inceput sa isi zideasca ferestrele. Case intregi au ramas cu pereti
oarbe, cu dreptunghiuri de caramida acolo unde fusese candva sticla. Familii intregi au ales sa
trdiasca in semiintuneric, lipsite de aerul si lumina pe care le aduce o fereastra, numai ca sa
plateasca mai putin. Unele dintre acele ferestre zidite se mai vad si astazi pe cladirile britanice
vechi, ca niste cicatrici ale unei idei fiscale proaste.

Aici se ascunde una dintre cele mai importante si mai subtile idei din economie. Ganditi-va ce
s-a intamplat de fapt. Statul a incasat impozitul, da. Dar a aparut si o pierdere pe care nu o
vede nimeni in vistierie: lumina, aerul si sinadtatea de care oamenii s-au lipsit. Acea fereastra
ziditd nu a adus niciun ban statului, fiindca tocmai de aceea a fost ziditd, ca sa nu fie
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impozitatd. Beneficiul ei s-a pierdut pur si simplu, fira ca cineva sa se aleaga cu el.
Economistii numesc aceasta paguba invizibild pierdere neta, si ea apare ori de cate ori un
impozit ii impinge pe oameni sd renunte la lucruri pe care altfel le-ar fi dorit.

Un impozit nu muta doar bani dintr-un buzunar in altul. El schimba comportamentul, iar din
aceastd schimbare se naste o pierdere reald pentru intreaga societate, una care nu se regaseste
in niciun registru. Cu cat oamenii se pot feri mai usor de un impozit, zidind o fereastra,
mutand o afacere, muncind mai putin, cu atat pierderea neta este mai mare. Capitolul de fata
este despre taxe si subventii: cine le suportd cu adevirat, indiferent de cine le plateste pe
hartie, si de ce orice impozit are un cost ascuns, dincolo de banii pe care ii strange.

6.1 Pana fiscala

O taxa pe unitatea de produs introduce o diferenta intre ceea ce platesc cumpéaratorii si ceea ce
incaseaza vanzatorii. Aceasta diferentd, egala cu taxa, se numeste pana fiscald (EN: fiscal
wedge). in Figura 6.1, dupa introducerea taxei, cantitatea tranzactionata scade de la Q* la Qt;
cumparatorii platesc Pb, iar vanzatorii raman cu Ps, cele doua preturi fiind despartite exact de
marimea taxei.

v

QX
Cantitate
Figura 6.1. O taxa unitara desparte pretul platit (Pb) de cel incasat (Ps).

Un rezultat important si contraintuitiv: nu conteaza daca legea cere cumparatorului sau
vanzatorului sa verse taxa. Rezultatul economic, preturile Pb si Ps si cantitatea Qt, este acelasi
in ambele cazuri. Cine semneaza plata catre buget nu decide cine suporta efectiv povara.

6.2 Cine suporta taxa: incidenta si elasticitatea

Daci forma legala nu decide povara, ce o decide? Elasticitatile. Partea mai inelastica a pietei
suporta o parte mai mare din taxa, pentru ca reactioneaza mai greu la pret si are mai putine
alternative. Figura 6.2 arata cele doua cazuri. Cand cererea este inelastica, pretul platit de
cumparatori creste mult, iar ei suporta cea mai mare parte. Cand cererea este elastica,
vanzatorii nu pot transfera povara, fiindca altfel cumpéaratorii ar pleca, si suporta ei partea
mai mare.
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Cerere inelastica: Cerere elastica:
cumparatorii suporta mai mult vanzatorii suporta mai mult

Pret

.
>

v

Cantitate Cantitate
Figura 6.2. Povara taxei cade pe partea mai inelastica a pietei.

De aici si observatia din capitolul precedent: taxele pe bunuri cu cerere inelastica, precum
combustibilii sau tigarile, sunt suportate in mare parte de consumatori si colecteaza venituri
relativ stabile.

6.3 Venit fiscal si pierdere neta

O taxa produce doua efecte distincte. Pe de o parte, transfera bani citre buget: venitul fiscal
este taxa inmultita cu cantitatea efectiv tranzactionati. Pe de alt parte, descurajeaza o parte
din schimburile care ar fi avut loc, schimburi reciproc avantajoase care acum nu se mai
intAmpla. Valoarea pierdutd prin aceste tranzactii ratate este pierderea neta (Figura 6.3), un
cost care nu ajunge la nimeni.

A

Pret

v

o
Cantitate
Figura 6.3. Pierderea netd: schimburi avantajoase care nu mai au loc.

Pierderea neti este mai mare atunci cind cererea sau oferta sunt mai elastice, fiindca atunci
taxa descurajeaza mai multe tranzactii, si creste mai repede decat taxa insasi. Acesta este un
argument pentru taxe cu cote moderate pe baze largi, mai degraba decat cote foarte mari pe
cateva bunuri. Faptul ca o taxa produce pierdere neti nu o face, in sine, nejustificati: bugetul
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finanteaza bunuri pe care le vom discuta in capitolul 15. Concluzia este doar ci fiecare leu
colectat costa economia ceva mai mult decat un leu.

6.4 Subventii

O subventie este, in multe privinte, o taxad cu semn schimbat. Ea coboara pretul platit de
cumparatori, ridica pretul incasat de vanzatori si mareste cantitatea peste nivelul de echilibru
(Figura 6.4). La fel ca taxa, are o incidenta care depinde de elasticitati: partea mai inelastica
culege cea mai mare parte din beneficiu. Si subventia produce pierdere netd, fiindca
incurajeaza tranzactii al caror cost depdseste valoarea pentru cumparatori.

A

subventia

Pret

P oo ;

v

Q¥
Cantitate
Figura 6.4. O subventie unitard mdreste cantitatea peste nivelul de echilibru.

Subventiile pentru salarii, precum creditele fiscale pentru venituri mici, sunt o varianta mult
discutatd, fiindca urmaresc s sprijine veniturile fara a reduce ocuparea, spre deosebire de un
prag de pret pe piata muncii, pe care il vom analiza in capitolul urmator.

6.5 Aceleasi unelte, in Romania si in lume

Pana fiscald, incidenta, pierderea net si captura nu sunt figuri de manual. Ele descriu politici
reale, iar in Romania si in Uniunea Europeana le putem vedea la lucru, cu costurile lor vizibile
si invizibile.

| Pana fiscala pe munca si economia gri

Cea mai apasitoare pani fiscala din viata multor oameni este cea de pe munca. Intre costul
total pe care un angajator il plateste pentru un salariat si suma care ajunge efectiv in mana
acestuia se deschide o pani largi, formati din impozitul pe venit si din contributiile sociale. In
Romania, pentru salariile mici, aceasta pana este printre cele mai mari din regiune raportat la
castigul net. Ca orice pana fiscald, ea descurajeaza exact lucrul pe care il taxeaza: o parte din
munca nu dispare, ci se mutd acolo unde inspectorul nu o vede, in economia gri, platita partial
sau integral la negru.

Aici apare o simetrie pe care manualele o trec adesea sub tacere. Se vorbeste mult despre
esecul pietei, situatia in care piata lasata singura produce un rezultat prost. Dar exista si
esecul guvernului: chiar instrumentul menit sd stranga bani pentru bunuri publice impinge
munca in afara legii, lipsind bugetul de venit si 1asand lucratorii fara protectie. Statul ajunge
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apoi sa cheltuiasca resurse ca sa urmareasca tocmai evaziunea pe care propria pana a ficut-o
atractiva. Lectia din sectiunile precedente raméane valabild: cu cat oamenii se pot feri mai
usor, mutand munca la gri, cu atat pierderea, fiscala si sociald deopotriva, este mai mare. De
aceea multi economisti prefera o pani mai mica pe o bazd mai largs, in locul unor cote mari pe
care tot mai multi le ocolesc.

| Subventii, captura si disciplina ajutorului de stat

O subventie pare un cadou, dar are intotdeauna doi destinatari: cel care o primeste, vizibil si
recunoscator, si cel care o pliteste, adica toti contribuabilii, fiecare cu o suma atat de mica
incat nu o observa. Aceasta asimetrie, beneficii concentrate si costuri dispersate, explica de ce
subventiile sunt atat de greu de oprit: cei cativa care castig se organizeaza si fac presiuni, in
vreme ce milioanele care platesc tac. Cand o politica ajunge sa serveasca interesul grupului
care beneficiaza de ea, in dauna publicului larg, spunem ca a fost capturata. Politica agricola
comuna a Uniunii Europene, cea mai mare schema de subventii din istoria continentului, este
exemplul clasic.

Tocmai fiindca subventiile nationale pot degenera intr-o cursa in care fiecare stat isi sprijina
propriile firme pe banii contribuabilului, Uniunea Europeana le supune unei discipline rare
in lume: regulile privind ajutorul de stat. Un guvern nu poate, in principiu, sa toarne bani
intr-o companie sau intr-un sector fara aprobarea Comisiei Europene, tocmai pentru ca piata
unica sa nu se transforme intr-o licitatie de subventii intre capitale. Este o recunoastere
institutionald a unei idei din acest capitol: o subventie nu este niciodata gratuitd, iar tentatia
politica de a o acorda trebuie tinuta in frau.

Aceeasi cursa are loc si intre marile blocuri. Cand Statele Unite au lansat in 2022 un val masiv
de subventii pentru energia verde, Europa s-a temut de o fuga a investitiilor peste ocean si si-a
slabit propriile reguli de ajutor de stat ca sa raspunda. Cativa ani mai tarziu, o buna parte din
acele subventii americane au fost retrase. Este o amintire utild ca subventiile sunt reversibile
politic, iar firmele care isi intemeiaza planurile pe ele isi asuma un risc pe care piata nu il
avea: riscul ca guvernul sa se razgandeasca.

Taxe la granita

Aceleasi unelte structureaza si relatiile dintre marile puteri economice. Din 2024,
Uniunea Europeana a impus taxe compensatorii masinilor electrice produse in China,
considerate subventionate masiv de statul chinez. Este o taxa pe care un bloc o pune ca sa
anuleze subventia altui stat. China a contestat-o la Organizatia Mondiala a Comertului,
iar cele doua parti negociaza acum inlocuirea taxei cu un pret minim de import, adica un
prag de pret, instrumentul din capitolul urmator. Interesant este ca, dupa primul an,
preturile platite de consumatorii europeni aproape ca nu au crescut, semn ca producatorii
chinezi au absorbit ei taxa; efectul cel mai limpede a fost venitul adus la bugetul Uniunii.
Incidenta, din nou, nu s-a citit din textul legii, ci din elasticitati.

Din 2026, Uniunea taxeaza la granitd, prin Mecanismul de ajustare la frontiera pentru
emisiile de carbon (CBAM), importurile de otel, aluminiu, ciment, ingrasaminte,
electricitate si hidrogen, dupa continutul lor de carbon. Scopul declarat este sa impiedice
mutarea productiei poluante in afara Uniunii. Dar o taxd la granitd este si un act de
politica externa: Rusia a contestat-o la Organizatia Mondiala a Comertului, iar partenerii
comerciali o privesc ca pe o exportare a politicii climatice europene prin canalul
comertului.
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Termeni-cheie

Pana fiscala. (EN: fiscal wedge) diferenta, egala cu taxa, dintre pretul platit de cumparatori
si cel incasat de vanzatori.

Incidenta fiscala. repartizarea efectiva a poverii unei taxe, determinata de elasticitati, nu
de forma legala.

Venit fiscal. suma colectata la buget: taxa inmultita cu cantitatea tranzactionata.

Pierdere neta. valoarea schimburilor reciproc avantajoase care nu mai au loc din cauza
taxei sau a subventiei.

Subventie. transfer per unitate care coboara pretul pentru cumparétori si il ridicd pentru
vanzatori, marind cantitatea.

Esecul guvernului. situatia in care interventia statului, prin taxe, subventii sau
reglementari, produce un rezultat mai prost decat problema pe care voia sa o corecteze, din
cauza informatiei limitate, a stimulentelor politice sau a capturii.

Captura. fenomenul prin care o politicd ajunge sa serveasca interesul grupului organizat
care beneficiaza de ea, in dauna publicului larg, ale cirui costuri sunt dispersate.

Idei de retinut
= O taxa unitara desparte pretul platit de cel incasat printr-o pana egala cu taxa.
= Incidenta depinde de elasticitati, nu de cine varsa taxa la buget.
= Partea mai inelastica a pietei suporta cea mai mare parte din povara.

= Orice taxa colecteaza venit, dar provoaca si o pierdere netd, care creste cu
elasticitatea si cu cota.

< Subventia este o taxa cu semn schimbat si produce, la randul ei, pierdere neta.

= Aceleasi unelte explica deopotriva o acciza pe combustibil in Roméania si o taxa
compensatorie intre marile blocuri economice.

= Pelanga esecul pietei exista si esecul guvernului: o taxa sau o subventie prost
proiectatd poate face mai mult rau decat problema pe care voia sa o rezolve.

intrebari si exercitii
1. Statul introduce o taxa de 2 lei pe unitate. Aratati grafic Pb, Ps si Qt si marcati pana
fiscala.

2. Pe o piata cu oferta foarte inelasticd, cine va suporta cea mai mare parte a unei taxe?
Iustrati.

3. Explicati de ce mutarea obligatiei de plata de la vanzator la cumparator nu schimba
incidenta reala.

4. De ce dublarea cotei unei taxe mareste pierderea neta cu mai mult decat dublul? Ce
implicatie are acest lucru pentru proiectarea sistemului fiscal?

5. Comparati o subventie pentru salarii cu un salariu minim ca instrumente de sprijin al
veniturilor mici. Ce diferenta anticipati pentru ocupare?

6. Pana fiscald pe muncé este mare in Roméania pentru salariile mici. Explicati, folosind
notiunea de incidenta si de economie gri, de ce o pana mai mare poate aduce, peste un
anumit prag, mai putin venit decat una mai mica.
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7. Uniunea Europeand a impus taxe compensatorii masinilor electrice chinezesti, iar
studiile arata ca preturile pentru consumatorii europeni aproape nu au crescut. Cine a
suportat, atunci, povara taxei? Legati raspunsul de sectiunea despre incidenta.

Lecturi suplimentare

Videoclipuri

Lectii de Economie. (2026). Impozitele pe produse [Video]. Principiile microeconomiei,
lectia 04.01. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-04-0l-impozitele-pe-produse/
Pana fiscald si efectul unei taxe asupra prefului si cantitdfii.

Lectii de Economie. (2026). Cine suportd impozitul? [Video]. Principiile microeconomiei,
lectia 04.02. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-04-02-cine-suporta-impozitul/
Cum decid elasticitd {ile repartizarea poverii.

Lectii de Economie. (2026). Veniturile din impozite si pierderea netd de bundstare
[Video]. Principiile microeconomiei, lectia 04.03. https: //lectiideeconomie.ro/topic/pm-
04-03-veniturile-din-impozite-si-pierderea-neta-de-bunastare /

Venitul fiscal si pierderea netd, cu un exemplu memorabil.

Lectii de Economie. (2026). Subvenfiile [Video]. Principiile microeconomiei, lectia 04.04.
https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-04-04-subventiile /
Subventia ca imagine in oglindd a taxei.

Lectii de Economie. (2026). Subven iile salariale [Video]. Principiile microeconomiei,
lectia 04.05. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-04-05-subventiile-salariale/
Subveniii pentru salarii si comparafia cu salariul minim.

Carti si articole

Cowen, T., & Tabarrok, A. (2018). Modern principles of economics (3rd ed.). Worth
Publishers.

Capitolul despre taxe si subvenf{ii.

Hazlitt, H. (1979). Economics in one lesson (Rev. ed.). Crown Publishers. (Lucrare
originald publicata in 1946).
Capitolele despre taxe si despre lucrdri publice.

Gwartney, J. D., Stroup, R. L., Lee, D. R, Ferrarini, T. H., & Calhoun, J. P. (2016). Common
sense economics: What everyone should know about wealth and prosperity (3rd ed.). St.
Martin's Press.

Despre rolul statului si impozite.
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Ce veti invata

) Sa explicati de ce cunoasterea economica este dispersati si de ce conteaza acest lucru.

' Sa descrieti pretul ca semnal si ca stimulent in acelasi timp.
Sa aratati cum coordoneaza pietele activitati ale unor oameni care nu se cunosc.
'S4 identificati conditiile in care coordonarea prin preturi functioneaza si limitele ei.

' S& aplicati logica sistemului de preturi la economia planificata din Roméania si la
lanturile globale de aprovizionare, recunoscand atat esecul planificarii, cat si limitele
coordonarii prin preturi.

Cine hraneste Bucurestiul?

Iata o intrebare care pare prosteasca, dar nu este: cine se ocupa de aprovizionarea cu paine a
orasului in care locuiti? Cine hotaraste cata faind va intra maine in oras, catre ce brutarii, in ce
cantitati, pentru ca milioane de oameni sa gaseasca paine atunci cand ies dimineata dupa ea?
Intrebarea suni a gluma, dar raspunsul, rostit cu voce tare, este de-a dreptul tulburator:
nimeni.

Nu existd un Minister al Painii. Nu existd un functionar care, in fiecare seara, calculeaza
nevoia de paine a Bucurestiului si da ordine. Si totusi, an de an, deceniu de deceniu,
Bucurestiul are paine. Mai mult, are exact felurile pe care le vor oamenii, in locurile unde le
vor, la orele la care le vor, cu o risipa uimitor de mica. O coordonare de o asemenea
complexitate, daca ar fi incredintata unei singure minti, ar fi o sarcina imposibila. Si totusi se
realizeaza in fiecare zi, fara ca cineva sa o conduca.

Ca s apreciati minunea, priviti reversul ei. In economiile planificate ale secolului XX, in care
chiar exista, pe hartie, cate un functionar raspunzitor de aproape orice, rafturile goale si
cozile interminabile erau o realitate zilnica. Oameni inteligenti, inarmati cu planuri, calcule si
cele mai bune intentii, nu reuseau sa faca ceea ce piata face parca de la sine. De ce?

Raspunsul, dat de economistul Friedrich Hayek, este ca problema nu tine de inteligenta sau de
efort, ci de informatie. Cunoasterea de care ai nevoie ca si hranesti un oras nu se afla,
concentratd, in mintea nimédnui. Ea este imprastiatd in milioane de fragmente: brutarul de pe
colt stie cd in cartierul lui se vinde mai bine painea neagré, fermierul stie ca recolta lui de grau
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a fost slaba anul acesta, soferul stie cd un drum este blocat. Niciun planificator nu poate aduna
toate aceste farame la timp. Dar preturile pot.

Atunci cand graul se imputineaza, pretul lui urca. Acea simpla cifra, pretul, transmite tuturor,
instantaneu, exact cat trebuie sa stie: ca graul a devenit mai pretios si ca merita economisit
sau cdutat in alta parte. Brutarul nu are nevoie sa afle de ce s-a scumpit, daca din cauza unei
secete intr-o tara indepartati sau a unei greve in port. Ii este de ajuns si vada noul pret ca sa
reactioneze corect. Pretul condenseaza, intr-un singur numar, o cantitate de cunoastere pe
care nicio biblioteca nu ar putea-o cuprinde. Acesta este, poate, cel mai subestimat miracol al
vietii de zi cu zi: un sistem fara centru, fara sef si fara plan, care hraneste orase intregi folosind
doar preturi pe post de semnale. Capitolul de fati este despre cum functioneaza acest sistem al
preturilor si de ce reuseste acolo unde planificarea, oricat de bine intentionata, esueaza.

7.1 Problema cunoasterii

Nimeni nu stie sa produca, de unul singur, lucruri simple precum un creion: lemnul, grafitul,
vopseaua, guma si transportul implica mii de oameni raspanditi pe glob, niciunul cunoscand
intregul proces. Aici std marea problema economici: informatia despre nevoi, resurse si
posibilitati nu se afld la un centru, ci este imprastiatd in mintea a milioane de oameni, adesea
sub forma de cunoastere locala si greu de exprimat. Intrebarea nu este atat cine detine
informatia, cat cum poate fi ea folosita fara a fi mai intai adunata intr-un singur loc.

7.2 Pretul ca semnal si stimulent

Raspunsul pietei este pretul. Un pret condenseaza, intr-un singur numar, o cantitate uriasa de
informatie dispersata si, in acelasi timp, ofera motivul de a actiona in consecinta. Cand un bun
devine mai rar undeva in lume, pretul lui creste; acest semnal ii indeamna, simultan, pe
consumatori sa economiseasca si pe producatori sa ofere mai mult, fara ca cineva sa le explice
de ce (Figura 7.1). Un pret este, in aceasta privintd, un semnal invelit intr-un stimulent.

Un singur pret transmite informatia si stimulent-frerrbetedirectt

Consumatorii
economisesc

Penurie Pretul
locala creste

Producatorii
ofera mai mult

Figura 7.1. Pretul transmite informatia si stimulentul deodata.

De aceea pot aparea trandafiri proaspeti in orase inghetate de ziua indréagostitilor, desi nimeni
nu a planificat acest lucru: pretul ridicat din acea zi a fiacut profitabil ca cineva, undeva, sa
cultive, sa transporte si sa livreze florile la timp. Lantul leaga producatori si cumpdaratori care
nu se vor cunoaste niciodata.

7.3 De ce planificarea centrala intAmpina dificultati

Daca informatia este dispersatd, un planificator central se afla intr-o pozitie grea: el ar trebui
sd adune si sd prelucreze, in timp util, o cantitate de date pe care piata o trateaza
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descentralizat, prin preturi. La aceasta se adauga problema stimulentelor: chiar si cu
informatie bun4, este nevoie de motive pentru a actiona eficient. Istoria economica a secolului
XX, de la penuriile cronice pana la crizele de aprovizionare, ofera numeroase ilustrari ale
acestor doua dificultiti combinate.

Aceasta nu este o afirmatie despre intentii, ci despre informatie si stimulente. Concluzia nu
este cd pietele sunt perfecte, ci ca ele rezolva, descentralizat, o probleméa de coordonare pe care
centralizarea o face mai grea.

7.4 Limitele coordonarii prin preturi

Coordonarea prin preturi functioneaza remarcabil de bine atunci cind cei care iau deciziile
suporta costurile si culeg beneficiile lor. Cand nu se intdmpla asa, semnalul de pret devine
incomplet. Daca o activitate impune costuri unor terti, pretul ei nu le include, iar piata va
produce prea mult; daca un bun aduce beneficii pe care nu le poate factura, va fi produs prea
putin. Acestea sunt externalitatile, subiectul capitolului 8. Alte limite apar cand un singur
vanzator domina piata (capitolul 11) sau cand un bun nu poate fi vandut bucata cu bucata
(capitolul 15). Preturile rdman instrumentul central de coordonare; capitolele urmétoare
studiaza exact cazurile in care el are nevoie de completari.

7.5 Sistemul preturilor, in Roméania si in lume

Aceasta idee, ca preturile poarta o cunoastere pe care nicio minte nu o poate cuprinde, nu este
o speculatie de salon. Romania a trait, vreme de decenii, varianta in care preturile au fost
reduse la tacere. Iar astazi, aceleasi semnale coordoneaza lanturi care inconjoara planeta.

I Economia penuriei: Roménia ihainte de 1989

Inainte de 1989, preturile din Romania nu erau lisate sa spuna adevirul. Erau fixate de stat,
dupa plan, nu dupa raritate. Rezultatul nu a fost abundenta promisa, ci penuria: cozi care se
formau inainte de zorii zilei, cartele de rationalizare pentru paine, ulei si zahar, apartamente
reci si slab luminate fiindca energia era drimuita. Un pret tinut jos prin decret nu face bunul
mai ieftin; il face doar mai greu de gasit. Cand semnalul tace, raftul se goleste.

Aceasta nu a fost o problema de rea-vointa sau de lene, ci exact problema cunoasterii descrisa
mai sus, triitd pe pielea oamenilor. In lipsa preturilor libere, planificatorul nu putea sti cat
grau, cat otel sau cate perechi de pantofi ii trebuie unei tari, fiindca tocmai informatia de care
avea nevoie era cea pe care numai preturile o aduna. Economisti precum Ludwig von Mises si
Friedrich Hayek prevazusera acest esec inca din anii 1920, intr-o dezbatere despre calculul
economic pe care istoria a transat-o limpede. Este forma cea mai pura de esec al guvernului:
nu un guvern rau intentionat, ci unul care incearca sa faca ceva ce nu poate fi facut, din lipsa
de informatie.

Lanturi de aprovizionare

Aceeasi coordonare prin preturi functioneaza astézi la scard planetard. Un telefon, o
masina sau o doza de vaccin aduni piese si materiale din zeci de tari, fara ca cineva sa
dirijeze intregul. Este ordinea spontana din povestea creionului, extinsa peste granite. Iar
fragilitatea ei a devenit vizibild in pandemia din 2020, cand o singura veriga blocatd, un
port inchis sau o fabrica de cipuri oprita, a lasat rafturi goale si linii de productie in
asteptare in toata lumea.

Reactia politica a fost adesea sd suspende semnalul: unele guverne au interzis exportul de
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masti si de echipamente medicale, incercand sa retina acasa ceea ce pretul ar fi trimis
acolo unde nevoia era mai urgenta. Astfel de interdictii aduc o liniste de moment, dar
reintroduc, la scara mondiald, exact problema calculului: nimeni nu mai stie unde se afla
cu adevarat resursele necesare. De aici si dezbaterea actuald din Uniunea Europeana
despre reducerea dependentelor strategice si relocalizarea productiei esentiale, ceea ce la
Bruxelles se numeste de-riscare. Lectia capitolului ramane insa valabila: rezilienta are un
pret, iar inlocuirea semnalului de pret cu directia centrala readuce, inevitabil, umbra
rafturilor goale.

Termeni-cheie

Problema cunoasterii. faptul cd informatia economica este dispersatd in mintea multor
oameni, nu concentrata la un centru.

Sistemul preturilor. mecanismul prin care preturile transmit informatie si stimulente si
coordoneaza deciziile.

Semnal si stimulent. pretul indicé raritatea sau dorinta si, totodata, ofera motivul de a
reactiona.

Ordine spontana. coordonarea care rezulta din actiuni individuale, fara un plan central.

Economia penuriei. economia planificata centralizat in care preturile controlate nu mai
transmit raritatea, iar rezultatul firesc sunt cozile, rationalizarea si rafturile goale.

Calculul economic. problema, ridicatd de Ludwig von Mises si Friedrich Hayek, ca fara
preturi libere un planificator nu poate sti ce si cum s produca, fiindca ii lipseste informatia
pe care doar preturile o sintetizeaza.

Idei de retinut
+ Informatia economica este dispersata; nimeni nu o detine in intregime.

= Pretul condenseaza informatia dispersati si ofera, simultan, stimulentul de a
actiona.

= Pietele coordoneaza activitatea unor oameni care nu se cunosc, fard un plan central.
< Planificarea centrali se loveste de problema cunoasterii si de cea a stimulentelor.

= Coordonarea prin preturi are limite acolo unde costurile si beneficiile nu se reflecta
in pret.

= Economia penuriei din Romania de dinainte de 1989 a fost problema cunoasterii
traita direct: preturi fixate, deci semnale mute, deci cozi si rafturi goale.

= Lanturile globale de aprovizionare sunt o ordine spontana transfrontaliera; cand
politica le intrerupe, problema calculului reapare la scara mondiala.

intrebari si exercitii

1. Alegeti un obiect din jurul vostru si enumerati cateva categorii de oameni necesari
pentru a-1 produce. Ce coordoneaza activitatea lor?

2. Explicati in ce sens un pret in crestere este, in acelasi timp, o informatie si un indemn
la actiune.
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3. De ce poate o penurie locala sa fie atenuata rapid de o piata libera, dar mai greu de o
autoritate centrala?

4. Dati un exemplu de situatie in care pretul nu reflecta un cost suportat de terti.
Anticipati ce face piata in acest caz.

5. In anii 1980, preturile din Romania erau fixate de stat, dar magazinele raimaneau
goale. Explicati, folosind ideea de pret ca semnal, de ce pretul fix si raftul gol apar
impreuna.

6. In pandemie, unele guverne au interzis exportul de echipamente medicale. Folosind
ideea de coordonare prin preturi, aratati ce castiga pe termen scurt si ce pierde pe
termen mai lung o tara care inlocuieste semnalul de pret cu o interdictie.

Lecturi suplimentare

Videoclipuri

B [ectii de Economie. (2026). Eu, trandafirul [Video]. Principiile microeconomiei, lectia
05.01. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-05-01-eu-trandafirul /
Cum ajung trandafirii proaspefi in orase inghezate, fdard un plan central.

B Tectii de Economie. (2026). Pretul: un semnal impachetat intr-un stimulent [Video].
Principiile microeconomiei, lectia 05.02. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-05-02-
pretul-un-semnal-impachetat-intr-un-stimulent/

Pretul ca semnal si stimulent, si ideea de ordine spontand.

B Tectii de Economie. (2026). Piefele leagd lumea [Video]. Principiile microeconomiei,
lectia 05.03. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-05-03-pietele-leaga-lumea/
Cum leagd piefele lanturi lungi de producfie.

B Lectii de Economie. (2026). Marea problemd economicd [Video]. Principiile
microeconomiei, lectia 05.04. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-05-04-marea-
problema-economica /

Problema centralizdrii, ilustratd de criza petrolului din anii 1970.

B [ectii de Economie. (2026). Informatie si stimulente [Video]. Principiile microeconomiei,
lectia 05.05. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-05-05-informatie-si-stimulente/
Cunoasterea dispersatd si rolul pregurilor, in spiritul lui Hayek.

Carti si articole
B Cowen, T., & Tabarrok, A. (2018). Modern principles of economics (3rd ed.). Worth
Publishers.

Capitolul despre sistemul pregurilor.

B Gwartney, J. D, Stroup, R. L,, Lee, D. R,, Ferrarini, T. H., & Calhoun, J. P. (2016). Common
sense economics: What everyone should know about wealth and prosperity (3rd ed.). St.
Martin's Press.

Despre preturi si mdna invizibild.

B Gregg, S. (2007). The commercial society: Foundations and challenges in a global age.
Lexington Books.
Despre ordinea de piafi si temeiurile ei.

B Hayek, F. A. (1945). The use of knowledge in society. The American Economic Review,
35(4), 519-530.

B Read, L. E. (1958). I, pencil: My family tree as told to Leonard E. Read. The Freeman.
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I Ce veti invata
@ sa analizati un plafon de pret si penuria pe care o produce.

@ si identificati costurile ascunse ale controalelor: cozi, sciderea calitatii, rationare in
afara pretului.

@ si analizati un prag de pret si surplusul pe care il produce.
@ sa separati intentia unei politici de efectele ei previzibile.

@ sa aplicati logica plafoanelor si pragurilor la plafonarea energiei in Romaénia si la
plafonul international impus petrolului rusesc, recunoscand efectele neintentionate si
costul bugetar.

I Edictul imparatului Diocletian

In anul 301, Imperiul Roman avea o problema pe care guvernele o redescoperi in fiecare secol:
preturile cresteau, iar oamenii erau furiosi. Imparatul Diocletian, un om obisnuit si comande
legiuni si s fie ascultat pe loc, a hotirat sa comande si preturilor. A emis un document
cunoscut astazi drept Edictul preturilor maxime, una dintre cele mai ambitioase incercari de
control al economiei din istorie.

Edictul stabilea un pret maxim legal pentru mai bine de o mie de marfuri si servicii: atat si nu
mai mult pentru o masura de grau, atat pentru o livra de carne, atat pentru o zi de munca a
unui zidar, a unui croitor sau chiar a unui dascal. Logica imparatului era directa, aproape
militara: daca preturile cresc fiindca negustorii sunt lacomi, atunci interzici preturile mari,
pedepsesti cu moartea pe cine le incalca, si gata, problema este rezolvata. Pe pergament, totul
parea in ordine.

In realitate, s-a intAmplat ceva ce Diocletian nu a poruncit si nu a putut impiedica. Pentru
multi producétori si negustori, pretul maxim impus de edict era mai mic decat costul la care
puteau aduce marfa pe piata. Or, nimeni nu vinde multd vreme in pierdere. Asa cd, pur si
simplu, au incetat sa vanda. Marfa a disparut de pe tarabele oficiale. Graul, carnea si hainele
nu s-au evaporat din lume, dar s-au retras din locurile unde legea cerea s fie vindute ieftin si
au reaparut acolo unde legea nu ajungea: pe piata neagra, la preturi mai mari decat inainte.
Cumpératorul nu mai avea in fatd o taraba cu preturi mari, ci o taraba goald, ceea ce este cu
mult mai rau.
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Iata miezul problemei, valabil si azi. Un pret nu este doar o suma pe care o platesti; este si un
semnal care cheama marfa spre tine. Cand fixezi prin lege un pret sub nivelul la care cererea
se intalneste cu oferta, nu faci marfa mai ieftind, ci o faci sa dispara. Penuria pe care voiai sa o
eviti se adanceste. Cozile se lungesc, calitatea scade, iar bunul ajunge sa fie rationalizat nu de
pret, ci de cu totul alte mecanisme: de cine are timp sa stea la coada, de cine pe cine cunoaste,
de cine plateste pe sub mana.

Edictul lui Diocletian, imposibil de aplicat, a cazut in uitare in cativa ani, desi a ramas sapat in
piatra ca o marturie a unei iluzii care nu moare niciodata: aceea ca poti schimba realitatea
schimband eticheta de pret. Capitolul de fatd este despre plafoanele de pret, ca cel al lui
Diocletian, dar si despre opusul lor, pragurile de pret, adica preturile minime fixate prin lege.
Vom vedea ca ambele, oricat de bine intentionate, produc efecte pe care cei care le impun
rareori si le doresc.

8.1 Plafonul de pret

Un plafon de pret este un pret maxim legal. El are efect doar daca este fixat sub nivelul de
echilibru. In acel caz, cantitatea ceruti depiseste cantitatea oferitd, iar rezultatul este o
penurie persistentd (Figura 8.1). Spre deosebire de o penurie temporara, pe care pretul ar
corecta-o, aici pretul nu are voie sa creasca, asa ca dezechilibrul raméane.

A

Pret

penurie :
S d
e Cantitate R
Figura 8.1. Un plafon sub echilibru produce o penurie durabila.

v

Penuria nu este singurul cost. Atunci cand pretul nu mai poate rationa bunul, apar alte
mecanisme, de obicei mai costisitoare: cozi si timp pierdut, scaderea calitatii, liste de
asteptare, relatii preferentiale si piete paralele. Bunul ajunge, in plus, adesea la cine intampla
sa fie primul, nu la cine il pretuieste cel mai mult, ceea ce adauga o proasta alocare la penuria
propriu-zisa. Controlul chiriilor este exemplul clasic: el poate ajuta chiriasii actuali, dar
descurajeaza constructia si intretinerea si ingreuneaza gasirea unei locuinte pentru noii
veniti.

Aplicatie: plafonarea pretului la energie in Romania

Cand preturile la energie au explodat dupa 2021, Roménia a plafonat prin lege pretul
platit de gospodérii pentru electricitate si gaze, iar statul a acoperit diferenta pana la
pretul pietei. Schema a tinut facturile mici, la un moment dat de aproape trei ori sub
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media europeand, dar a fost si una dintre cele mai complexe si costisitoare din Europa. Pe
langa povara bugetara, ea a avut un efect mai subtil: slibind semnalul de a economisi si de
a investi in productie noua, a contribuit la mentinerea preturilor de pe piata angro peste
nivelul pe care l-ar fi dat o piata functionala. Plafonul nu a facut energia mai ieftind; a
mutat o parte din cost de pe factura pe buget.

Sub presiunea Comisiei Europene, plafonul la electricitate a fost eliminat de la 1iulie 2025,
iar facturile au sarit brusc, semn al costului care fusese doar ascuns, nu desfiintat. inlocul
plafonului general a fost introdus un sprijin tintit, sub formd de vouchere pentru
gospodariile vulnerabile. Aceasta este exact distinctia pe care o face modelul: a proteja
veniturile celor expusi, fara a anula, pentru toti, semnalul pe care il poarta pretul.

8.2 Pragul de pret

Un prag de pret este un pret minim legal. El are efect doar daca este fixat peste nivelul de
echilibru, iar atunci produce un surplus: cantitatea oferitd depaseste cantitatea ceruti. Pe
piata muncii, un salariu minim stabilit peste echilibru poate crea un surplus de munca, adica
somaj in segmentul afectat, fiindca firmele cer mai putind munca decat ofera lucratorii la acel
salariu (Figura 8.2).

surplus de munca (somaj)
& S

cratori)

Salariu minim

Salariu

v

Qd i Qs
Cantitate de munca
Figura 8.2. Un prag peste echilibru produce un surplus.

Aici se cuvine prudenta empiricd. Marimea efectului asupra ocupérii depinde de cat de sus
este pragul fata de echilibru si de elasticitati; pentru cresteri moderate, studiile gasesc adesea
efecte mici, in timp ce pentru cresteri mari efectele negative devin mai vizibile. Modelul ofera
directia efectului si mecanismul; marimea lui ramane o chestiune de masurare. Praguri de
pret intalnim si pe pietele agricole, unde surplusul ia forma stocurilor pe care statul ajunge sa
le cumpere sau si le depoziteze.

8.3 De ce se adopta controale de pret

Daci efectele sunt previzibile, de ce sunt controalele atat de frecvente? Pentru cd au, de regula,
un scop distributiv: protejarea unui grup vizibil, chiriasi, consumatori de energie, lucratori
slab platiti, ale carui castiguri sunt concentrate si usor de observat, in timp ce costurile sunt
difuze si apar mai tarziu. Analiza economicd nu spune ca aceste scopuri sunt nelegitime; ea
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separa intentia de efect si pune intrebarea care conteaza pentru o politicd buni: existd un
instrument care atinge acelasi scop cu costuri mai mici?

8.4 Controale de pret, in lume

Plafoanele si pragurile nu sunt doar instrumente de politica interna. Ele au devenit si arme de
politica externd, iar logica lor ramane neschimbatd: un pret fixat impotriva pietei nu
desfiinteaza raritatea, ci doar muta marfa si comportamentul in jurul regulii.

Plafonul la petrolul rusesc

Dupa invadarea Ucrainei, G7 si Uniunea Europeand au impus un plafon de pret petrolului
rusesc transportat pe mare: firmele occidentale, care domind asigurdrile maritime,
transportul si finantarea, au voie sa deserveasca incarcaturile rusesti doar daca petrolul
este vandut sub un pret-tavan. Scopul era ingenios: si taie din veniturile Rusiei fara a opri
petrolul de pe piata, ca sa nu sara pretul mondial. Fixat initial la 60 de dolari pe baril in
2022, plafonul a fost trecut in 2025 pe un mecanism dinamic, cu 15 la sutd sub pretul
pietei, coborand spre 44 de dolari la inceputul lui 2026.

Rezultatul confirmé lectia lui Diocletian la scara planetard. Marfa nu a disparut; s-a
retras acolo unde regula nu ajunge. Rusia si-a construit o flota-fantoma de petroliere
vechi, neasigurate in Occident, si si-a redirectionat exporturile catre China, India si
Turcia, la preturi cu discount. Spre sfarsitul lui 2025, cea mai mare parte a titeiului rusesc
circula deja pe aceasta flotd, in afara plafonului. Imaginea in oglinda a plafonului este
pragul: un cartel precum OPEC reduce deliberat productia tocmai pentru a tine pretul
petrolului sus, adicd un prag de facto, sustinut prin cote, nu prin lege.

Termeni-cheie

Plafon de pret. pret maxim legal; produce penurie cand este fixat sub echilibru.
Prag de pret. pret minim legal; produce surplus cand este fixat peste echilibru.
Penurie / surplus. exces de cerere, respectiv de ofertd, mentinut de un control de pret.

Rationare in afara pretului. mecanisme precum cozile, calitatea redusa sau favoritismul,
care apar cand pretul nu mai aloca bunul.

Idei de retinut
= Un plafon sub echilibru produce penurie durabila si costuri ascunse.
= Cand pretul nu mai rationeaza, apar cozi, scaderea calitatii si proasta alocare.
= Un prag peste echilibru produce surplus, de exemplu somaj pe piata muncii.
= Directia efectelor este clara din model; marimea lor este o chestiune empirica.

= Controalele au scopuri distributive; intrebarea relevanta este daca exista
instrumente mai bine tintite.

= Plafonul la energie din Roméania a ascuns costul pe buget, nu 1-a desfiintat;
eliminarea lui in 2025 a facut costul vizibil dintr-odata.

= Un plafon impus din afar4, ca cel la petrolul rusesc, nu face marfa sa dispara, ci o
impinge spre rute si cumparatori din afara regulii.
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intrebari si exercitii

1. Un oras fixeaza o chirie maxima sub nivelul pietei. Aratati grafic penuria si enumerati
trei costuri care nu apar in pret.

2. Explicati de ce un plafon fixat peste pretul de echilibru nu are niciun efect.

3. Pe piata muncii, aratati cum un salariu minim peste echilibru poate produce un
surplus de munca. De ce depinde marimea efectului?

4. Comparati plafonarea pretului la energie cu un sprijin direct pentru gospodariile
vulnerabile. Care pastreaza mai bine semnalul de pret?

5. Dati un exemplu de control de pret cu beneficii concentrate si costuri difuze. De ce este
el atractiv politic, in ciuda costurilor?

6. Romania a inlocuit plafonul general la energie cu vouchere pentru gospodariile
vulnerabile. Explicati, folosind ideea de semnal de pret, de ce a doua solutie
distorsioneaza mai putin decat prima.

7. G7 a plafonat pretul petrolului rusesc, dar o mare parte din titei a trecut pe o flota-
fantoma. Legati acest rezultat de povestea edictului lui Diocletian: ce au in comun
taraba goala si flota-fantoma?

Lecturi suplimentare

Videoclipuri

B Tectii de Economie. (2026). Plafoanele de pret [Video]. Principiile microeconomiei, lectia
06.01. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-06-01-plafoanele-de-pret/
Ce este un plafon de pret si cdnd are efect.

B Tectii de Economie. (2026). Plafoanele de pret: controlul chiriilor [Video]. Principiile
microeconomiei, lectia 06.06. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-06-06-plafoanele-
de-pret-controlul-chiriilor/

Controlul chiriilor si consecintele lui.

B [ectii de Economie. (2026). Preful minim: salariul minim [Video]. Principiile
microeconomiei, lectia 06.08. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-06-08-pretul-
minim-salariul-minim /

Pragul de pref pe piaa muncii.

B Tectii de Economie. (2026). De ce controleazd guvernele prefurile? [Video]. Principiile
microeconomiei, lectia 06.10. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-06-10-de-ce-
controleaza-guvernele-preturile/

Motivele distributive din spatele controalelor.

B Tectii de Economie. (2026). Controlul preturilor si comunismul [Video]. Principiile
microeconomiei, lectia 06.11. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-06-11-controlul-
preturilor-si-comunismul/

Controale de pret si economii planificate.

Carti si articole
B Cowen, T., & Tabarrok, A. (2018). Modern principles of economics (3rd ed.). Worth
Publishers.

Capitolul despre plafoane si praguri de pref
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B Hazlitt, H. (1979). Economics in one lesson (Rev. ed.). Crown Publishers. (Lucrare
originala publicata in 1946).
Capitolele despre controlul chiriilor si despre salariul minim.

B Munger, M. C. (2007, January 8). They clapped: Can price-gouging laws prohibit
scarcity?. Library of Economics and Liberty.
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Capitolul 9. Externalitati

| Ce veti invata

@ sa definiti externalitatile negative si pozitive.

@ si aratati de ce piata produce prea mult sau prea putin atunci cand exista externalitati.
@ sa explicati taxa si subventia pigouviana ca instrumente de internalizare.

@ sa discutati teorema lui Coase si permisele tranzactionabile.

@ si aplicati analiza externalitatilor la cazuri din Romania si din Uniunea Europeana si la
problema globali a climei, recunoscand atat esecul pietei, cat si esecul guvernului.

I Fumul care a trecut granita

Imaginati-va ca vecinul vostru deschide o fabrica in curtea lui. El cumpéra utilajele, el plateste
muncitorii, el vinde produsul si incaseaza profitul. Totul pare o afacere intre el si clientii lui,
care nu va priveste. Doar ca fabrica scoate pe cos un fum gros, iar vantul il poarta peste gardul
vostru, va ingalbeneste gradina si va mananca acoperisul. Brusc, sunteti si voi parte din
afacere, fara sa fi semnat nimic si fara sa primiti un ban.

Exact aceasta s-a intamplat, la scara uriasa, la granita dintre Canada si Statele Unite. La Trail,
in Columbia Britanicd, functiona una dintre cele mai mari topitorii de metale din lume.
Cosurile ei inalte aruncau in aer cantitati imense de dioxid de sulf. Vantul, care nu cunoaste
granite si nu respecta tratate, ducea fumul spre sud, peste frontierd, in statul american
Washington. Acolo, fermierii isi vedeau recoltele uscandu-se si padurile imbolnavindu-se din
cauza unei fabrici aflate in alta tara, de la care nu cumparasera si careia nu ii vindusera
nimic.

Disputa a fost atat de grava incat a ajuns in fata unui tribunal international, un lucru rar
pentru o cearta despre fum. Iar decizia luatd in 1941 a intrat in manualele de drept
international. Tribunalul a stabilit un principiu ramas celebru: niciun stat nu are dreptul de
a-si folosi teritoriul, sau de a ingddui sa fie folosit, astfel incat sa provoace daune prin fum pe
teritoriul altui stat. Cu alte cuvinte, dreptul fabricii de a scoate fum se opreste acolo unde
incepe gradina vecinului, chiar dacé vecinul se afla de cealalta parte a unei frontiere.

Ceea ce arata povestea de la Trail este o problema pe care economistii 0 numesc externalitate.
Pretul metalului produs la topitorie reflecta costurile firmei: minereul, energia, salariile. Dar
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nu reflecta un cost foarte real, suportat de altcineva: recoltele si padurile distruse peste
granita. Acel cost era, ca sa zicem asa, in afara pretului. Iar atunci cand un cost riméane in
afara pretului, piata, oricat de bine ar functiona in rest, da un verdict gresit. Fabrica producea
prea mult fum tocmai pentru ca nu platea pentru pagubele lui. Nimeni nu fusese neaparat rau
intentionat; pur si simplu, costul cazuse pe cine nu trebuia.

Externalitatile nu sunt mereu negative. Un apicultor ale carui albine polenizeaza livada
vecinului produce un beneficiu pentru care nu este platit. Dar fie ca sunt costuri, fie beneficii,
ele au in comun un lucru: cad asupra unor terti care nu au luat parte la tranzactie si nu se
regasesc in pret. Tocmai de aceea ridica una dintre cele mai serioase intrebari din economie,
aceea despre limitele pietei si despre rolul, mereu delicat, al statului. Capitolul de fata este
despre aceste costuri si beneficii ratacite in afara pretului, despre externalitati, si despre
modurile, unele mai bune, altele mai proaste, in care o societate poate incerca sa le aduca
inapoi in socoteala.

9.1 Ce este o externalitate

O externalitate apare atunci cand o activitate impune un cost sau aduce un beneficiu unor
terti care nu participa la tranzactie si ale caror interese nu se reflecta in pret. Poluarea unei
fabrici afecteaza vecinii care nu au cumparat nimic de la ea: este o externalitate negativa.
Vaccinarea unei persoane reduce riscul pentru cei din jur: este o externalitate pozitiva. In
ambele cazuri, pretul de piat este incomplet, fiindca nu cuprinde intregul cost sau beneficiu
social.

9.2 Externalitati negative

Cand o activitate genereaza costuri pentru terti, costul social marginal depaseste costul privat
marginal pe care il suporta producatorul. Piata se echilibreaza dupa costul privat si produce o
cantitate mai mare decat cea optiméa din punct de vedere social (Figura 9.1). Diferenta dintre
cele doua niveluri genereaza o pierdere neta: ultimele unitati produse costa societatea mai
mult decat valoreaza pentru cumparatori.
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Figura 9.1. Cu o externalitate negativa, piata produce peste nivelul optim social.

O solutie este internalizarea costului printr-o taxa egala cu dauna marginala impusa tertilor,
numitd taxd pigouviana. O astfel de taxa ridica pretul platit de cumparatori pana la nivelul
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costului social si readuce cantitatea la optim. Spre deosebire de o taxa obisnuita, scopul ei nu
este sa colecteze venituri, ci sa corecteze un pret care era deja gresit.

9.3 Externalitati pozitive

Simetric, cand o activitate aduce beneficii unor terti, beneficiul social marginal depaseste
beneficiul privat. Piata, ghidati de beneficiul privat, produce mai putin decat nivelul optim
(Figura 9.2). Educatia, cercetarea sau vaccinarea sunt exemple frecvent invocate.
Instrumentul corespunzator este o subventie pigouviana, care coboara pretul platit de
cumpdratori si incurajeaza productia pana la nivelul socialmente dorit.
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Figura 9.2. Cu o externalitate pozitiva, piata produce sub nivelul optim social.

9.4 Solutii: comanda si control sau preturi

Statul poate aborda o externalitate in doua moduri. Solutiile de comanda si control prescriu
direct comportamentul: limite de emisii, tehnologii obligatorii, interdictii. Solutiile bazate pe
preturi, taxele pigouviene si permisele tranzactionabile, fixeaza costul si lasa fiecare actor sa
decidd cum reactioneaza. Avantajul celor din urma este ca reducerile se fac acolo unde sunt
mai ieftine: cei care pot reduce poluarea cu cost mic o fac mai mult, cei pentru care este scump
o fac mai putin, astfel incat o reducere data se obtine la un cost total mai mic.

9.5 Teorema lui Coase

Externalitatile apar adesea pentru ca drepturile de proprietate sunt neclare. Teorema lui
Coase observa cd, daca drepturile sunt bine definite si costurile de negociere sunt mici, partile
pot ajunge singure la rezultatul eficient, indiferent cui i se atribuie initial dreptul. Cine
pretuieste mai mult resursa o va obtine prin negociere. Limita teoremei este tocmai conditia
ei: cand partile sunt numeroase sau negocierea este costisitoare, ca in cazul poluarii globale,
solutia spontana nu mai functioneaz4, iar interventia devine relevanta.

9.6 Permise tranzactionabile

O aplicatie importanta a ideii de a pune un pret pe externalitate este sistemul de permise
tranzactionabile, sau plafon si comert. Autoritatea fixeaza un plafon total al emisiilor, emite
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un numar corespunzitor de permise si lasd firmele si le cumpere si sa le vanda. Pretul
permiselor devine pretul poluarii, iar reducerile se concentreaza acolo unde sunt mai ieftine.

Aplicatie: piata europeana a certificatelor de emisii (EU ETS)

Sistemul european de comercializare a certificatelor de emisii pune in practica ideea de
plafon si comert la scara unei piete continentale. El stabileste un plafon descrescator al
emisiilor pentru sectoarele acoperite si lasa pretul certificatelor sa se formeze pe piata.
Firmele care pot reduce emisiile ieftin vand certificate; cele pentru care reducerea este
scumpa le cumpara. Rezultatul urmarit este o reducere data la cel mai mic cost total.

Eficacitatea depinde de proiectare: de nivelul plafonului, de modul de alocare a
certificatelor si de riscul ca productia sa se mute in afara zonei reglementate, fenomen
numit scurgere de emisii. Acestea sunt intrebari empirice si de proiectare institutionala,
nu de principiu: instrumentul ofera un pret al poludrii, iar calitatea rezultatului tine de
cat de bine este calibrat.

9.7 Externalitati, in Romania si in lume

Externalitatea de la Trail nu a ramas in 1941. Aceeasi logicd, un cost care cade in afara pretului,
explica deopotriva aerul pe care il respird bucurestenii, felul in care Uniunea Europeana pune
un pret pe carbon si cea mai mare externalitate din istorie, schimbarea climei. Si tot ea arata
cd, inainte de a cere statului sd corecteze piata, merita sa ne uitam la ce face deja statul.

I Aerul Bucurestiului si subventia pentru poluare

Aerul Bucurestiului este un manual de externalititi negative: pulberile de la traficul cu
motoare diesel, de la centralele pe carbune si de la industrie cad asupra a milioane de piepturi
care nu au cumparat nimic de la cei care polueaza. Dar aici intervine si cealalti fati a
problemei. Statul roman nu doar ca nu a corectat aceasta externalitate, ci a fost dat in judecata
chiar pentru ea: in 2020, Curtea de Justitie a Uniunii Europene a constatat cd Roméania a
depasit sistematic, ani la rand, limitele de particule in atmosfera Capitalei, iar procedurile s-
au reluat si dupa aceea. Mai mult, o parte din poluare vine chiar de la centrale si de la sisteme
de termoficare aflate in mana statului. Regulatorul care ar trebui sd corecteze externalitatea
este, in parte, si sursa ei.

De aici o lectie pe care manualele o trec adesea cu vederea. Inainte de a adiuga o taxi
pigouviana, multe guverne fac exact pe dos: subventioneaza externalitatea. Combustibilii
fosili sunt sprijiniti, direct sau prin preturi plafonate ca cele din capitolul precedent, in
aproape toata lumea, ceea ce inseamn4, in fond, ca oamenii sunt platiti s polueze ceva mai
mult. Chiar si instrumentul-vedeta al Uniunii, piata certificatelor de emisii, a fost slabit ani de
zile prin alocarea pe gratis a certificatelor, smulsa prin lobby, care a tocit semnalul de pret sia
adus profituri-surprizd marilor poluatori. Concluzia clasic-liberald este simpla: primul pas in
fata unei externalitati nu este, de obicei, o taxa noua, ci eliminarea subventiilor si a scutirilor
care o agraveaza.

Clima, externalitatea fara granita

Povestea de la Trail avea o limita comoda: un fum, doua tari, un tribunal. Gazele cu efect
de sera nu au nici macar atat. Ele trec toate granitele, iar dauna nu cade pe un vecin
anume, ci pe toata lumea, deodata si in viitor. Clima este externalitatea perfecta si,
totodata, cea mai greu de rezolvat: fiecare tona de carbon emisi oriunde dauneaza
tuturor, dar fiecare tara suporta singura costul propriilor reduceri.

66



Economie Mondiala | | Capitolul 9. Externalitati

De aici, problema pasagerului clandestin care std in inima diplomatiei climatice. Fiecare
stat ar prefera ca ceilalti sd reducé emisiile, in timp ce el se bucura de aerul curat fara si
plateasca, asa ca toti reduc prea putin. Spre deosebire de cazul Trail, nu exista un tribunal
mondial care sa imparta vina si sd fixeze dauna; acordurile de la conferintele pentru
clima se sprijina pe angajamente nationale voluntare, nu pe un pret global obligatoriu.
Tocmai de aceea un bloc precum Uniunea Europeana ajunge la instrumente ca taxa de la
granita pentru carbon din capitolul 6, ca externalitatea, si productia, s nu se scurga pur si
simplu dincolo de hotare. Aceeasi intrebare revine in capitolul 15, despre bunurile

publice.

Termeni-cheie

Externalitate. cost sau beneficiu impus unor terti, care nu se reflectd in pretul tranzactiei.

Cost social marginal. costul privat plus dauna marginald impusa tertilor.

Taxa pigouviana. taxa egald cu dauna marginald, menita sa readuca productia la nivelul
optim social.

Teorema lui Coase. ideea c4, in lipsa costurilor de negociere si cu drepturi clare, partile
ajung singure la eficienta.

Permise tranzactionabile. sistem de plafon si comert care fixeaza cantitatea totala si lasa
piata sa stabileasca pretul externalitatii.

Idei de retinut

Externalitatile apar cand pretul nu cuprinde costul sau beneficiul pentru terti.
Cu o externalitate negativa, piata produce prea mult; cu una pozitiva, prea putin.
Taxa si subventia pigouviana internalizeaza externalitatea, corectand pretul.

Solutiile bazate pe preturi obtin o reducere data la cost mai mic decat comanda si
controlul.

Teorema lui Coase functioneaza cand drepturile sunt clare si negocierea este ieftina;
altfel, interventia devine relevanta.

In cazul aerului din Bucuresti, statul nu doar ca nu a corectat externalitatea, ci a si
contribuit la ea si a fost condamnat pentru asta la Curtea de Justitie a UE.

Inainte de a corecta o externalitate cu o taxa, multe guverne o subventioneaza;
primul pas este adesea sa nu mai platesti poluarea, nu sa o taxezi.

intrebari si exercitii
L

Dati cate un exemplu de externalitate negativi si una pozitiva din viata de zi cu zi. In
fiecare caz, cine sunt tertii?

Aratati grafic de ce o externalitate negativa duce la supraproductie si marcati
pierderea neta.

Explicati de ce o taxa pigouviana diferd, ca scop, de o taxa obisnuita pe un bun.

In ce conditii pot vecinii afectati de zgomot si un local si ajungi singuri la o solutie
eficienta, fara stat? Ce impiedica acest lucru la scara mare?

De ce un sistem de permise tranzactionabile poate atinge o tinti de emisii mai ieftin
decat o limitd uniforma impusa fiecérei firme?
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6. Aerul poluat din Bucuresti este o externalitate negativa, dar statul este si el o sursa de
poluare si un regulator care a esuat. Explicati cum pot coexista, in acelasi caz, esecul
pietei si esecul guvernului.

7. Multe state subventioneazd combustibilii fosili si apoi discutd despre taxe pe carbon.
Aratati, folosind graficul externalititii negative, ce efect are o subventie asupra
cantitatii poluante si de ce eliminarea ei poate fi un prim pas mai bun decat o taxa
noua.

Lecturi suplimentare

Videoclipuri

Lectii de Economie. (2026). Ce sunt externalitdfile negative? [Video]. Principiile
microeconomiei, lectia 08.01. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-08-01-ce-sunt-
externalitatile-negative/

Externalitdfi si taxa pigouviand.

Lectii de Economie. (2026). Impozitele pigouviene [Video]. Principiile microeconomiei,
lectia 08.02. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-08-02-impozitele-pigouviene/
Taxa pigouviand, pasul cu care se corecteazd externalitatea negativd.

Lectii de Economie. (2026). Ce sunt externalitd file pozitive? [Video]. Principiile
microeconomiei, lectia 08.03. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-08-03-ce-sunt-

externalitatile-pozitive/

Externalitdfi pozitive si subvenfia corectivd.

Lectii de Economie. (2026). Subven fiile pigouviene [Video]. Principiile microeconomiei,
lectia 08.04. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-08-04-subventiile-pigouviene/
Subventia pigouviand pentru externalitdfile pozitive.

Lectii de Economie. (2026). Reglementarea de tip ,comandd si control” [Video].
Principiile microeconomiei, lectia 08.05. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-08-05-
reglementarea-de-tip-comanda-si-control /

Limitele solufiilor de comandd si control.

Lectii de Economie. (2026). Teorema lui Coase [Video]. Principiile microeconomiei, lectia
08.06. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-08-06-teorema-lui-coase/
Cum pot drepturile clare si negocierea sd rezolve o externalitate.

Lectii de Economie. (2026). Comertul cu poluare [Video]. Principiile microeconomiei,
lectia 08.07. https: //lectiideeconomie.ro/topic/pm-08-07-comertul-cu-poluare/
Permise tranzacfionabile pentru controlul poludrii.

Lectii de Economie. (2026). O privire mai atentd asupra permiselor tranzacfionabile
[Video]. Principiile microeconomiei, lectia 08.08. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-

08-08-o-privire-mai-atenta-asupra-permiselor-tranzactionabile

O privire mai atentd asupra sistemelor de plafon si comert

Carti si articole

Cowen, T., & Tabarrok, A. (2018). Modern principles of economics (3rd ed.). Worth
Publishers.

Capitolul despre externalitdfi.

Levitt, S. D., & Dubner, S. J. (2009). SuperFreakonomics: Global cooling, patriotic
prostitutes, and why suicide bombers should buy life insurance. William Morrow.
Capitolul final, despre Al Gore si vulcanul Pinatubo.
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Capitolul 10. Costuri si concurenta

Ce veti invata

Sa distingeti intre costul fix, variabil, total, marginal si mediu.

Sa interpretati curbele de cost ale firmei si relatia dintre ele.

Sa explicati de ce o firma in concurenta perfecta trateaza pretul ca dat.

Sa determinati cantitatea care maximizeaza profitul prin regula Vmg = Cmg.

Sa aratati cum intrarea si iesirea firmelor modeleaza oferta pe termen lung.

Sa aplicati logica intrarii, a iesirii si a producatorului cu cost mic la cazuri din Roméania

si din lume, recunoscand si situatiile in care statul impiedica concurenta si isi faca
treaba.

De la uleiul de balena la petrol

La mijlocul secolului al XIX-lea, daca voiai lumina dupa apusul soarelui, ardeai, cel mai
probabil, ulei de balena. Era cel mai bun combustibil pentru lampi din cate existau: ardea
curat, fira fum gros si fira miros greu. In jurul lui se construise o industrie globala. Din
porturi precum New Bedford, in Statele Unite, plecau sute de corabii care cutreierau oceanele
luni si ani la rand, vanand balene. Era o munca periculoasa, eroica si extraordinar de
profitabila. New Bedford ajunsese, la un moment dat, unul dintre cele mai bogate orase din
lume.

Dar industria avea o problema inscrisa in insasi natura ei. Cu cat se vanau mai multe balene,
cu atat ramaneau mai putine, iar cele raimase erau tot mai greu de gasit. Corabiile trebuiau sa
mearga tot mai departe, in calatorii tot mai lungi si mai costisitoare. Pe masura ce balenele se
imputinau, pretul uleiului urca. Pentru oamenii obisnuiti, lumina de seara devenea un lux tot
mai scump.

Aici intervine partea pe care niciun vanitor de balene nu o vedea venind. In 1859, in
Pennsylvania, un om pe nume Edwin Drake a forat primul put de petrol comercial din lume.
Din petrolul scos din pamant se putea rafina un combustibil nou, petrolul lampant, care ardea
la fel de bine ca uleiul de balend, dar costa o fractiune din pretul lui. Nu trebuia vanat luni
intregi pe oceane; se scotea din pamant si se rafina in cantitati uriase.
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Ce s-a intamplat in continuare a fost rapid si necrutator. Oamenii au trecut, unul cate unul, de
la uleiul de balena la petrolul lampant, dintr-un motiv deloc sentimental: era mai ieftin.
Cererea pentru ulei de balena s-a prabusit, pretul lui a cdzut, iar marea industrie a vanatorii
de balene, candva una dintre cele mai puternice din lume, a intrat intr-un declin din care nu
si-a mai revenit. Vanatorii de balene nu au fost infranti de o lege, de un dusman sau de o criza
morala. Au fost infranti de un concurent care ficea acelasi lucru, luming, mai ieftin.

Economistul Joseph Schumpeter a numit acest proces distrugere creatoare. Este mecanismul
prin care noul il inlocuieste pe vechi: o tehnologie mai buné sau mai ieftina ucide o industrie
intreaga si, odata cu ea, slujbe, averi si moduri de viata, dar ofera in schimb ceva mai bun
pentru toti ceilalti. Este, in acelasi timp, motorul progresului si sursa unei suferinte reale
pentru cei dislocati. Iar ironia istoriei este ca petrolul, atat de criticat astazi, a salvat probabil
balenele de la disparitie, scotind profitul din vAnarea lor. In spatele acestei povesti stau
intrebarile pe care le studiaza capitolul de fata: cum isi calculeaza o firma costurile, de ce
impinge concurenta preturile in jos, catre cei mai eficienti producétori, si de ce, pe o piata
libera, niciun castigator nu sta vreodata linistit pe tron.

10.1 Costurile firmei

Pentru a decide cat sa producd, o firma trebuie si isi cunoasca costurile. Costul fix nu depinde
de cantitatea produsa: chiria spatiului sau autorizatia de functionare se platesc indiferent
daca se produc o suta sau o mie de unitati. Costul variabil creste cu productia: materii prime,
energie, ore de munca suplimentare. Suma lor este costul total.

Doua marimi derivate sunt deosebit de utile. Costul marginal (Cmg) este costul producerii
unei unitati suplimentare. Costul total mediu (CTM) este costul total impartit la numaérul de
unitati. Deciziile bune se iau la margine, comparand pretul cu costul marginal, dar
profitabilitatea se citeste comparand pretul cu costul mediu.

10.2 Forma curbelor de cost

Curbele de cost mediu au, de reguld, forma de U. La cantitdti mici, costul fix se imparte la
putine unitati, deci costul mediu este ridicat; pe masura ce productia creste, costul fix se
distribuie pe mai multe unitati si costul mediu scade. Dincolo de un punct, randamentele
descrescatoare fac costul marginal si creasca, tragand in sus si costul mediu. Curba costului
marginal intersecteaza curbele de cost mediu exact in punctele lor de minim (Figura 10.1).

A

Cost

v

Cantitate (q)
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Figura 10.1. Curbele de cost ale firmei: marginal, total mediu si variabil mediu.

10.3 Firma in concurenta perfecta

O piata este perfect concurentiala atunci cand exista multi vanzatori si cumparatori, produsul
este omogen, iar intrarea si iesirea sunt libere. In aceste conditii, fiecare firmi este prea mica
pentru a influenta pretul: ea ia pretul de pe piata ca pe un dat. Spunem ca firma este un
primitor de pret. Pentru o astfel de firm4, pretul pietei este, in acelasi timp, venitul obtinut din
fiecare unitate vandutd, adica venitul marginal. De aceea, pentru firma concurentiald, P =
Vmg.

10.4 Maximizarea profitului: Vmg = Cmg

Cat ar trebui sa produca firma? Atita vreme cat o unitate suplimentara aduce un venit (Vmg)
mai mare decat costul ei (Cmg), meritad produsa. Cand Cmg depaseste Vmg, ultima unitate
aduce pierdere. Profitul este maxim acolo unde cele doua se egaleaza: Vmg = Cmg. Pentru
firma concurentiald, aceasta inseamnd si producd pand cand costul marginal ajunge la
nivelul pretului (Figura 10.2).

A

Pret, cost

v

*
Cantitate (q)q
Figura 10.2. Firma alege q* unde Cmg = P; profitul este aria dintre pret si costul mediu.

Profitul total este diferenta dintre pret si costul total mediu, inmultita cu cantitatea: aria
dreptunghiului din figura. Daca pretul este peste costul mediu, firma are profit; daci este sub
el, firma pierde si, pe termen lung, va iesi de pe piata.

10.5 Intrarea, iesirea si oferta pe termen lung

Profitul atrage. Daca firmele dintr-un sector castigd mai mult decat in alte utiliziri ale
resurselor, intra firme noi; oferta creste, iar pretul scade pana cand profitul economic dispare.
Simetric, pierderile imping firme sa iasd; oferta scade, iar pretul urca. Pe termen lung, acest
du-te-vino impinge pretul catre costul mediu minim, iar profitul economic cétre zero. Forma
curbei ofertei pe termen lung depinde de ce se intAmpla cu costurile pe masura ce sectorul se
extinde: ele pot raméne constante, pot creste (dacd o resursd devine mai scumpd) sau pot
scadea.
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10.6 Mana invizibila

Aplicatie: distrugerea creatoare

Procesul de intrare si iesire nu este doar un mecanism de echilibrare a pretului; el realoca
neincetat resursele catre utilizarile lor cele mai valoroase. Firmele care produc ieftin se
extind, cele care produc scump se restrang, iar productia unui sector se concentreaza
acolo unde costurile sunt cele mai mici. Acesta este un sens concret al mainii invizibile:
nimeni nu coordoneaza rezultatul, dar el apare din decizii descentralizate.

Reversul este distrugerea creatoare: tehnologii si firme noi le inlocuiesc pe cele vechi, iar
progresul aduce cu el si pierderi pentru cei dislocati. Beneficiile pentru consumatori si
costurile pentru lucratorii si firmele afectate sunt ambele reale. O evaluare onesta le pune
pe amandoua in balantd, in loc sa o ignore pe una.

10.7 Costuri si concurenta, in Romania si in lume

Curbele de cost si regula intrarii si a iesirii nu descriu doar firme abstracte. Ele explica de ce
un operator romanesc a ajuns sa sperie gigantii telecomului european, de ce un combinat de
carbune refuza sa moara si de ce harta puterii mondiale se rescrie ori de cate ori se schimba
sursa de energie.

I Intrarea care reuseste si iesirea care intarzie

Povestea uleiului de balena are un ecou recent, chiar langa noi. Digi, operatorul de
telecomunicatii crescut din RCS si RDS, a facut exact ce face un producator cu cost mic intr-o
piatad concurentiala: a oferit acelasi lucru, internet si telefonie, mai ieftin. A coborat preturile
in Romania, apoi a trecut granitele, intrand in Spania, Italia, Portugalia si Belgia, pana cand
presa franceza 1-a poreclit Ryanair-ul telecomului. Sosirea lui i-a obligat pe operatorii istorici
sd reactioneze, unii tdindu-si dividendele de teama noului venit. Este intrarea din acest
capitol, in carne si oase: profitul atrage, pretul scade, iar consumatorul castiga.

Cealalta fatd a povestii, iesirea, este mult mai greu de privit. Trecerea de la carbune la gaz si la
regenerabile este distrugerea creatoare a uleiului de balena, repetata in energie. Numai ca aici
intervine statul. Complexul Energetic Oltenia, marele producator de electricitate pe lignit, este
detinut aproape integral de stat, da de lucru unei regiuni intregi si produce, de regula, in
pierdere. In loc si lase iesirea si se produci, statul l-a tinut in viatd cu un ajutor de
restructurare de circa 2,66 miliarde de euro si a amanat, an dupa an, inchiderea grupurilor pe
carbune, impingand termenele spre sfarsitul deceniului. Suferinta celor dislocati este reala si
merita tratatd cu seriozitate, prin recalificare si sprijin pentru tranzitie. Dar a subventiona la
nesfarsit producatorul cel mai scump si mai poluant nu este acelasi lucru cu a indulci
tranzitia: este a bloca exact mecanismul care, in acest capitol, impinge resursele catre
utilizarile lor mai bune. Este esecul guvernului, in oglinda concurentei.

Energia care schimba imperii

Distrugerea creatoare nu doboara doar firme, ci si ierarhii intre state. Cirbunele a facut
din Marea Britanie prima mare putere industriala. Petrolul a mutat centrul de greutate
spre Statele Unite si spre Golf, iar cine controla titeiul controla, in bund mésur4, secolul
XX. De fiecare datd, o noua sursa de energie, mai ieftind sau mai puternica, a rescris harta
puterii, exact cum petrolul lampant a ingropat New Bedford.

Tranzitia care incepe acum nu face exceptie. Bateriile, panourile solare si mineralele
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critice de care depind, litiu, cobalt, pamanturi rare, devin noul petrol, iar avantajul se
muta catre cine le extrage si, mai ales, le prelucreaza, domeniu in care China are astazi un
avans considerabil. Pentru un viitor specialist in relatii internationale, lectia capitolului
depaseste firma: cine conduce noua energie are sanse mari sa conduca si noul echilibru de

putere.

Termeni-cheie

Cost marginal (Cmg). costul producerii unei unitati suplimentare.

Cost total mediu (CTM). costul total impartit la cantitatea produsa.

Primitor de pret. firma prea mica pentru a influenta pretul, care ia pretul pietei ca dat.

Regula Vmmg = Cmg. conditia de maximizare a profitului: se produce pana cand venitul
marginal egaleaza costul marginal.

Profit economic zero. situatia de pe termen lung in concurentd, cand pretul ajunge la
costul mediu minim.

Idei de retinut

Costurile medii au forma de U; costul marginal le intersecteaza in minim.
Firma concurentiala ia pretul ca dat, deci P = Vig.

Profitul este maxim acolo unde Vmg = Cmg.

Profitul se citeste comparand pretul cu costul total mediu.

Intrarea si iesirea imping, pe termen lung, pretul catre costul mediu minim si
profitul catre zero.

Digi arata intrarea din acest capitol in practica: un producator cu cost mic coboara
preturile si se extinde, de la Bucuresti pana in Spania si Belgia.

La Complexul Energetic Oltenia, statul a blocat iesirea, tinand in viata cu subventii
producatorul cel mai scump; este esecul guvernului care opreste distrugerea
creatoare.

intrebari si exercitii
1

Distingeti, pentru o brutirie, intre un cost fix si unul variabil. Ce se intdmpla cu costul
fix mediu pe masura ce creste productia?

Explicati de ce o firma concurentiald produce acolo unde Cmg = P, si nu acolo unde
costul mediu este minim.

O firma vinde la un pret sub costul total mediu, dar peste costul variabil mediu. Ar
trebui sa produca pe termen scurt? Argumentati.

Un sector are profituri ridicate. Descrieti, pas cu pas, ce se intdimpla pe termen lung cu
numadrul de firme, oferta, pretul si profitul.

De ce poate fi distrugerea creatoare benefica in ansamblu si totusi costisitoare pentru
anumite persoane? Dati un exemplu.

Digi a intrat pe piete vest-europene oferind preturi mai mici. Folosind mecanismul
intrarii si al iesirii, explicati ce se intampla, pe termen lung, cu preturile si cu
profiturile operatorilor existenti.
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7. Statul subventioneaza un combinat de carbune care produce in pierdere si amana

inchiderea lui. Aratati, folosind ideea de distrugere creatoare si de profit economic
zero, ce castiga si ce pierde economia cand iesirea este blocata politic.

Lecturi suplimentare

Videoclipuri

Lectii de Economie. (2026). Introducere: firma in concuren{i perfectd [Video]. Principiile
microeconomiei, lectia 09.01. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-09-0l-introducere-
firma-in-concurenta-perfecta/

Firma primitoare de pretin concurenfa perfectd.

Lectii de Economie. (2026). Maximizarea profitului in concurenfi perfectd [Video].
Principiile microeconomiei, lectia 09.02. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-09-02-

maximizarea-profitului-in-concurenta-perfecta /

Regula Vmg = Cmg pentru firma concurentiald.

Lectii de Economie. (2026). Maximizarea profitului si curba costului total mediu [Video].
Principiile microeconomiei, lectia 09.03. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-09-03-

maximizarea-profitului-si-curba-costului-total-mediu

Cum se citeste profitul cu ajutorul costului mediu.

Lectii de Economie. (2026). Intrare, iesire si curba ofertei: ramura cu costuri crescdtoare
[Video]. Principiile microeconomiei, lectia 09.04. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-
09-04-intrare-iesire-si-curba-ofertei-ramura-cu-costuri-crescatoare /

Intrarea si iesirea intr-un sector cu costuri crescdtoare.

Lectii de Economie. (2026). Intrare, iesire si curba ofertei: ramura cu costuri constante
[Video]. Principiile microeconomiei, lectia 09.05. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-
09-05-intrare-iesire-si-curba-ofertei-ramura-cu-costuri-constante/

Oferta pe termen lung intr-un sector cu costuri constante.

Lectii de Economie. (2026). Minimizarea costului total de producfie al ramurii [Video].
Principiile microeconomiei, lectia 10.01. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-10-01-

minimizarea-costului-total-de-productie-al-ramurii

Cum minimizeazd concurenfua costul total al produc fiei.

Lectii de Economie. (2026). Echilibrul dintre ramuri si distrugerea creatoare [Video].
Principiile microeconomiei, lectia 10.02. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-10-02-
echilibrul-dintre-ramuri-si-distrugerea-creatoare/

Innoirea prin distrugere creatoare si principiul elimindrii.

Carti si articole

Cowen, T., & Tabarrok, A. (2018). Modern principles of economics (3rd ed.). Worth
Publishers.

Capitolele despre costuri si concurenfd si despre mdna invizibild.

Hazlitt, H. (1979). Economics in one lesson (Rev. ed.). Crown Publishers. (Lucrare
originald publicata in 1946).
Capitolul despre functia profiturilor.

Gwartney, J. D., Stroup, R. L., Lee, D. R, Ferrarini, T. H., & Calhoun, J. P. (2016). Common
sense economics: What everyone should know about wealth and prosperity (3rd ed.). St.
Martin's Press.

Despre concurenti si rolul profitului.
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Sa identificati sursele puterii de monopol.

Sa explicati de ce, pentru un monopol, venitul marginal este sub pret.
Sa determinati cantitatea si pretul de monopol prin regula Vg = Cmg.
Sa legati marja de monopol de elasticitatea cererii.

Sa evaluati costurile si beneficiile monopolului prin grila cost-beneficiu.

Sa recunoasteti monopolurile create sau protejate de stat si sd aplicati grila cost-
beneficiu deopotrivd monopolului si remediului siu, de la retelele din Roménia la
regulile europene pentru platformele digitale.

Insulele nucsoarei

Astazi, nucsoara este un condiment pe care il iei de pe raft pentru cativa lei si il razi peste un
desert. Vreme de secole insa, aceeasi nucsoara a valorat, gram cu gram, aproape cat aurul, iar
pentru ea s-au purtat razboaie, s-au cucerit insule si s-au ucis oameni. Cum a ajuns o simanta
aromata sa starneasca asemenea patimi? Raspunsul este o lectie despre ce se intdmpla cand
un singur vanzator controleaza totul.

Secretul nucsoarei stitea in geografie. Vreme indelungata, ea crestea intr-un singur loc din
lume: pe cateva insule mici si vulcanice din arhipelagul Banda, in Indonezia de azi. Nicaieri
altundeva. Cine stipanea acele insule stipanea intreaga ofertd mondiald de nucsoari. In
secolul al XVII-lea, Compania Olandeza a Indiilor de Est, una dintre primele mari corporatii
din istorie, si-a dat seama de asta si a actionat fara mila. A cucerit insulele Banda prin forta,
intr-o campanie care a insemnat moartea sau inrobirea aproape intregii populatii locale, si a
devenit unic stapan al nucsoarei.

Ca unic vanzator, compania putea face un lucru pe care o piatd cu multi concurenti nu il
ingaduie niciodata: putea alege ea insasi cat de multa nucsoara ajunge pe piata. Iar olandezii
au descoperit repede un adevar care suna absurd pentru bunul-simt, dar este perfect logic
pentru un monopolist. Uneori, ca sa castigi mai mult, trebuie sa vinzi mai putin. Au limitat
deliberat cultivarea, au distrus arbori de nucsoara de pe alte insule si, in anii cu recolte bogate,
au ars pur si simplu surplusul, ca nu cumva abundenta sa le strice pretul. Mai putina
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nucsoara pe piata insemna pret mai mare, iar pretul mare, inmultit cu cantitatea, le aducea
profituri uriase.

Aici se vede, in forma ei cea mai purd, logica monopolului. O firma singura pe piata nu mai ia
pretul asa cum il gaseste, ca un mic comerciant care nu poate clinti mersul lumii. Ea il
modeleaza, dozand cantitatea. Iar dozajul care 1i maximizeaza profitul inseamna, aproape
intotdeauna, mai putin bun pentru lume si un pret mai mare decat ar fi existat daca pe piata s-
ar fi inghesuit zeci de vanzatori. Castigul monopolistului se plateste, in parte, din buzunarul
cumparatorilor si, in parte, dintr-un bun care pur si simplu nu se mai produce.

Povestea nucsoarei are si un epilog pe care il stiti, poate, fara sa banuiti legatura. Printr-un
tratat care a incheiat o disputa coloniala, olandezii au pastrat o insula a nucsoarei si au cedat
englezilor, in schimb, o alta insula pe care o socoteau o nimica toatd: o limba de pamant
numita Manhattan. Capitolul de fata studiaza monopolul: de unde vine puterea de a fixa
pretul, de ce un monopolist alege sd produca mai putin decat ar produce o piata concurentiala
si care este, pentru intreaga societate, costul acestei puteri.

11.1 Ce este un monopol

Un monopol este un singur vanzator al unui produs fira substitute apropiate. Spre deosebire
de firma concurentiala, monopolul nu ia pretul ca dat: el se confrunta cu intreaga curba a
cererii si poate alege fie pretul, fie cantitatea, dar nu pe amandoua independent. Puterea de
monopol provine din bariere la intrare: controlul unei resurse rare, economii de scara
(monopol natural), brevete si licente sau reglementari care limiteaza concurenta.

11.2 Venitul marginal sub monopol

Pentru a vinde o unitate in plus, monopolul trebuie sa scada pretul, si de obicei pentru toate
unitatile, nu doar pentru ultima. De aceea venitul adus de o unitate suplimentara, venitul
marginal, este mai mic decat pretul: castigul de pe unitatea in plus este diminuat de pretul
mai mic incasat pe unitatile pe care le-ar fi vindut oricum. Grafic, curba venitului marginal se
afld sub curba cererii.

11.3 Pretul si cantitatea de monopol

Ca orice firmd, monopolul maximizeaza profitul producand acolo unde Vmg = Cmg. Dar,
fiindca Vmg este sub cerere, cantitatea aleasd este mai mica, iar pretul, citit in sus pe curba
cererii, este mai mare decat in concurentd (Figura 11.1). Comparativ cu rezultatul
concurential, monopolul produce mai putin si cere mai mult.
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%ntitate Qe

Figura 11.1. Monopolul alege Qm unde Vmg = Cmg si cere Pm; pierderea neta apare intre Qm si Qc.

Aria triunghiulara dintre cantitatea de monopol (Qm) si cea concurentiald (Qc) este pierderea
netd: schimburi reciproc avantajoase care nu mai au loc, fiindca pretul ridicat indeparteaza
cumpdratori dispusi sa plateasca peste costul marginal. Acesta este costul de eficienta al
monopolului.

11.4 Marja de monopol si elasticitatea

Cat de mult ridica monopolul pretul peste costul marginal depinde de elasticitatea cererii.
Daca cererea este foarte elasticd, cumpdratorii fug usor la alternative, iar marja pe care
monopolul o poate impune este micd. Daca cererea este inelastica, marja poate fi mare.
Puterea de monopol nu este, asadar, totul sau nimic: ea este cu atat mai redusa cu cat exista
mai multe substitute la indemana cumparatorilor.

11.5 Costuri si beneficii

Aplicatie: brevete si pretul medicamentelor

Monopolul are un cost de eficienta clar: pret mai mare, cantitate mai mica, pierdere neta.
Dar evaluarea completa cere si partea de beneficii. Brevetele creeaza, deliberat, un
monopol temporar asupra unei inventii, pentru a oferi stimulentul de a investi in
cercetare costisitoare si riscantd. Un medicament nou poate fi scump cat timp este
protejat de brevet, insa fira perspectiva acestui profit multe medicamente nu ar fi fost
dezvoltate deloc.

Aici se vede o tensiune reald, nu una care se rezolva cu o eticheta. Un brevet prea slab
submineaza stimulentul de a inventa; unul prea puternic prelungeste inutil preturile de
monopol. Durata si amploarea optima a protectiei sunt intrebari empirice, de calibrare, in
care se cantaresc inovarea incurajata astazi si accesul restrans de astazi.

11.6 Concurenta monopolistica

Intre concurenta perfecti si monopol se afli structuri intermediare. In concurenta
monopolisticd, multe firme vand produse diferentiate: cafenele, restaurante, méarci de
imbracaminte. Fiecare firma are o oarecare putere asupra pretului, fiindca produsul ei nu este
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identic cu al celorlalti, dar intrarea libera erodeaza profitul pe termen lung. Diferentierea si
publicitatea pot fi atat utile, prin informare si varietate, cat si risipitoare, prin cheltuieli care
se anuleaza reciproc.

11.7 Monopolul, in Roméania si in lume

Modelul monopolului nu este o curiozitate de manual. El explica de ce trenul, curentul si gazul
vin, in Romania, de la cate un singur furnizor, de ce o mana de platforme digitale au ajuns sa
stea ca niste porti intre noi si restul internetului si de ce, in ambele cazuri, statul este parte a
problemei, nu doar a solutiei.

| Monopolul cu stampila: de la retele la platforme

Cele mai trainice monopoluri nu se nasc, de obicei, dintr-o firma care isi invinge toti rivalii, ci
poarta o stampila de stat. Chiar monopolul nucsoarei din deschiderea capitolului statea pe un
act emis de autoritate, nu pe piatd. In Romania, cele mai inradicinate monopoluri sunt
retelele pe care statul le detine si, in acelasi timp, ar trebui si le supravegheze: calea ferata,
transportul energiei electrice, transportul gazelor. Acolo unde o singura retea este, intr-
adevar, mai eficientd decat zece paralele, apare un monopol natural; pericolul este insa ca
proprietarul, statul, este totodatd si arbitru. La acestea se adauga monopolurile legale,
pastrate prin licente si autorizatii care tin concurentii afari. Inainte de a trata monopolul ca
pe un esec al pietei pe care statul trebuie sa il repare, merita observat cat de des este statul cel
care il acorda si il apara.

Varianta moderna a companiei privilegiate este platforma digitald. Cateva platforme foarte
mari au ajuns sa stea ca niste porti intre firme si clientii lor, iar puterea lor vine in buna parte
din efectele de retea: cu cat mai multi le folosesc, cu atat devin mai greu de ocolit. Rdspunsul
Uniunii Europene este Regulamentul privind pietele digitale, care numeste o mana de astfel
de gatekeeperi, aproape toti americani, si le impune reguli; in 2025 a dat si primele amenzi
mari, 500 de milioane de euro pentru Apple si 200 pentru Meta, cu Google incd sub
investigatie. Dar prudenta acestei carti se aplica si remediului, nu doar bolii. Reguli grele aduc
costuri de conformare pe care numai cei mai mari le pot duce, pot ajunge sa protejeze
concurentii in locul concurentei si pot intari tocmai gigantii pe care 1i vizeaza. Evaluarea
onesta cere aceeasi grila cost-beneficiu din acest capitol, aplicata si leacului, nu o lozinca.

Monopolul ca instrument de putere

Marile companii privilegiate de odinioara, Compania Olandeza si cea Britanica a Indiilor
de Est, nu erau simple firme. Erau monopoluri contopite cu puterea statului: aveau flote,
armate, teritorii si o politici externd proprie. Schimbul nucsoarei pe Manhattan nu a fost
o tranzactie comerciald oarecare, ci un act de stat. Monopolul a fost, de la bun inceput, tot
atat o chestiune de putere intre natiuni, cat una de pret.

Platformele de azi nu au armate, dar stau in mijlocul geopoliticii. Cine are dreptul si le
reglementeze, cAnd aproape toate marile platforme sunt americane, iar regulile vin de la
Bruxelles? Cui apartin datele si ce inseamna suveranitatea tehnologica? Iar dincolo de
Atlantic se profileaza rivalitatea dintre platformele americane si cele chineze. Pentru un
viitor specialist in relatii internationale, monopolul digital nu este doar un capitol de
microeconomie, ci 0 miza de putere mondiala.
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Termeni-cheie

Monopol. unic vanzator al unui produs fara substitute apropiate, protejat de bariere la
intrare.

Venit marginal. venitul adus de o unitate suplimentara; pentru monopol, sub pret.

Pierdere netd a monopolului. schimburile reciproc avantajoase pierdute fiindca
monopolul produce sub nivelul concurential.

Marja de monopol. diferenta dintre pret si costul marginal, cu atat mai mare cu cat
cererea este mai inelastica.

Concurentd monopolistica. structura cu multe firme care vand produse diferentiate si
intrare libera.

Idei de retinut

Monopolul se confrunta cu intreaga cerere, deci venitul marginal este sub pret.

Maximizeaza profitul la Vmg = Cmg, dar produce mai putin si cere mai mult decat
concurenta.

Diferenta fatd de rezultatul concurential genereaza o pierdere neta.
Marja de monopol este limitata de elasticitatea cererii, adica de substitute.

Brevetele arata cd monopolul temporar poate avea si beneficii: evaluarea cere cost si
beneficiu deopotriva.

Cele mai trainice monopoluri poarta adesea o stampila de stat: licente, retele
detinute de stat, drepturi exclusive; statul este des sursa, nu doar leacul.

Regulamentul european pentru platformele digitale arata ca si remediul
antimonopol cere o grilad cost-beneficiu: poate proteja concurentii in loc de
concurenta si poate intari gigantii vizati.

intrebari si exercitii
1

Explicati de ce, pentru un monopol, venitul marginal este sub pret, dar pentru o firma
concurentiald venitul marginal este egal cu pretul.

Pe un grafic cu cerere, Vg si Cmg, marcati Qm, Pm si pierderea neta. Ce ar produce o
piata concurentiala cu aceleasi costuri?

De ce poate un monopol asupra unui bun cu cerere foarte elastica sa fie aproape lipsit
de putere reala asupra pretului?

Un brevet ridica pretul unui medicament. Prezentati argumentul in favoarea
brevetului si argumentul impotriva lui, fara a alege o eticheta.

Dati un exemplu de concurenta monopolisticd din orasul vostru. Ce diferentiaza
firmele si de ce profitul tinde s dispara pe termen lung?

Calea ferata si transportul energiei sunt monopoluri naturale detinute de stat.
Explicati de ce o singura retea poate fi eficienta si de ce, totusi, faptul ca statul este si
proprietar, si arbitru ridica o problema.

Uniunea Europeand amendeaza platformele digitale mari pentru abuz de pozitie.
Folosind grila cost-beneficiu din acest capitol, enumerati un beneficiu posibil si un
cost posibil al unei astfel de reglementari.
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Lecturi suplimentare

Videoclipuri

Lectii de Economie. (2026). Maximizarea profitului in monopol [Video]. Principiile
microeconomiei, lectia 11.01. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-11-0l-maximizarea-
profitului-in-monopol/

Cum alege monopolul cantitatea si preful prin Vmg = Cmg.

Lectii de Economie. (2026). Adaosul monopolistului [Video]. Principiile microeconomiei,
lectia 11.03. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-11-03-adaosul-monopolistului/
Legdtura dintre marja de monopol si elasticitatea cererii.

Lectii de Economie. (2026). Costurile si beneficiile monopolului [Video]. Principiile
microeconomiei, lectia 11.04. https: //lectiideeconomie.ro/topic/pm-11-04-costurile-si-
beneficiile-monopolului/

Pierderea netd, dar si rolul brevetelor in stimularea inovdrii.

Carti si articole

B Cowen, T., & Tabarrok, A. (2018). Modern principles of economics (3rd ed.). Worth
Publishers.

Capitolul despre monopol.

B Levitt, S. D., & Dubner, S.J. (2005). Freakonomics: A rogue economist explores the hidden
side of everything. William Morrow.
Capitolul despre Ku Klux Klan si agenfii imobiliari: informatia ca putere pe piafd.
B Gregg, S. (2007). The commercial society: Foundations and challenges in a global age.
Lexington Books.
Despre concurenfi si institu fii.
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Capitolul 12. Discriminarea prin pret

Ce veti invata
Sa definiti discriminarea prin pret si conditiile in care este posibila.
Sa distingeti intre pretul unic si discriminarea perfecta.
Sa analizati efectul discriminarii asupra surplusului si al cantitatii vandute.
Sa recunoasteti legarea si pachetizarea ca forme de discriminare.

Sa recunoasteti discriminarea prin pret in practica firmelor din Romaénia si de peste
granite si sa evaluati daca interzicerea ei prin lege largeste sau, dimpotriva, restrange
accesul.

Vagoanele fara acoperis

in primii ani ai cilor ferate franceze, un célitor care cumpara cel mai ieftin bilet, de clasa a
treia, primea ceva ce pare o gluma proastd: un vagon fara acoperis. Statea pe o banca de lemn,
sub cerul liber, expus ploii, vantului si fumului locomotivei. Ciudat este ca un acoperis ar fi
costat compania o suma neinsemnata. De ce ar lasa cineva, in mod intentionat, calatorii sa se
ude, cand i-ar fi putut addposti aproape pe gratis?

Intrebarea aceasta l-a framantat pe un inginer si economist francez, Jules Dupuit, iar
raspunsul pe care l-a gasit este una dintre cele mai inteligente observatii din toata economia.
Disconfortul, a inteles el, nu era o economie la materiale. Era o strategie. Compania nu lasa
vagoanele descoperite ca sa economiseasca la scanduri, ci ca sa 1i alunge de acolo pe cei care si-
ar fi putut permite un bilet mai scump.

Ganditi-va din perspectiva companiei. Printre calatori se afla oameni instariti, dispusi sa
plateasca mult pentru confort, si oameni saraci, care vor merge cu trenul doar daca biletul
este foarte ieftin. Compania ar vrea sa stoarca de la cei bogati un pret mare si, in acelasi timp,
sd nu piarda cu totul clientela saraca, vanzandu-i si ei un bilet ieftin. Problema este
urmadtoarea: daca vagoanele de clasa a treia ar fi confortabile, multi dintre cei bogati ar cobori
bucurosi la ele, ca sa plateasca mai putin. Solutia, cinica, dar eficienta, este sa faci clasa a treia
atat de incomoda incat niciun om cu bani sa nu se atinga de ea. Atunci bogatul, scarbit de
banca uda, alege de bunavoie biletul scump, iar saracul, care nu are de ales, umple vagonul
descoperit. Aceeasi cilatorie, de la acelasi punct la acelasi punct, este vinduta la preturi foarte
diferite, fiecaruia dupa cat este dispus sa plateasca.
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Practica se numeste discriminare prin pret si, odata ce 1i intelegeti logica, o veti vedea
pretutindeni. Biletul de avion cumpdrat cu trei luni inainte costa o fractiune din cel cumparat
in ajun, desi locul este acelasi, fiindca cel grabit, adesea un om de afaceri, este dispus sa
plateasca mai mult. Reducerile pentru studenti si pensionari, cupoanele pe care trebuie si le
decupezi din ziar, versiunile mai scumpe ale aceluiasi produs cu un ambalaj diferit, toate sunt
forme ale aceleiasi idei vechi de cind vagoanele fara acoperis.

Ceea ce surprinde la discriminarea prin pret este ca verdictul ei moral nu este simplu. Pe de o
parte, ea stoarce mai multi bani de la cei care pot plati. Pe de alta parte, tocmai pentru ca le
permite firmelor sa vanda ieftin celor saraci, fara a renunta la castigul de la cei bogati, ea
aduce pe piata cumparéatori care altfel ar fi ramas pe dinafara. Capitolul de fata este despre
aceastd practica surprinzator de raspandita: cand este posibila, cum functioneaza si de ce
efectele ei asupra bunastarii sunt mai greu de judecat decat par la prima vedere.

12.1 Ce este discriminarea prin pret

A discrimina prin pret inseamna a vinde acelasi bun la preturi diferite unor cumparatori
diferiti, din motive care nu tin de costuri. Pentru ca strategia sa functioneze, sunt necesare trei
conditii: vanzatorul trebuie sd aiba o oarecare putere asupra pretului; trebuie sa poata
distinge, fie si aproximativ, cumparatorii dispusi sa plateascd mai mult de cei dispusi sa
plateasca mai putin; si trebuie si poatd impiedica revanzarea, altfel cumparatorii ieftini ar
revinde celor scumpi, prin arbitraj.

12.2 De la pretul unic la discriminarea perfecta

Sub un pret unic, vanzatorul lasa pe masa doud lucruri: surplusul cumparatorilor dispusi sa
plateasca mult si schimburile cu cei dispusi sa plateasca putin, dar peste cost. Discriminarea
perfectd, un caz ideal, ar insemna ca fiecare cumpdarator sa plateasca exact maximul pe care il
accepta (Figura 12.1). In acest caz, vanzitorul capteaza tot surplusul, dar vinde si tuturor celor
pentru care pretul depaseste costul.

Pret unic Discriminare perfecta

surplus
consumator

Pret

Pret

fiecare cumparator
plateste maximul

venit

(.
>

Cantitate Cantitate
Figura 12.1. Sub pret unic, o parte din schimburi nu au loc; discriminarea perfecta le realizeaza pe toate.

v

12.3 Bunastarea sociala

Efectul discriminarii asupra bunastarii este ambiguu si de aceea interesant. Pe de o parte, ea
transfera surplus de la cumparatori la vinzator, ceea ce multi considera inechitabil. Pe de alta
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parte, fiindca vanzatorul ajunge sa serveasca si cumparatori cu disponibilitate mica de plata,
cantitatea totala vanduta creste adesea peste nivelul de la pretul unic, iar unele dintre aceste
schimburi sunt reciproc avantajoase. Un bilet de avion ieftin cumparat din timp, un
medicament vandut mai ieftin intr-o tard siraca: ambele pot exista tocmai pentru ca
vanzatorul cere altora un pret mai mare. Evaluarea depinde de cat pretuim eficienta
schimburilor suplimentare fata de distributia surplusului.

12.4 Legare si pachetizare

Aplicatie: legarea si pachetizarea

Discriminarea nu se face doar prin preturi afisate diferit. Legarea conditioneaza
cumpararea unui produs de cumpararea altuia (de exemplu, un aparat ieftin si
consumabile scumpe), folosind al doilea produs ca instrument de masurare a intensitatii
cererii. Pachetizarea vinde mai multe bunuri impreuna, la un pret total mai mic decat
suma preturilor separate.

Aceste practici pot creste atat profitul vanzatorului, cat si, in unele cazuri, surplusul total,
prin servirea unor cumparitori care altfel nu ar fi cumparat. In altele, ele pot fi folosite
pentru a exclude concurenti. Tocmai de aceea politica de concurentd le trateaza
diferentiat, dupa efectul concret, nu dupa nume.

12.5 Discriminarea prin pret, in Romania si in lume

Discriminarea prin pret nu a ramas in vagoanele lui Dupuit. O intdlnim de fiecare data cand
cumparam un bilet de avion, de cate ori vedem o reducere pentru studenti si ori de cate ori
acelasi produs costa altceva de cealalta parte a unei granite. Iar intrebarea grea nu este daca
firmele o practicé, ci ce se intAmpla cand statul incearca sa o interzica.

| Wizz Air, reduceri si capcana pretului unic

Cel mai familiar manual de discriminare prin pret din Roméania zboara: Wizz Air si ceilalti
operatori low-cost sunt vagonul lui Dupuit cu aripi. Acelasi loc, pe acelasi zbor, costa cu totul
altceva dupa cat de devreme si cum il cumperi, iar deasupra se adauga un meniu intreg de
optiuni, bagaj, loc ales, imbarcare prioritara, prin care calatorii se sorteaza singuri dupa cat
sunt dispusi sa plateasca. Reducerile pentru studenti si pensionari la tren sunt aceeasi idee.
Departe de a fi doar o stoarcere, aceste preturi diferite aduc pe piata si cumparatori siraci:
biletul ieftin de azi exista tocmai pentru ca omul de afaceri grabit plateste scump.

Tentatia politica este sa interzici diferentele care par nedrepte si sa impui un pret unic. Dar
lectia vagonului fard acoperis avertizeaza: daca scoti in afara legii varianta ieftind si
incomoda, cei saraci pot pierde accesul, nu castiga, fiindca firma, silita la un singur pret, alege
adesea sa serveasca doar clientul care plateste mult. Un caz european concret: Uniunea a
interzis geoblocarea, adica practica de a cere preturi diferite sau de a bloca accesul dupa tara
cumparatorului, ca piata unica si fie cu adevarat una singura. Scopul este rezonabil, insa
regulamentul a lasat deoparte tocmai filmele si platformele de streaming, iar o evaluare din
2025 a aratat de ce: extinderea interdictiei acolo ar putea ridica preturile in unele tari si ar
subtia oferta de continut. Aceeasi lectie: a interzice sortarea dupa loc poate impinge firmele
spre un singur pret, mai mare, sau spre a nu mai oferi deloc versiunea ieftind. Testul onest
ramane cel din acest capitol, efectul asupra accesului si al surplusului, nu eticheta.

Preturi diferite peste granite
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Granitele fac posibila cea mai mare discriminare prin pret din lume: cea internationala.
Acelasi medicament, acelasi program de calculator, acelasi film au preturi diferite de la o
tara la alta, tinute separate de frontierele care impiedica revanzarea. Cand frontiera se
sparge, apar pietele paralele, adica arbitrajul din acest capitol, la scara globala. lar aici se
ascunde o capcana: daca o tara bogata isi leaga preturile de cele platite in tari sarace, prin
asa-numita raportare internationald a preturilor, producatorii se tem de reexport si
ridica pretul tocmai acolo unde ar trebui sa fie cel mai mic. Un instrument gandit ca sa
coboare preturile ajunge sa le urce unde dor mai tare.

Tot discriminare prin pret, dar privita cu suspiciune, este dumpingul: a vinde mai ieftin in
strainatate decat acasa. El declanseaza taxe antidumping, arma de aparare comerciala pe
care am intalnit-o in capitolul 6, in cazul masinilor electrice chinezesti. Aici discriminarea
prin pret devine diplomatie: chilipirul unui cumparator este, pentru industria din tara
vecing, concurenta neloiald. Pentru un viitor specialist in relatii internationale, pretul
diferit de la granita nu este doar o tactica de marketing, ci o sursa recurenta de dispute
intre state.

Termeni-cheie
Discriminare prin pret. vinzarea aceluiasi bun la preturi diferite, din motive care nu tin
de costuri.
Arbitraj. revanzarea de la pretul mic la cel mare, care submineaza discriminarea daca nu
este impiedicata.
Discriminare perfecta. cazul ideal in care fiecare cumpérator pliateste maximul pe care il
accepta.
Legare (tying). conditionarea cumpararii unui produs de cumpararea altuia.

Pachetizare (bundling). vinzarea mai multor bunuri impreun4, la un pret total mai mic
decat suma celor individuale.

Idei de retinut

= Discriminarea cere putere asupra pretului, sortarea cumparatorilor si impiedicarea
arbitrajului.

= Pretul unic lasa nerealizate schimburi cu cumparatori de disponibilitate mica.
= Discriminarea poate creste cantitatea vinduta, dar transfera surplus catre vanzator.
= Efectul asupra bunastarii este ambiguu si se evalueaza caz cu caz.

= Legarea si pachetizarea sunt forme de discriminare, cu efecte care pot fi bune sau
rele.

= Wizz Air si reducerile pentru studenti aratd discriminarea prin pret la lucru: preturi
diferite care aduc pe piata si cumparatori saraci.

= Ainterzice prin lege preturile diferite, de la geoblocare la pretul unic impus, poate
restrange accesul in loc si il largeascd; testul ramane efectul, nu eticheta.

intrebari si exercitii

1. Pentru fiecare exemplu, spuneti ce conditie a discrimindrii este indeplinita: reduceri
pentru studenti; tarife de roaming; cupoane decupate din ziar.
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2. De ce este greu sa discriminezi prin pret la vanzarea de aur, dar usor la vanzarea de
bilete de avion?

3. Aratati grafic de ce discriminarea perfectd elimina pierderea neta, dar lasa
cumparatorilor surplus zero.

4. Un producator vinde un medicament mai ieftin intr-o tara saraca decat intr-una
bogata. Prezentati un argument in favoarea si unul impotriva acestei practici.

5. Dati un exemplu de pachetizare pe care il intalniti des. Cine castiga si cine ar putea
pierde din ea?

6. Wizz Air vinde acelasi loc la preturi foarte diferite. Identificati cele trei conditii ale
discriminarii prin pret in acest caz si explicati cum impiedica firma arbitrajul.

7. Uniunea Europeani a interzis geoblocarea, dar a lasat deoparte filmele si streamingul.
Folosind logica vagonului fara acoperis, explicati de ce extinderea interdictiei ar putea,
in unele cazuri, sa ridice preturile pentru consumatori.

Lecturi suplimentare

Videoclipuri

B [ectii de Economie. (2026). Introducere in discriminarea prin pre¢ [Video]. Principiile
microeconomiei, lectia 12.01. https: //lectiideeconomie.ro/topic/pm-12-01-introducere-
in-discriminarea-prin-pret/

Conditiile discrimindrii si rolul arbitrajului.

B Tectii de Economie. (2026). Discriminarea prin pref si bundstarea sociald [Video].
Principiile microeconomiei, lectia 12.02. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-12-02-

discriminarea-prin-pret-si-bunastarea-sociala/

De ce efectul asupra bundstdrii este ambiguu.

B Lectii de Economie. (2026). Vdnzarea legatd [Video]. Principiile microeconomiei, lectia
12.03. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-12-03-vanzarea-legata/
Legarea ca instrument de discriminare.

B [ectii de Economie. (2026). Vanzarea la pachet [Video]. Principiile microeconomiei,
lectia 12.04. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-12-04-vanzarea-la-pachet/
Pachetizarea si efectele ei asupra surplusului.

Carti si articole

B Cowen, T., & Tabarrok, A. (2018). Modern principles of economics (3rd ed.). Worth
Publishers.

Capitolul despre discriminarea prin pref.

B Levitt, S. D., & Dubner, S.J. (2009). SuperFreakonomics: Global cooling, patriotic
prostitutes, and why suicide bombers should buy life insurance. William Morrow.
Capitolul intdi: preturi diferite dupd trdsdturile clienfilor.

B Harford, T. (2006). The undercover economist. Oxford University Press.
Capitolele despre pretul cafelei.
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Capitolul 13. Teoria jocurilor

Ce veti invata

Sa descrieti oligopolul ca piat cu putine firme interdependente.
Sa folositi o matrice de castiguri si sa gasiti un echilibru Nash.
Sa explicati dilema prizonierului si aplicarea ei la carteluri.

Sa aratati de ce cooperarea este mai probabila in jocuri repetate.

Sa folositi teoria jocurilor pentru cartelurile din Roméania si pentru jocurile strategice
dintre state, recunoscand ca cele mai durabile carteluri sunt adesea cele aparate de stat.

Armistitiul de Craciun

In ajunul Criciunului din 1914, pe frontul de vest, s-a intamplat ceva ce niciun general nu
ordonase si pe care multi l-au crezut, la inceput, o legenda. Pe alocuri, de-a lungul transeelor,
focul a incetat. Soldati germani au inceput si cante colinde; din partea cealaltd, britanicii le-au
raspuns. Apoi, cu o indrazneala nesabuitd, oameni care cu o zi inainte se omorau intre ei au
iesit din transee, neinarmati, si s-au intalnit in tara nimanui, fasia de pAméant rascolit dintre
linii. Si-au strans mainile, au schimbat tigari, ciocolata si nasturi de uniforma ca amintire, ba
chiar au jucat fotbal. A doua zi, in multe locuri, razboiul a reinceput.

Armistitiul de Craciun este o poveste emotionanta, dar ceea ce ne intereseaza aici este un
fenomen mai putin cunoscut si mai durabil din transeele aceluiasi razboi. De-a lungul lunilor
de inclestare, in multe sectoare s-a nascut, de la sine, un sistem tacut pe care soldatii il
numeau a trai si a 1asa pe altul sa traiasca. Tunurile trageau, dar la ore previzibile si in locuri
previzibile, ferindu-se anume de cele unde ar fi facut victime. Mesajul, transmis fara cuvinte,
era simplu: daca tu nu ma lovesti cu adevarat, nici eu nu te lovesc.

De ce ar coopera doi dusmani care au tot interesul sa se distruga? Aici se ascunde una dintre
cele mai profunde idei din economie si din stiinta politica deopotriva. Pe termen scurt, fiecare
tabara ar fi castigat tragand prima, cu toata puterea, prin surprindere. Logica imediati a
fiecarei zile impingea spre tradare. Si totusi, soldatii cooperau. Motivul este ca nu jucau jocul o
singura data. Aveau in fata lor, zi dupa zi, aceiasi adversari, in aceleasi transee. Iar cine te
loveste miseleste astazi va fi lovit, la randul lui, maine. Umbra zilei de maine facea posibila
cooperarea de azi.
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Aceasta situatie, in care castigul fieciruia depinde nu doar de ce face el, ci si de ce aleg ceilalti,
se studiaza cu un instrument numit teoria jocurilor. Cazul clasic, pe care il veti intalni in acest
capitol, se numeste dilema prizonierului: o situatie in care, daci fiecare isi urmaéreste strict
interesul imediat, amandoi ajung mai prost decat daca ar fi cooperat. Logica ei explica de ce
doua firme dintr-un oligopol ajung adesea sa isi taie reciproc preturile, desi ar castiga
amandoua tinandu-le sus, si de ce cartelurile, intelegerile dintre firme de a nu se concura, se
destrama atat de des de la sine.

Dar transeele din 1914 ne invata si partea luminoasa a povestii. Cooperarea, chiar si intre
dusmani, nu este imposibila. Ea devine probabila atunci cand oamenii stiu ca se vor reintalni,
ca faptele de azi vor fi tinute minte si rasplitite sau pedepsite méaine. Capitolul de fata este
despre pietele dominate de cateva firme mari, oligopolurile, si despre teoria jocurilor cu care
le putem intelege: cum apare rivalitatea, cand se prabuseste cooperarea si ce anume, ca in
noaptea de Craciun, o poate face totusi posibila.

13.1 Oligopolul: interdependenta

Un oligopol este o piata dominati de cateva firme, suficient de putine incat decizia fiecareia sa
conteze pentru celelalte. Spre deosebire de concurentd, unde firma ia pretul ca dat, si de
monopol, unde nu existd rival, in oligopol fiecare firma trebuie si anticipeze reactiile
celorlalte. Aceasta interdependenta strategica face ca instrumentul potrivit sa fie teoria
jocurilor.

13.2 Dilema prizonierului

Un joc descrie jucatori, strategiile lor si castigurile fiecarei combinatii. Figura 13.1 prezinta o

matrice de castiguri pentru doud firme care aleg intre un pret ridicat si unul scazut. Daca

ambele tin pretul ridicat, profiturile lor sunt mari. Dar fiecare are tentatia de a scddea pretul

pentru a castiga clienti, iar daca o face in timp ce rivalul tine pretul sus, castigd si mai mult.
Firma B

Pret ridicat Pret scazut

A: 8 A2
Pret B: 8 B: 10
< ridicat
©
£
=
i
A: 10 A4
Pret B: 2 B: 4
scazut

echilibru Nash
Figura 13.1. O matrice de céastiguri: pretul scazut domin&, desi cooperarea ar fi mai bund pentru ambele firme.

Problema este ca acelasi rationament il face si rivalul. Indiferent ce alege celdlalt, fiecare
firma castigd mai mult scdzand pretul: pretul scazut este o strategie dominanta. Rezultatul in
care ambele aleg pretul scazut este un echilibru Nash, o situatie din care niciuna nu are
interesul sa devieze unilateral. Si totusi ambele ar fi castigat mai mult cooperand. Aceasta este
dilema prizonierului: urmarirea individuala a interesului propriu duce la un rezultat mai
prost pentru toti.
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13.3 Carteluri si de ce se destrama

Aplicatie: cartelurile

Un cartel este o intelegere intre firme de a limita productia si a ridica pretul,
comportandu-se ca un monopol colectiv. Logica dilemei prizonierului explicd de ce
cartelurile sunt fragile: odatd stabilit pretul ridicat, fiecare membru are tentatia sa
produca pe ascuns mai mult, pentru a castiga pe seama celorlalti. Daca toti cedeaza
tentatiei, pretul se prabuseste.

Istoria cartelurilor de materii prime ilustreaza aceasta instabilitate: intelegerile rezista
cat timp devierile pot fi detectate si pedepsite, si se destrama cand nu pot. De aceea multe
sisteme juridice interzic cartelurile, iar economia explica nu doar de ce sunt daunatoare,
ci si de ce sunt greu de mentinut chiar si fara interventie.

13.4 Jocuri repetate si cooperare

Dilema se schimba cand jocul se repetd. Daca firmele interactioneaza de multe ori si isi pot
observa comportamentul, devierea de astizi poate fi pedepsitd maine. Perspectiva
represaliilor viitoare poate sustine cooperarea care, intr-o singura runda, ar fi fost imposibila.
Aceasta aratd cd institutiile, reputatia si relatiile de duratd pot transforma rezultatele:
aceleasi jocuri dau solutii diferite dupa cum sunt jucate o data sau la nesfarsit.

13.5 Teoria jocurilor, in Roménia si in lume

Matricea de castiguri si dilema prizonierului nu sunt jocuri de salon. Ele explica de ce
Consiliul Concurentei prinde, an de an, firme care isi fixeaza preturile, de ce cele mai trainice
carteluri sunt tocmai cele pe care statul le apara si de ce aceeasi logica guverneaza cursele
inarmarilor si razboaiele comerciale dintre natiuni.

I Cartelul care rezista: cand statul tine pretul sus

In Romania, Consiliul Concurentei descoperi si amendeaza regulat carteluri. A sanctionat
marii producatori de ciment, Holcim, Lafarge si Carpatcement, cu zeci de milioane de euro
pentru fixarea preturilor, si da frecvent de urma trucarii licitatiilor publice, unde firmele se
inteleg din timp cine castiga si depun oferte de paradd, doar ca sd mimeze concurenta.
Cazurile se potrivesc perfect cu acest capitol: cimentul este un produs omogen vandut de
cateva firme, adica un oligopol de manual, iar intelegerile sunt fragile prin natura lor, din
cauza tentatiei de a trisa. De aceea functioneaza atat de bine programul de clementa, prin care
primul membru care marturiseste scapa de amenda: el intoarce chiar dilema prizonierului
impotriva cartelului.

Dar lectia cea mai adanca a capitolului taie in sens invers. Tocmai pentru ca intelegerile
private sunt fragile, cele care rezistd sunt acelea care nu se mai bizuie pe incredere, ci pe stat.
Cand guvernul acorda licente exclusive, fixeaza cote, impune preturi minime sau fereste o
profesie de noi veniti, face pentru cartel ceea ce cartelul nu poate face singur: pedepseste prin
lege devierea, adica pe concurentul fara licenta sau pe cel care lasd pretul mai jos. OPEC
dureaza fiindca membrii ei sunt state care se pot supraveghea intre ele; un corp profesional
care impune tarife obligatorii este un cartel cu stampild. Avertismentul clasic-liberal este deci
pe dos fata de cel obisnuit: cele mai durabile carteluri nu sunt cele secrete, pe care le vaneaza
Consiliul Concurentei, ci cele legale, pe care statul le organizeaza si le apara. Vorba lui Adam
Smith despre negustorii care uneltesc impreund este doar jumditate de adevar; cealalta
jumatate este cat de des pun ei legea sa unelteasca in locul lor.
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Teoria jocurilor intre state

Teoria jocurilor este limba materna a relatiilor internationale. O cursa a inarmarilor este
o dilema a prizonierului intre state: amandoua ar fi mai in sigurantd dezarméand, dar
fiecare se teme sa fie cea care dezarmeaza in timp ce cealalta se inarmeazi, asa ca ambele
se inarmeaza peste masurd, logica distrugerii reciproc asigurate din Rdzboiul Rece. Un
razboi comercial este aceeasi matrice, cu taxe in loc de rachete: represaliile tit-for-tat, ca
taxele pe masinile electrice din capitolul 6, lasa pe toatd lumea mai prost decat comertul
liber. Iar OPEC este un cartel ai carui membri sunt chiar state.

Transeele din 1914 ofera insa si jumatatea plind. Cooperarea intre rivali devine posibila
atunci cand jocul se repeta si faptele sunt tinute minte, cAind umbra zilei de méaine este
lunga. Exact asta incearca sa fabrice aliantele, tratatele si institutiile internationale:
prelungesc jocul si scumpesc tradarea, transformand dilemele de o singurd runda in
jocuri repetate. Pentru un viitor specialist in relatii internationale, matricea de castiguri
din acest capitol este aceeasi care sta in spatele descurajarii, al aliantelor si al oricarei
negocieri comerciale.

Termeni-cheie

Oligopol. piata cu putine firme, ale caror decizii sunt interdependente.

Matrice de castiguri. tabel care arata castigurile fiecarui jucator pentru fiecare combinatie
de strategii.

Strategie dominanta. strategie care aduce cel mai bun rezultat indiferent de ce face
celalalt.

Echilibru Nash. combinatie de strategii din care niciun jucator nu are interesul sa devieze
unilateral.

Dilema prizonierului. situatie in care interesul individual duce la un rezultat colectiv mai
prost decat cooperarea.

Idei de retinut

< In oligopol, deciziile firmelor sunt interdependente, deci se analizeaza cu teoria
jocurilor.

= Echilibrul Nash este stabil unilateral, dar nu neaparat eficient.

< In dilema prizonierului, interesul propriu duce la un rezultat mai prost pentru toti.
= Cartelurile sunt fragile tocmai din cauza tentatiei de a devia.

= Repetarea jocului si reputatia pot sustine cooperarea.

= Consiliul Concurentei prinde carteluri, de la cimentul cu pret fixat la licitatiile
trucate, tocmai fiindca intelegerile private sunt fragile; programul de clementa
intoarce dilema prizonierului impotriva lor.

= Cele mai durabile carteluri nu sunt cele secrete, ci cele aparate de stat prin licente,
cote si preturi minime; statul rezolva pentru cartel problema trisarii.

intrebari si exercitii

1. Construiti o matrice de castiguri simpla pentru doua firme si identificati strategiile
dominante si echilibrul Nash.
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. Explicati de ce echilibrul Nash din dilema prizonierului nu este eficient, desi niciun
jucator nu vrea sa devieze.

De ce este greu de mentinut un cartel, chiar si in lipsa unei legi care il interzice?

. Cum poate repetarea unui joc sa faca posibila cooperarea care, intr-o singura runda, ar
fi imposibila?

. Dati un exemplu din viata de zi cu zi care are structura unei dileme a prizonierului.

Programul de clementa ofera imunitate primului membru al unui cartel care
marturiseste. Explicati, folosind dilema prizonierului, de ce un astfel de program
destabilizeaza cartelurile.

. Comparati un cartel privat al unor firme cu un cartel aparat de stat, prin licente sau
cote. Folosind ideea de deviere si de pedeapsa, explicati de ce al doilea este mult mai
durabil.

Lecturi suplimentare

Videoclipuri
B Lectii de Economie. (2026). Ora de consultafii: teoria jocurilor [Video]. Principiile

microeconomiei, lectia 17.01. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-17-01-ora-de-
consultatii-teoria-jocurilor/

Dilema prizonierului, strategiile dominante si echilibrul Nash, rezolvate pas cu pas.

Notd: pentru oligopol, cursul video oferd o singurd lecfie dedicatd; manualul Cowen si Tabarrok rdmdne
reperul principal pentru acest capitol.

Carti si articole

B Cowen, T., & Tabarrok, A. (2018). Modern principles of economics (3rd ed.). Worth
Publishers.

Capitolul despre oligopol si teoria jocurilor.

B Axelrod, R. (1984). The evolution of cooperation. Basic Books.

Despre dilema prizonierului repetatd si aparifia cooperdrii.

B Poundstone, W. (1992). Prisoner's dilemma. Doubleday.

Istoria teoriei jocurilor si a dilemei prizonierului.
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Capitolul 14. Pietele muncii

Ce veti invata
2 Sa explicati cererea de muncé prin produsul marginal al muncii.
7 Sa interpretati echilibrul pe piata muncii.
7 Si distingeti rolul capitalului uman de cel al semnalizarii.
7 Si explicati diferentele compensatorii de salariu.
7 Sa analizati efectul sindicatelor si al salariului minim prin grila cost-beneficiu.

4 Sa aplicati logica cererii si ofertei de munca la migratie si la politicile din Romania,
intelegand de ce munca rara devine scumpa si de ce salariile cu greu pot fi decretate.

Salariile de dupa ciuma

Intre 1347 si 1351, 0 boala venita din risirit a miturat Europa. Ciuma neagri a ucis, dupa cele
mai multe estimari, intre o treime si jumatate din populatia continentului, in doar cativa ani.
A fost una dintre cele mai mari catastrofe din istoria omenirii. Si totusi, pentru cei care au
supravietuit, mai ales pentru cei de jos, a urmat ceva neasteptat: o epoca in care munca lor a
devenit, brusc, mai pretioasa ca niciodata.

Logica este, dupa ce o rostesti, limpede, desi la vremea ei a parut scandaloasa. Pamantul,
uneltele si nevoile au ramas, in mare, aceleasi. Dar oamenii care sa le lucreze se imputinasera
dramatic. Dintr-odata, bratele de munca devenisera rare, iar ce este rar este scump. Taranul
care inainte se ruga sa fie primit la munca putea acum sa aleaga, si se tocmeasca, sa plece la
un stapan care platea mai bine. Salariile au crescut, iar in unele locuri s-au dublat. Pentru
prima oara de generatii, raportul de forte dintre cei care detineau pamantul si cei care il
munceau se schimba in favoarea celor din urma.

Stapanii de pamant, inspaiméantati, au facut ceea ce fac mereu cei care nu agreeaza un pret: au
incercat s il interzica prin lege. In Anglia, regele a emis in 1351 Statutul muncitorilor, care
poruncea ca salariile sa ramana la nivelul de dinaintea molimei si pedepsea pe cine cerea sau
plitea mai mult. Pe hartie, problema era rezolvati. In realitate, legea s-a izbit de o piedici pe
care nicio lege nu o poate ocoli: cand munca este rara si cineva are disperata nevoie de ea, va
gasi mereu o cale sa plateascd mai mult, pe fata sau pe ascuns. Statutul a fost incélcat pe scara
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larga, iar tensiunea pe care a starnit-o a contribuit, trei decenii mai tarziu, la o mare rascoala
taraneasca.

Ce dezvaluie aceasta poveste sumbra este ca munca, oricat ne-ar displacea uneori sa gandim
astfel, are si ea un pret, format la fel ca pretul oricarui alt lucru: din intalnirea dintre cerere si
oferta. Salariul nu este un numar ales pe capriciu de un patron lacom sau de o lege
binevoitoare. El se naste din raritatea relativa a unui anumit tip de munca si din valoarea pe
care aceasta o adauga. Cand muncitorii sunt rari, ca dupa ciuma, salariile urca, indiferent ce
decreteaza regii. Cand sunt multi si usor de inlocuit, salariile coboara, oricat si-ar dori
altcineva altceva.

Asta nu inseamni ci totul, in lumea salariilor, se reduce la cerere si ofertd. Educatia,
deprinderile, periculozitatea sau placerea unei meserii, sindicatele si legile isi au si ele rolul, si
le vom cantari pe rand. Dar temelia ramane aceeasi piata pe care am intalnit-o la grau, la
nucsoara si la sare, aplicatd acum celui mai personal dintre bunuri: munca noastra. Capitolul
de fata este despre pietele muncii: de ce castigd unii oameni mai mult decat altii, cum se
formeaza salariile si ce se intampla, ca in Anglia de dupa ciuma, atunci cand legea incearca sa
se opuna acestei aritmetici.

14.1 Cererea de munca

Munca nu este ceruta pentru ea insasi, ci pentru ce produce. O firma angajeaza un lucrator in
plus atata vreme cat valoarea a ceea ce acesta produce depaseste salariul pe care il plateste.
Valoarea produsului marginal al muncii (VMPL) este productia suplimentara adusa de un
lucrator, inmultita cu pretul produsului. Fiindca productivitatea marginala scade pe masura
ce se adauga lucratori la un capital dat, curba cererii de munca este descendenta (Figura 14.1).

A

Oferta de munca

Salaéiu

Cerere de mun
(VMPL)

B
L

*
Ca ntitateLde munca
Figura 14.1. Echilibrul pe piata muncii: cererea (VMPL) si oferta de munca determina salariul.

14.2 Oferta de munca si echilibrul

Oferta de munca reflecta deciziile oamenilor de a-si aloca timpul intre munca si alte utilizari.
La salarii mai mari, mai multi sunt dispusi sa lucreze si sa lucreze mai mult, deci curba ofertei
este, in general, ascendenta. Salariul de echilibru se formeaza la intersectia cererii cu oferta,
exact ca pe orice altd piatd. Modificarile tehnologice, de educatie sau de reglementare
deplaseaza aceste curbe si schimba salariul de echilibru.
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14.3 Capital uman si semnalizare

De ce castiga unii oameni mai mult decat altii? O parte din raspuns este capitalul uman:
cunostintele si deprinderile care cresc productivitatea, dobandite prin educatie si experienta.
Educatia poate ridica salariile pentru ca face lucratorul mai productiv. Dar exista si o
explicatie complementara: semnalizarea. Chiar daca o diploma nu ar adauga deprinderi, ea
poate transmite angajatorilor un semnal despre capacititi greu de observat direct. In practic,
ambele mecanisme contribuie, iar separarea lor este o intrebare empirica dificila.

14.4 Diferente compensatorii

Nu toate diferentele de salariu reflectd productivitate sau educatie. Unele compenseaza
caracteristici neplacute ale muncii: pericol, program de noapte, izolare. La aceeasi calificare,
slujbele mai riscante sau mai neplacute trebuie sa pliteasca mai mult pentru a atrage
lucratori; aceasta este o diferentd compensatorie. Simetric, slujbele placute sau cu prestigiu
pot plati mai putin. Salariul observat este, astfel, un pachet care include si conditiile muncii,
nu doar productivitatea.

14.5 Sindicate si politici

Aplicatie: sindicate si salariul minim

Sindicatele si salariul minim incearcd, prin mijloace diferite, si ridice salariile peste
nivelul de echilibru. Ca orice prag de pret (capitolul 8), un salariu fixat peste echilibru
tinde sa creasca venitul celor care raman angajati si, in acelasi timp, sa reduca numarul de
locuri de muncé oferite, mai ales acolo unde cererea de munca este elasticd. Cele doua
efecte coexistd; intrebarea relevanta este marimea fiecaruia.

Dovezile empirice asupra salariului minim sunt mixte si depind de nivelul la care este
fixat si de structura pietei locale a muncii. Un salariu minim modest poate avea efecte
mici asupra ocuparii; unul ridicat, efecte mai mari. Aceasta este, din nou, o problema de
proportionalitate si de dovezi, nu una de principiu.

14.6 Pietele muncii, in Romania si in lume

Lectia salariilor de dupa ciuma nu a ramas in Evul Mediu. Ea explica de ce milioane de romani
au plecat sa munceasca in strainatate, de ce o tara din care se pleca a ajuns sa aduca muncitori
din Asia si de ce nici salariul minim, nici cotele de permise nu pot ocoli aritmetica raritatii.

I Romania care pleaca si Romania care primeste

Povestea de dupa ciuma se repetd in Romania de azi, dar prin mobilitate, nu prin molima.
Milioane de romani au plecat s munceascd in alte téri, sute de mii in fiecare an catre
Germania, Spania sau Italia, formand una dintre cele mai mari diaspore din Europa. Cand
salariile si conditiile de acasa raman in urma, munca voteaza cu picioarele: lucratorul, ca
taranul de dupa ciuma, merge acolo unde bratele lui sunt pretuite mai mult. O parte din
aceasta plecare este un verdict asupra politicilor interne, asupra salariilor mici, a institutiilor
slabe si a penei fiscale din capitolul 6: oamenii pleacd, in parte, din cauza a ceea ce statul a
ficut si a ceea ce nu a facut. Banii trimisi acasa, in jur de trei procente din PIB, alina lovitura,
dar si ascund problema de dedesubt.

Plecarea, addugata unei populatii care imbéatraneste, a ficut munca rard acasa, iar munca rara
este scumpa, exact lectia acestui capitol. Asa ca Romania, tara din care se pleca, a ajuns sa
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primeasca muncitori: o cota anuala de circa o sutd de mii de permise de munca, cu lucratori
din Nepal, Sri Lanka, India sau Turcia care umplu santierele, hotelurile si fabricile. In acelasi
timp, salariul minim functioneaza ca pragul de pret din capitolul 8, iar pana fiscald din
capitolul 6, impreund cu o reglementare stufoasa, impinge o bund parte din muncd in
economia gri. Doua lectii despre esecul guvernului se intalnesc aici: un salariu minim fixat
prea sus ii scoate pe cei mai putin calificati din munca legala, iar o cota fixata prea jos, cand
angajatorii spun ca nevoia reala este de doua-trei ori mai mare, lasa penuria neacoperita.
Pretul muncii, ca orice pret, se impotriveste decretelor.

Munca trece granitele

Migratia muncii este unul dintre marile fenomene ale relatiilor internationale. Libera
circulatie a lucratorilor face din piata muncii una singura peste granite: un roman poate
lucra in orice stat membru fira permis, una dintre cele patru libertéti ale Uniunii. De aici
se nasc politicile exodului de creiere, adica ale intrebarii cine pastreaza talentul pe care l-a
educat, disputele despre lucratorii detasati, adica ale caror salarii si reguli se aplica unui
om trimis peste granitd, si problema remitentelor.

Banii pe care migrantii ii trimit acasa sunt, la nivel mondial, un flux mai mare decat tot
ajutorul pentru dezvoltare laolaltd, iar pentru multe tari il depasesc cu mult. Pentru un
viitor specialist in relatii internationale, migratia este deopotrivd economie, demografie,
securitate si diplomatie: aceeasi logica a raritatii si a pretului care misca taranii dupa
ciumad muta astazi milioane de oameni peste granite si remodeleaza politica unor
continente intregi.

Termeni-cheie

Valoarea produsului marginal al muncii (VMPL). productia suplimentara adusa de un
lucrator, inmultita cu pretul produsului.

Capital uman. cunostintele si deprinderile care cresc productivitatea unui lucrator.

Semnalizare. rolul educatiei de a transmite informatie despre capacititi greu de observat
direct.

Diferenta compensatorie. diferenta de salariu care compenseaza conditii mai bune sau
mai rele ale muncii.

Prag de salariu. salariu fixat peste echilibru, prin sindicat sau lege, cu efecte asupra
venitului si ocuparii.

Idei de retinut
= Cererea de munca deriva din valoarea produsului marginal al muncii.
= Salariul de echilibru se formeaza la intersectia cererii cu oferta de munca.

= Salariile mai mari pot reflecta capital uman, semnalizare sau diferente
compensatorii.

= Un prag de salariu peste echilibru ridica venitul unora si reduce ocuparea altora.
= Marimea acestor efecte este o intrebare empiricd, nu una de principiu.

< Munca rara devine scumpa: emigratia si imbatranirea au ficut Romania, tara din
care se pleca, sa importe muncitori prin cote de permise.

< Salariul minim (prag de pret) fixat prea sus si pana fiscald imping munca in

95



Economie Mondiala | | Capitolul 14. Pietele muncii

economia gri; pretul muncii rezista la decrete.

intrebari si exercitii

1. Explicati de ce cererea de munca este descendenta, pornind de la produsul marginal al
muncii.

2. O firma plateste un salariu peste VMPL al ultimului angajat. Ce ar trebui sa facé, si de
ce?

3. Distingeti intre explicatia prin capital uman si cea prin semnalizare pentru faptul ca
absolventii castiga mai mult. Cum ati putea, in principiu, sa le deosebiti?

4. De ce poate o slujba periculoasa sa plateasca mai mult decat una sigura, la aceeasi
calificare?

5. Analizati efectul unei cresteri a salariului minim asupra venitului si ocuparii,
precizand de ce marimea efectului depinde de elasticitatea cererii de munca.

6. Milioane de romani lucreaza in strainatate, iar acasa apar penurii de fortd de munca.
Explicati, prin cerere si ofertd, ce se intAmpla cu salariile in tara de origine si de ce
statul ajunge sa importe muncitori.

7. Remitentele aduc in Romania in jur de 3% din PIB. Discutati un beneficiu si un cost al
dependentei de banii trimisi de cei plecati, legand raspunsul de piata interna a muncii.

Lecturi suplimentare

Videoclipuri

B Tectii de Economie. (2026). Produsul marginal al muncii [Video]. Principiile
microeconomiei, lectia 13.01. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-13-01-produsul-
marginal-al-muncii/

Cererea de muncd si produsul marginal al muncii.

B [ectii de Economie. (2026). Capitalul uman si semnalizarea [Video]. Principiile
microeconomiei, lectia 13.03. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-13-03-capitalul-
uman-si-semnalizarea /

Doud explicatii pentru legdtura dintre educafie si salarii.

B Tectii de Economie. (2026). Compromisul dintre pldcerea muncii si salariu [Video].
Principiile microeconomiei, lectia 13.04. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-13-04-
compromisul-dintre-placerea-muncii-si-salariu/

Cum intrd in salariu pldcerea sau nepldcerea muncii.

B Tectii de Economie. (2026). Diferen fele salariale compensatorii [Video]. Principiile
microeconomiei, lectia 13.05. https: //lectiideeconomie.ro/topic /pm-13-05-diferentele-
salariale-compensatorii/

Diferentele de salariu care compenseazd condifiile muncii.

B [ectii de Economie. (2026). Cresc sindicatele salariile? [Video]. Principiile
microeconomiei, lectia 13.06. https: //lectiideeconomie.ro/topic/pm-13-06-cresc-
sindicatele-salariile/

Efectele sindicatelor asupra salariilor si ocupdrii.

Carti si articole
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B Cowen, T., & Tabarrok, A. (2018). Modern principles of economics (3rd ed.). Worth
Publishers.

Capitolul despre pietele muncii.

B Levitt, S. D., & Dubner, S.J. (2005). Freakonomics: A rogue economist explores the hidden
side of everything. William Morrow.
Capitolul despre traficanfii de droguri: piafa muncii ca un turneu.

B Levitt, S. D., & Dubner, S.J. (2009). SuperFreakonomics: Global cooling, patriotic
prostitutes, and why suicide bombers should buy life insurance. William Morrow.
Capitolul intdi: cererea de muncd si productivitatea.
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| Ce veti invata

@ sa clasificati bunurile dupa rivalitate si excludere.

@ si explicati problema pasagerului clandestin pentru bunurile publice.
@ sa distingeti bunurile de club de resursele comune.

@ sa descrieti tragedia bunurilor comune si solutiile ei.

@ si evaluati rolul si limitele interventiei publice.

@ sa aplicati problema pasagerului clandestin la cazuri reale, de la un spital ridicat din
donatii pana la impartirea poverii apararii intre state, comparand piata, statul si
comunitatea.

I Codul disparut din Atlantic

Timp de cinci sute de ani, apele de la Marea Banci, langd Newfoundland, au fost una dintre
cele mai darnice pescarii din lume. Bancurile de cod erau atat de dese incat primii exploratori
povesteau, probabil exagerand, ca puteai cobori un cos in apa si il scoteai plin. Generatii
intregi de pescari au trait din acel peste. Parea, pur si simplu, inepuizabil.

In iulie 1992, guvernul canadian a anuntat ceva de neinchipuit cu doar cativa ani inainte:
interzicea complet pescuitul de cod in acele ape. Stocul, socotit vesnic, se prabusise la o firama
din ce fusese. Peste treizeci de mii de oameni si-au pierdut slujba dintr-odata, iar comunitati
intregi, cladite vreme de secole pe pescuit, au ramas fira rost. Si, ceea ce este poate cel mai
trist, codul nu a revenit nici dupa ce a fost lasat in pace; rana era prea adanca.

Cum se ajunge aici? Cum dispare ceva ce a hranit oameni timp de o jumatate de mileniu?
Raspunsul nu std in rautatea cuiva, ci intr-o capcana pe care economistii o numesc tragedia
bunurilor comune. Apele oceanului nu erau ale nimanui si, in acelasi timp, erau ale tuturor.
Niciun pescar nu putea fi impiedicat s arunce navodul. Si aici se ascunde mecanismul perfid.
Cand un pescar prinde un peste in plus, castigul ii revine in intregime lui. Dar costul, faptul ca
in apa ramane un peste mai putin care sa se inmulteasca, este impartit intre toti pescarii, de
azi si de maine. Fiecare suporta doar o farama din paguba, dar incaseaza tot beneficiul.

Pus in fata acestei socoteli, fiecare pescar judeca la fel: daci nu prind eu acest peste, il va
prinde altul, asa ca mai bine il prind eu. Si are dreptate, din punctul lui de vedere. Necazul este
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cd, atunci cand toti gandesc la fel si au dreptate fiecare in parte, rezultatul colectiv este
dezastrul. Resursa este stoarsa pana la epuizare, nu dintr-o lacomie iesita din comun, ci din
simpla insumare a unor decizii individuale perfect rezonabile. Ceea ce apartine tuturor si
nimanui sfarseste, prea des, prin a fi distrus.

Tragedia bunurilor comune este o fatd a unei probleme mai largi, pe care o studiaza acest
capitol: situatiile in care piata, lasatd de capul ei, dd un rezultat prost. Cealalta fatd este
oglinda ei. Exista bunuri de care beneficiaza toti si de la care nimeni nu poate fi exclus,
precum apararea unei tari sau lumina unui far, si tocmai de aceea nimeni nu vrea sa plateasca
pentru ele de bunavoie, sperand ca o vor face altii. Daca tragedia bunurilor comune inseamna
prea multa folosire, problema bunurilor publice inseamné prea putina producere. in ambele
cazuri, intrebarea de fond este aceeasi, si cu ea se incheie, potrivit, manualul: unde se opresc
puterile pietei, ce poate face statul pentru a indrepta lucrurile si, la fel de important, ce nu
poate. Pentru un viitor specialist in relatii internationale, de la pescarii la clima planetei,
aceste intrebari nu sunt o teorie abstractd, ci chiar substanta meseriei.

15.1 Patru tipuri de bunuri

Bunurile se pot clasifica dupa doua intrebari. Este bunul rival, adica folosirea lui de catre o
persoana impiedica folosirea de catre alta? Este excludabil, adica poate fi impiedicat cineva s
il foloseasca daca nu plateste? Combinand cele doua criterii obtinem patru categorii (Figura
15.1): bunuri private (rivale si excludabile), bunuri de club (excludabile, dar nerivale), resurse
comune (rivale, dar neexcludabile) si bunuri publice (nici rivale, nici excludabile).

Exclusiv?
Da Nu
Bunuri private Resurse comune
(un mar, o pereche (pescarii, pasuni,
Da de pantofi) aer curat)
(o T]
©
=
o
Bunuri de club Bunuri publice
(cinema, autostrada (aparare, far,
Nu cu taxa) strada luminata)

Figura 15.1. Clasificarea bunurilor dupa rivalitate si posibilitatea excluderii.

15.2 Bunuri publice si pasagerul clandestin

Un bun public, precum apérarea nationala sau un far, aduce beneficii din care nimeni nu
poate fi exclus si pe care folosirea de catre unul nu le micsoreaza pentru altul. Tocmai aceste
proprietiti creeaza o problema: dacd nimeni nu poate fi exclus, fiecare are interesul sa
beneficieze fard sa plateasca, sperand cd altii vor suporta costul. Acesta este pasagerul
clandestin. Cand toti rationeaza la fel, bunul ajunge sa fie subfinantat sau sa nu fie produs
deloc, chiar daca valoarea lui totala depaseste costul. Aici piata, lasata singura, produce prea
putin.
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15.3 Bunuri de club

Bunurile de club sunt nerivale, dar excludabile: un film intr-o sald pe jumaétate goala, o
autostradi neaglomeratd cu taxa. Fiindca pot exclude neplatitorii, ele pot fi furnizate privat,
prin abonament sau taxd, chiar dacd, fiind nerivale, ar putea fi folosite gratuit de mai multi
fara cost suplimentar. Aici apare o tensiune intre acoperirea costurilor (care cere un pret) si
folosirea eficienta (care, la capacitate libera, ar cere pret zero).

15.4 Resurse comune

Aplicatie: tragedia bunurilor comune

Resursele comune, rivale dar neexcludabile, sunt expuse supraexploatarii. O pasune
deschisd tuturor, o zonad de pescuit fard reguli, o resursd de apa subterana: fiecare
utilizator suportd intregul beneficiu al folosirii sale, dar imparte costul epuizarii cu toti
ceilalti. Rezultatul este folosirea excesivd, pana la degradare. Aceasta este tragedia
bunurilor comune.

Solutiile cunoscute nu sunt unice. Uneori functioneazi definirea unor drepturi de
proprietate; alteori, cote si reglementari; iar alteori, institutii comunitare de gestiune,
documentate pe larg in studiile asupra resurselor administrate local. Care solutie este mai
buna depinde de resursa si de context, si se evalueaza dupa rezultate, nu dupa preferinte
doctrinare.

15.5 Esecul pietei si rolul statului

Capitolele anterioare au aratat conditii in care piata, lasata singura, nu maximizeaza
surplusul total: externalititi, monopol, bunuri publice si resurse comune. Acestea sunt cazuri
de esec al pietei, iar ele ofera argumentul economic cel mai solid pentru interventia publica.
Dar argumentul nu este automat. Statul are propriile limite: informatie imperfecta,
stimulente proprii si costuri de implementare. Faptul cd piata esueaza nu garanteaza ca
interventia va reusi.

De aceea, criteriul pe care l-am folosit in tot manualul raméne valabil pana la final: comparam
rezultatul pietei cu rezultatul realist al interventiei, nu cu un ideal, si cantarim costurile si
beneficiile fiecarei optiuni. Microeconomia nu oferd un verdict prestabilit in favoarea pietei
sau a statului; ea ofera instrumentele cu care un cititor atent poate ajunge, de la caz la caz, la
propria concluzie.

15.6 Bunurile publice, in Romania si inh lume

Bunurile publice si problema pasagerului clandestin par, la prima vedere, un argument
simplu pentru stat: dacd nimeni nu poate fi exclus, nimeni nu vrea sa plateascd, deci trebuie
sa plateasca statul. Realitatea este mai interesanta. Uneori statul nu produce bunul public
deloc, iar oamenii il produc fara el; alteori, cel mai mare bun public dintre toate, apararea,
scoate la iveala pasageri clandestini chiar printre state.

| Spitalul construit din donatii

Vreme de treizeci de ani, statul roman nu a construit un spital modern pentru copiii bolnavi
de cancer. L-a construit, in cele din urma, societatea civild. Asociatia Daruieste Viata a ridicat
de la zero, exclusiv din donatii si sponsorizari, primul spital de oncologie si radioterapie
pediatrica din tard, strans de peste 350.000 de donatori si mii de companii, apoi predat
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statului spre administrare. Este problema pasagerului clandestin invinsa nu prin
constrangere, ci prin actiune voluntara: destui oameni au ales sa plateasca pentru ceva de la
care niciun contribuabil nu putea fi exclus. Si este, totodata, un verdict discret asupra esecului
guvernului: furnizorul implicit al bunului public nu l-a furnizat, ba uneori a si stat in cale.

Cazul nu este o ciudatenie. Elinor Ostrom a primit premiul Nobel tocmai pentru ca a aratat
cum comunitati din toata lumea isi guverneaza resursele comune, sisteme de irigatii, zone de
pescuit, paduri, prin reguli proprii, fara nici privatizare, nici stat. Lectia acestui capitol este,
asadar, dubla. Pasagerul clandestin si tragedia bunurilor comune sunt reale; piata lasata
singura poate produce prea putin din unele bunuri si poate epuiza altele. Dar ,,deci o face
statul” este un pas prea grabit. Statul are propriile esecuri, captura, informatia proastd, banii
cheltuiti pe monumente in loc de spitale, iar furnizarea voluntara, comunitara si civica
reuseste mai des decat sugereaza casutele ordonate ale manualului. Economistul onest
compara piata reald, statul real si comunitatea reald, si judeca dupa rezultate, exact disciplina
cerutd in 15.5.

Apararea, pasagerul clandestin intre state

Cel mai curat bun public din relatiile internationale este securitatea colectivi. Apararea
unei aliante precum NATO este neexcludabila pentru membri: daca alianta descurajeaza
un agresor, fiecare membru este protejat fie ca si-a platit partea, fie cd nu. De aceea statele
mici sunt tentate sa devina pasageri clandestini, sprijinindu-se pe marele platitor, in
primul rand Statele Unite, care duc cea mai mare parte a poverii. Aceasta tentatie este
chiar disputa despre impartirea poverii: vechea tinta de 2% din PIB, neatinsa ani la rand
de aproape nimeni, si cea noud, mult mai mare, de 5% pand in 2035, convenita la
summitul de la Haga din 2025, sub presiunea razboiului din Ucraina si a unui aliat
american satul sa plateasca pentru ceilalti.

Aceeasi logicd a pasagerului clandestin modeleaza si celelalte bunuri publice globale,
clima stabila din capitolul 9, rutele maritime deschise, sinatatea publica, unde fiecare stat
ar prefera ca altii s suporte costul. Ideea de stabilitate hegemonicd spune ca o mare
putere furnizeaza astfel de bunuri, securitate, comert liber, 0 moneda de rezerva, si
tolereaza o parte din pasagerii clandestini fiindca are si ea de castigat. Pentru un viitor
specialist in relatii internationale, problema pasagerului clandestin din acest capitol este
cheia: deschide aliantele, negocierile climatice, rundele comerciale si aproape orice
incercare a statelor de a coopera.

Termeni-cheie

Bun rival / excludabil. rival: folosirea de catre unul reduce disponibilitatea pentru altul;
excludabil: neplatitorii pot fi opriti.

Bun public. bun nerival si neexcludabil, expus problemei pasagerului clandestin.
Pasager clandestin. cel care beneficiaza de un bun fara sa contribuie la costul lui.
Resursa comuna. bun rival, dar neexcludabil, expus supraexploatarii.

Esec al pietei. situatie in care piata, lasata singura, nu maximizeaza surplusul total.

Idei de retinut
= Bunurile se clasifica dupa rivalitate si posibilitatea excluderii.
= Bunurile publice sunt subfinantate din cauza pasagerului clandestin.
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= Bunurile de club pot fi furnizate privat, dar ridica o tensiune intre acoperirea

costului si folosirea eficienta.

= Resursele comune tind spre supraexploatare; solutiile depind de context.

< Esecul pietei justifica analiza interventiei, dar nu garanteaza succesul ei.

= Spitalul ridicat din donatii de Daruieste Viata arata cd actiunea voluntara poate

invinge pasagerul clandestin si furniza un bun public pe care statul nu 1-a produs.

= Apararea colectiva (NATO) este un bun public intre state: tintele de 2% si, din 2025,

de 5% din PIB sunt incercari de a imparti povara si de a limita pasagerii clandestini.

intrebari si exercitii

1

Clasificati dupa rivalitate si excludere: un foc de artificii, un sandvis, o biblioteca cu
abonament, o resursa de peste din larg.

Explicati problema pasagerului clandestin si de ce duce la subfinantarea bunurilor
publice.

De ce poate un bun de club, desi nerival, sa fie furnizat de o firma privata?

Descrieti tragedia bunurilor comune pentru o zona de pescuit si propuneti doua solutii
diferite, cu avantaje si limite.

Un sector prezinta un esec al pietei. De ce nu rezulta automat ca interventia statului il
va corecta? Ce ar trebui comparat?

Un spital pentru copii a fost construit in Roméania din donatiile a sute de mii de
oameni. Explicati de ce un astfel de proiect se confrunta cu problema pasagerului
clandestin si ce a ficut, in acest caz, ca el si fie totusi realizat.

Apararea colectiva intr-o alianta este un bun public. Folosind problema pasagerului
clandestin, explicati de ce membrii mici tind sa cheltuiasca mai putin si de ce aliatul
cel mai mare cere o tintd comuna de cheltuieli.

Lecturi suplimentare

Videoclipuri

Lectii de Economie. (2026). Bunurile publice si apdrarea impotriva asteroizilor [Video].
Principiile microeconomiei, lectia 14.01. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-14-01-
bunurile-publice-si-apararea-impotriva-asteroizilor/

Bunurile publice si problema pasagerului clandestin.

Lectii de Economie. (2026). O privire mai atentd asupra bunurilor publice [Video].
Principiile microeconomiei, lectia 14.02. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-14-02-o-

privire-mai-atenta-asupra-bunurilor-publice/

Rivalitatea si excluderea, criteriile de clasificare.

Lectii de Economie. (2026). Bunurile de club [Video]. Principiile microeconomiei, lectia
14.03. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-14-03-bunurile-de-club/
Bunuri nerivale, dar excludabile.

Lectii de Economie. (2026). Tragedia bunurilor comune [Video]. Principiile
microeconomiei, lectia 14.04. https://lectiideeconomie.ro/topic/pm-14-04-tragedia-
bunurilor-comune/

Supraexploatarea resurselor comune si solufiile ei.
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Carti si articole

Cowen, T., & Tabarrok, A. (2018). Modern principles of economics (3rd ed.). Worth
Publishers.

Capitolul despre bunuri publice si tragedia bunurilor comune.

Gwartney, J. D., Stroup, R. L., Lee, D. R, Ferrarini, T. H., & Calhoun, J. P. (2016). Common
sense economics: What everyone should know about wealth and prosperity (3rd ed.). St.
Martin's Press.

Despre rolul si limitele statului.

Gregg, S. (2007). The commercial society: Foundations and challenges in a global age.
Lexington Books.
Despre institufii si limitele politicii.

Hardin, G. (1968). The tragedy of the commons. Science, 162(3859), 1243-1248.

Ostrom, E. (1990). Governing the commons: The evolution of institutions for collective
action. Cambridge University Press.
Despre administrarea resurselor comune prin reguli proprii.
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Sa aplicati aceleasi instrumente, stimulente si cost de oportunitate, deciziilor luate de
politicieni, functionari si votanti.

Sa explicati de ce un grup mic si organizat invinge, de regula, o majoritate mare si
dispersata.

Sa aratati de ce votantii raméan, in mod rational, neinformati si ce urmeaza de aici.

Sa deosebiti cautarea rentei de crearea de valoare si sa recunoasteti captura
reglementarii.

Sa explicati de ce politicile proaste supravietuiesc mult dupa ce esecul lor a devenit
vizibil.

./ Sa comparati institutii imperfecte intre ele, nu cu un ideal, si s aplicati analiza la
licentele de taxi din Romaénia si la protectia comerciald din lume.

Legile cerealelor

in 1815, dupa ce razboaiele napoleoniene s-au incheiat, Parlamentul britanic a votat Legile
cerealelor: graul strain nu putea fi importat decat daca pretul intern urca peste un prag foarte
ridicat. Argumentul oficial vorbea despre siguranta alimentara a natiunii si despre protejarea
agriculturii. Efectul real a fost altul: painea s-a scumpit pentru toatd lumea, iar rentele
proprietarilor de pamant au crescut. Nu era o intamplare. Parlamentul de atunci era alcatuit,
in cea mai mare parte, chiar din proprietari de pdmant.

Costul legii era urias in total si marunt pentru fiecare in parte. Un muncitor din Manchester
plitea cu cativa bani mai mult pentru fiecare paine, in fiecare zi, fara sa stie exact cine si de ce
ii lua acei bani. Beneficiul, in schimb, era concentrat intr-o clasé restransa, bine organizata,
care stia precis cat castiga si care avea toate motivele sa apere legea cu dintii. Vreme de trei
decenii, aceasta asimetrie a fost de neclintit.

Ce a schimbat-o nu a fost descoperirea adevarului. Economistii explicasera inca de la inceput
cine pierde si cine castigd. S-a schimbat structura intereselor. Fabricantii din nordul
industrial au inteles ci painea scumpa inseamna salarii mari si muncitori flaimanzi, s-au
organizat in Liga impotriva Legilor cerealelor, fondatd in 1838 de Richard Cobden si John
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Bright, si au pus bani, ziare si intruniri in slujba unei singure cauze. Un grup concentrat s-a
ridicat impotriva altui grup concentrat. Cand foametea din Irlanda a facut insuportabil pretul
graului, primul-ministru Robert Peel a abrogat legile in 1846, spargandu-si propriul partid.

Povestea aceasta este punctul de plecare al capitolului. Pana aici, manualul a privit statul mai
ales ca pe un instrument: ridicd o taxd, fixeaza un plafon, corecteaza o externalitate. Acest
capitol pune intrebarea pe care o ocoleau manualele vreme indelungata: cine ia, de fapt,
aceste decizii, ce stimulente are si de ce rezultatul seamana atat de rar cu intentia declarati?
Ramura economiei care raspunde se numeste alegerea publica, iar ideea ei centrala este
dezarmant de simpla: oamenii nu devin alti oameni atunci cand intra intr-un minister.

16.1 Politica fara romantism

Economia a presupus dintotdeauna ca oamenii raspund la stimulente. Dar vreme de un secol
a facut o exceptie ciudata. Cand analiza piata, consumatorul si firma urmareau interesul
propriu; cand analiza statul, acesta devenea un planificator binevoitor, care stia ce vrea
societatea si o facea. James Buchanan, laureat Nobel in 1986, si Gordon Tullock au renuntat la
aceastd exceptie. Programul lor, pe care Buchanan 1-a numit politica fira romantism, aplica
politicienilor, functionarilor si votantilor exact aceleasi presupuneri ca oricarui alt actor
economic: urmaresc obiective proprii, sub constrangeri, cu informatie limitata.

Asta nu inseamna ci oamenii din politici sunt mai rii decat ceilalti. Inseamni doar ci nu sunt
mai buni. Un politician vrea si fie reales, sa isi creascd influenta si si lase o urma; un
functionar vrea un buget mai mare, mai multi subordonati si mai putine riscuri; un votant
vrea sa traiasca bine si sa isi petreaca timpul cu lucruri mai placute decat studiul legislatiei.
Niciuna dintre aceste dorinte nu este condamnabild. Important este ce se intdmpla cand ele se
intalnesc cu regulile jocului politic, care diferd profund de regulile pietei.

Pe piatd, cine plateste alege si cine alege plateste: cumperi un telefon numai daca il pretuiesti
mai mult dect banii pe care ii dai. In politicg, legatura se rupe. Decizia o ia 0 majoritate, un
ministru sau un comitet, iar costul il suporta adesea cu totul altcineva, uneori contribuabili
care nu s-au nascut inca. Un vot nu se poate imparti si nu se poate returna: votezi un pachet
intreg o data la patru ani, nu o politica o data. Iar informatia pe care pretul o aduna gratuit pe
piata trebuie in politica stransa cu efort, de cineva care rareori are un motiv sa o facd. Din
aceste diferente de reguli, nu din diferente de caracter, decurg toate rezultatele acestui capitol.

16.2 Beneficii concentrate, costuri dispersate

Imaginati-va o taxa vamala pe un produs oarecare, sa zicem zaharul, care transfera in fiecare
an douazeci de milioane de lei de la consumatori catre producatorii interni. Suma este aceeasi
de ambele parti, dar este impartita cu totul altfel (Figura 16.1). O suta de producatori primesc
cate doud sute de mii de lei fiecare: destul ca sa plateasca avocati, sd angajeze oameni de relatii
publice, sa finanteze campanii si s batd la usa ministerului sdptamanal. Zece milioane de
consumatori pierd cate doi lei fiecare: prea putin ca sd merite macar efortul de a afla ca
platesc, cu atat mai putin de a scrie unui parlamentar.
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Beneficii concentrate Costuri dispersate
100 de producatori 10 milioane de consumatori
200.000 lei 2 lei

castig pe producator cost pe consumator, pe an
merita sa se organizeze, nu merita nici macar

sd facd lobby, sa voteze in bloc sd afle ca platesc

Total: 20 de milioane de lei transferate in fiecare an. Aceeasi suma, dar numai o parte are motiv sa lupte pentru ea.

Figura 16.1. Aceeasi suma transferatd, stimulente opuse: grupul mic are motive sa lupte, grupul mare nu are
motive nici s& afle.

Mancur Olson a formulat, in 1965, logica din spatele acestei asimetrii. Actiunea colectiva este
ea insasi un bun public, cu problema pasagerului clandestin din capitolul 15: daca grupul
obtine protectia, de ea beneficiazi toti membrii, fie ci au contribuit la efort, fie cd nu. Intr-un
grup mic, fiecare membru conteazi, ii poate supraveghea pe ceilalti si isi poate recupera
investitia; intr-un grup urias, contributia fiecaruia este o picaturd, nimeni nu observa cine
lipseste, iar castigul pe cap este oricum derizoriu. Prin urmare, grupurile mici si omogene cu
mize mari se organizeaza, iar grupurile mari si eterogene cu mize mici raman tacute. Olson a
numit acest rezultat exploatarea celor mari de catre cei mici.

De aici decurge o regularitate pe care o veti regasi in aproape orice politicd economica:
producatorii inving consumatorii, cei care au o slujba ii inving pe cei care o cauta, sectorul
vechi invinge sectorul care nu exista inca. Nu pentru ca ar avea dreptate, ci pentru cd au un
nume, o adresa si un motiv. Consumatorul, somerul si intreprinzatorul de maine nu au nici
una, nici alta. Cand auziti cd o masura apara interesul general, prima intrebare buna este cine
anume s-a ostenit sa o ceara.

16.3 Votantul care nu stie si hu are de ce sa stie

A doua regula a jocului politic priveste informatia. Anthony Downs a observat, in 1957, cd un
votant rational ramane, in mare parte, neinformat. Nu din lene si nu din prostie, ci din
aritmetica. A intelege cu adevarat o politica de pensii sau un acord comercial cere ore intregi
de studiu; sansa ca votul unui singur om sa decida un rezultat este, practic, zero; deci
beneficiul asteptat al informarii este aproape nul, iar costul ei este real. Acelasi om care
compara cu grija preturile la doua frigidere, fiindca decizia este a lui si consecintele il privesc
direct, voteaza pe baza unei impresii, fiindca decizia este a tuturor si consecintele sunt ale
nimanui in parte. Aceasta este ignoranta rationala.

Bryan Caplan a dus observatia un pas mai departe: daca a gresi la vot nu te costa nimic,
oamenii nu doar ca nu se informeaza, ci isi permit sa tina la credintele care le plac, chiar cand
sunt false. A crede ca importurile distrug prosperitatea sau ci un pret poate fi fixat prin decret
este, la urna de vot, un lux gratuit; la casa de marcat, o eroare cu pret. Irationalitatea rationala
explica de ce politicile bune din punct de vedere economic sunt adesea nepopulare, iar cele
populare sunt adesea proaste.

Ignoranta rationala este terenul pe care cresc grupurile concentrate din sectiunea precedenta.
Cum majoritatea nu urmareste detaliile, o lege poate purta un titlu generos si un continut cu
adresa precisa, iar cei putini care stiu exact ce contine sunt chiar cei care au scris-o. Modelul
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votantului median adauga un corolar: intr-o competitie in doua tabere, partidele tind sa se
apropie de preferintele alegitorului din mijlocul distributiei, ceea ce face platformele
asemanatoare in declaratii si lasa continutul concret in seama celor care se prezinta la usa
biroului dupa alegeri.

16.4 Cautarea rentei si captura

O rentd, in sensul folosit aici, este un castig obtinut nu prin crearea de valoare pentru altii, ci
prin obtinerea unui privilegiu: o licenta exclusiva, o taxa vamala, o subventie, o reglementare
care tine concurentii afara. Gordon Tullock a observat, in 1967, ca pierderea pe care o produce
un astfel de privilegiu este mai mare decat triunghiul pierderii nete din capitolul 11. Fiindca
privilegiul este valoros, oamenii cheltuiesc resurse reale ca sa il obtina si sa il pastreze:
avocati, lobby, campanii, timp al unor oameni capabili. Toate aceste resurse ar fi putut
produce ceva; in schimb, sunt consumate intr-o intrecere al céirei rezultat este doar o
redistribuire. Ciutarea rentei este, in esenta, a cheltui un leu ca sa obtii transferul unui leu.

Cautarea rentei explicd o observatie care ii surprinde pe multi: cele mai aprige cereri de
interventie nu vin de la dusmanii pietei, ci de la firme. O firma care a castigat pe piata prefera,
firesc, sd nu mai trebuiasca sa castige in fiecare zi; o licenta, o norma tehnica croita pe masura
ei sau o taxa pentru rivali ii aduc acelasi profit cu mai putin efort. A fi favorabil pietei libere si
a fi favorabil firmelor existente sunt, de aceea, doud lucruri diferite, iar confuzia dintre ele
este una dintre cele mai profitabile confuzii din politica.

George Stigler a formulat, in 1971, capatul acestui drum: captura. Reglementarea, scria el, este
de regula cerutd de sectorul reglementat si croita in folosul lui. Regulatorul depinde de
informatia pe care numai industria o are, isi recruteaza expertii din industrie si isi petrece
zilele cu reprezentantii ei, in vreme ce publicul, rational ignorant, nu apare niciodata. Cu
timpul, institutia creatd pentru a supraveghea un sector ajunge si il apere. Bruce Yandle a
descris mecanismul politic care face captura respectabila prin alianta dintre baptisti si
contrabandisti: in orasele americane in care vanzarea alcoolului era interzisa duminica,
predicatorii cereau legea din convingere morald, iar contrabandistii o sustineau in tacere,
fiindca le elimina concurenta legald. Aproape orice privilegiu are nevoie de un predicator care
sa 1i dea legitimitate si de un contrabandist care sa ii dea bani.

16.5 De ce supravietuiesc politicile proaste

Daca o politica s-a dovedit un esec, de ce nu dispare? Frédéric Bastiat a dat prima parte a
raspunsului in 1850: in economie exista ceea ce se vede si ceea ce nu se vede. Fabrica salvata cu
o subventie se vede, cu muncitori recunoscatori in fata camerelor; fabricile care nu s-au
nascut din banii luati de la altii nu se vad si nu au cine sa le planga. Politicianul raspunde la ce
se vede, fiindcd pentru asta este rasplatit, iar costurile invizibile nu voteaza.

A doua parte vine din interiorul administratiei. William Niskanen a observat ca o institutie
publicd nu are un indicator de profit care sa ii spuna cand a crescut prea mult; are, in schimb,
un buget, iar bugetul este ceea ce 1i aduce prestigiu, personal si liniste. O agentie creata pentru
a rezolva o problema are, prin urmare, un interes de supravietuire in continuarea problemei,
sau cel putin in continuarea finantarii. Rareori veti vedea o institutie care sa isi anunte
propria desfiintare pe motiv cé si-a incheiat misiunea.

A treia parte este chiar logica lui Olson, privita in timp. Odata acordat, un privilegiu creeaza un
grup care traieste din el si care se organizeaza ca sa il pastreze; un privilegiu promis si apoi
retras doare mai tare decat unul care nu a existat niciodata, iar cei care dor sunt concentrati si
vocali. De aceea subventiile sunt mai usor de dat decat de luat, iar reformele vin, de obicei,
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abia in crizd, atunci cand costul status quo-ului devine, in sfarsit, vizibil pentru toti, exact cum
s-a intamplat cu Legile cerealelor. Capitolul 10 a aratat cum un stat a blocat iesirea unui
producator de energie pe ciarbune; aici aveti motivul pentru care, odata blocatd, iesirea
ramane blocata.

16.6 Reguli, nu oameni

Ar fi o greseala sa cititi acest capitol ca pe o pledoarie pentru a nu face nimic. Capitolele 9 si 15
au aratat esecuri reale ale pietei, iar ele nu dispar pentru ca si statul esueaza. Ce arata alegerea
publicé este altceva: comparatia corectd nu este intre piata reald, cu defectele ei, si un stat
ideal, care stie si vrea binele. Harold Demsetz a numit aceasta greseala eroarea nirvanei.
Comparatia onestd pune fatd in fatd institutii imperfecte: piata, cu externalitatile si
monopolurile ei; statul, cu captura si ignoranta rationala ale lui; comunitatea, cu limitele ei de
scard. Raspunsul nu este dat dinainte si difera de la un caz la altul, insé intrebarea trebuie
pusa de fiecare data in aceasta forma.

Raspunsul constructiv al lui Buchanan a fost sa mute atentia de la oameni la reguli. Daca
stimulentele din politica sunt cele descrise mai sus, a astepta politicieni mai buni este o
strategie slaba; a proiecta reguli care sa functioneze chiar si cu politicieni obisnuiti este una
mai buna. Cateva exemple revin constant. Clauzele de expirare obliga o lege sa fie revotata
dupa cativa ani, ceea ce 1i sileste pe beneficiari sa isi justifice din nou privilegiul in public.
Transparenta decizionala si evaluarea impactului scot costurile dispersate la lumina, acolo
unde votantii le pot vedea. Institutiile independente, precum o banca centrala sau o autoritate
de concurenta, scot anumite decizii de sub presiunea electorald imediata. Subsidiaritatea si
concurenta dintre jurisdictii lasa oamenii sd compare si sd plece, ceea ce disciplineaza
guvernele mai eficient decat orice petitie. Iar regula cea mai veche, limitarea constitutionala a
puterii de a cheltui si de a imprumuta, raspunde direct problemei costului mutat pe
generatiile urmatoare.

Niciuna dintre aceste reguli nu este o solutie magica si fiecare poate fi, la randul ei, capturata.
Dar ele pornesc de la premisa potrivita: cel care proiecteaza institutii trebuie sa presupuna ca
oamenii din ele vor fi oameni, nu ingeri.

16.7 Alegerea publica, in Romania si in lume

Alegerea publica nu este o teorie despre alte tiri. Ea descrie orice loc in care beneficii
concentrate intalnesc costuri dispersate, iar Roméania oferd cazuri de manual. Sectiunea
aplicata de mai jos alege unul in care puteti urmari fiecare mecanism al capitolului, de la
licenta la captura si de la ignoranta rationala la supravietuirea unei reguli depasite, apoi muta
privirea asupra celui mai durabil privilegiu din relatiile economice internationale, protectia
comerciala.

I Licentele de taxi si platformele

Vreme de doud decenii, numaérul taxiurilor din Bucuresti a fost fixat prin lege, iar nu prin
cerere si ofertd. Legislatia limiteaza autorizatiile la cel mult patru la o mie de locuitori, astfel
cd in capitald au circulat in jur de zece mii de taxiuri, indiferent cat de mult a crescut orasul,
cat s-au schimbat obiceiurile sau cat de lunga era coada de la aeroport. O autorizatie a devenit,
prin urmare, exact renta din acest capitol: o hartie care valora bani tocmai fiindca ii tinea pe
altii afard, tranzactionata si inchiriata la preturi care nu aveau nicio legitura cu costul unei
masini sau al unei zile de munca.
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Cand aplicatiile de transport au intrat pe piatd, mecanismul lui Olson a functionat cu precizie.
Zeci de mii de soferi, pentru care miza era directd si mare, s-au organizat, au blocat
bulevardele si au cerut interzicerea platformelor; milioane de pasageri, pentru care miza era
un drum mai ieftin si mai sigur, nu s-au organizat deloc, fiindcd nu avea cine. Argumentul
public vorbea despre siguranta si concurenta neloiald; interesul concret era pastrarea valorii
autorizatiei. Captura s-a vazut in modul in care primele reglementari ale platformelor au fost
scrise de cei care le cereau, iar ignoranta rationald, in faptul ca putini dintre cei care plateau
pretul limitirii au inteles vreodata ca o platesc. Interesant este cum s-a sfarsit, cel putin
deocamdata: platformele au fost, intr-un final, legalizate, nu pentru ci argumentul economic
a fost castigat in dezbatere, ci pentru cd aparuse un grup concentrat de partea cealaltd,
companiile si, in spatele lor, zeci de mii de soferi parteneri care traiau din noua reguld. Ca la
Legile cerealelor, interesul dispersat a castigat abia cand s-a intamplat sa coincida cu un
interes concentrat.

Tarifele care nu mor

Comertul international este cel mai bun laborator al alegerii publice. Capitolul 3 a aratat
ca o taxa vamala costa consumatorii mai mult decat le aduce producatorilor; de ce, atunci,
protectia comerciald supravietuieste peste tot, de secole? Fiindca are exact structura din
Figura 16.1: producatorii protejati sunt putini, cunoscuti si organizati, consumatorii sunt
toti ceilalti. Politica agricola comuna a Uniunii Europene, care absoarbe aproape o treime
din bugetul Uniunii pentru un sector care produce o fractiune micé din venitul ei, este
cazul cel mai mare si mai vechi, iar cotele la zahar, care au tinut pretul european peste cel
mondial vreme de o jumatate de secol, au fost desfiintate abia in 2017.

Tot alegerea publica explica de ce acordurile comerciale functioneaza. Un stat ar putea
reduce singur tarifele, in folosul propriilor consumatori; nu o face, fiindcd consumatorii
nu au glas. Negocierea reciprocd, de la rundele Organizatiei Mondiale a Comertului la
acordurile Uniunii, schimba aritmetica: deschiderea pietei proprii este cumparata cu
deschiderea pietei celuilalt, iar exportatorii, un grup concentrat cu mize mari, devin
aliatul intern al liberalizarii, impotriva sectoarelor care cer protectie. Reciprocitatea nu
este necesara din punct de vedere economic; este necesara din punct de vedere politic.
Pentru un viitor specialist in relatii internationale, aceasta este o lectie cu bataie lunga:
cand o politica economica pare de neexplicat, cautati grupul concentrat din spatele ei, iar
cand vreti sa o schimbati, nu cautati argumentul mai bun, ci coalitia care are motive sa il
sustina.

Termeni-cheie

Alegere publica. ramura economiei care aplica analiza stimulentelor deciziilor politice:
votanti, politicieni, functionari.

Beneficii concentrate, costuri dispersate. structura in care castigul unei politici revine
unui grup mic si organizat, iar costul este impdrtit intre multi, fiecare cu o miza prea mica
pentru a reactiona.

Logica actiunii colective. observatia lui Olson ca grupurile mici cu mize mari se
organizeaza mai usor decat grupurile mari cu mize mici, fiindca actiunea colectiva este ea
insasi un bun public.

Ignoranta rationala. decizia votantului de a nu se informa, fiindca votul lui nu schimba
rezultatul, iar informarea costa.
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Cautarea rentei. cheltuirea de resurse reale pentru a obtine sau a pastra un privilegiu care
transfera venit, fara a crea valoare.

Captura reglementarii. fenomenul prin care o institutie creatd pentru a supraveghea un
sector ajunge sa serveasca interesele acelui sector.

Votant median. alegatorul din mijlocul distributiei preferintelor, spre care tind
platformele partidelor in competitia in doué tabere.

Eroarea nirvanei. greseala de a compara o institutie reald, cu defectele ei, cu o alternativa
ideala, in loc de alta reala.

Idei de retinut

= Oamenii din politica raspund la stimulente la fel ca oamenii de pe piata; difera
regulile jocului, nu caracterul lor.

= Un grup mic cu mize mari invinge, de reguld, un grup mare cu mize mici: beneficiile
concentrate bat costurile dispersate.

= Votantul ramane neinformat in mod rational, fiindcé votul lui nu decide nimic si
informarea costa; de aici cresc privilegiile cu titluri generoase.

= Cdutarea rentei consuma resurse reale pentru a obtine transferuri; cele mai aprige
cereri de interventie vin de la firme, nu de la dusmanii pietei.

= Politicile proaste supravietuiesc fiindca beneficiile se vad, costurile nu, iar cei care
traiesc din ele se organizeaza ca sa le pastreze.

= Comparati institutii imperfecte intre ele, niciodata cu un ideal; raspunsul
constructiv sunt regulile bune, nu speranta in oameni mai buni.

= Licentele de taxi din Bucuresti arata renta, captura si logica lui Olson la lucru;
schimbarea a venit abia cand a aparut un interes concentrat de partea cealalta.

= Protectia comerciala supravietuieste pentru ca are structura clasica a alegerii
publice; acordurile reciproce functioneaza fiindca transforma exportatorii in aliati
ai liberalizarii.

intrebari si exercitii

1. O taxd vamala transfera 50 de milioane de lei pe an de la 5 milioane de consumatori
catre 250 de producétori. Calculati miza pe cap de locuitor de fiecare parte si explicati,
cu logica lui Olson, de ce taxa este greu de abrogat desi costa mai mult decat aduce.

2. De ce este rational ca acelasi om sa compare cu atentie preturile inainte de a cumpara
un televizor, dar sa voteze fara sa fi citit programul pe care il voteaza?

3. Deosebiti cautarea rentei de crearea de valoare printr-un exemplu din fiecare. De ce
este pierderea sociala a cautarii rentei mai mare decat triunghiul pierderii nete?

4. Explicati alianta dintre baptisti si contrabandisti si dati un exemplu, real sau plauzibil,
din Roméania sau din Uniunea Europeana.

5. 0 agentie a fost creata pentru a rezolva o problema care, intre timp, s-a rezolvat.
Folosind analiza lui Niskanen, explicati de ce agentia are, totusi, sanse mari sa existe
peste zece ani.

6. Autorizatiile de taxi dintr-un oras sunt limitate prin lege si se tranzactioneaza la
preturi mari. Identificati renta, grupul concentrat, grupul dispersat si forma pe care o
ia captura. De ce credeti cd legalizarea platformelor a reusit acolo unde argumentul
economic singur nu reusise?
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7. Un stat ar castiga daci si-ar reduce unilateral tarifele vamale, dar o face aproape
numai in acorduri reciproce. Explicati, cu instrumentele acestui capitol, de ce
reciprocitatea este necesara politic, chiar daca nu este necesara economic.

Lecturi suplimentare

Videoclipuri

Lectii de Economie. (2026). Ce se vede si ce nu se vede [Video]. Proiectarea politicilor
publice, lectia 01.04. https://lectiideeconomie.ro/topic/pp-01-04-ce-se-vede-si-ce-nu-se-

vede/

Lectia lui Bastiat: costurile invizibile ale unei politici.
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Epilog: spre economia mondiala

Am pornit de la o singura idee, raritatea, si am ajuns si intelegem piete ale muncii,
monopoluri, bunuri publice si chiar politica insasi, cu o trusa surprinzator de mica de unelte:
cerere si ofertd, cost de oportunitate, avantaj comparativ, elasticitate, externalitati, surplus,
esecul pietei si esecul guvernului. Cu aceste cateva concepte am explicat de ce o recompensa
pentru cozi de sobolan a inmultit sobolanii, de ce Portugalia a castigat schimband vin pe
postav, de ce un plafon de pret goleste rafturile si de ce un banc de cod poate disparea fara ca
nimeni si fi vrut asta. Firul care leaga totul este acelasi mod de a gandi: oamenii raspund la
stimulente, deciziile se iau la margine, preturile coordoneaza, iar fiecare optiune are un cost.
Aceasta este puterea unei gramatici: putine reguli, nenumarate propozitii.

Pana acum am privit, de cele mai multe ori, o singura piatd. Economia mondiala apare atunci
cand milioane de piete se leaga peste granite, iar o decizie dintr-un colt al lumii se resimte in
altul. Vestea buna este cd nu va trebuie unelte noi pentru a incepe sa o cititi, ci aceleasi unelte
folosite la scard mai mare. Partea a doua a cursului face exact acest pas. Iata cateva dintre
intrebarile care va asteapta si instrumentele de aici care le deschid.

Cresterea economica: de ce unele natiuni sunt bogate si altele sarace, poate cea mai
importanta intrebare a economiei. Costul de oportunitate, productivitatea si stimulentele
explica de ce se acumuleaza capital si cunoastere, ori de ce nu.

Comertul intre natiuni: avantajul comparativ a fost doar inceputul. Urmeaza tarifele,
cotele, lanturile valorice globale si piata unica europeana, adica cine castiga, cine pierde
si de ce protectia costa, de regula, mai mult decat pare.

Moneda si nivelul preturilor: de la pretul unui singur bun la pretul tuturor lucrurilor
deodata. Inflatia, somajul, bancile centrale si ciclurile economice sunt cererea si oferta
privite in agregat.

Dezvoltarea: de ce bulele lui Rosling urcd, dar nu toate in acelasi ritm. Institutiile,
drepturile de proprietate, pe care le-am intalnit la Elinor Ostrom, si calitatea guvernarii
explica de ce ajutorul, comertul si reformele uneori reusesc si alteori esueaza.

Crizele si interdependenta: pietele legate inseamna ca socurile calatoresc. Crizele
financiare, socurile energetice si pandemiile aratd cum se propaga o problema dintr-o
piata in intreaga retea si ce poate, sau nu, sa o opreasca.

Veti observa cd niciuna dintre aceste teme nu va cere sa uitati ce ati invatat. Cresterea este
acumulare sub constrangerea raritatii; comertul este avantaj comparativ cu mize politice;
moneda este un pret ca oricare altul, doar ca al tuturor lucrurilor deodata; criza este
coordonarea care se rupe. Gramatica ramane aceeasi; se schimba doar lungimea si miza
frazelor.

Instrumentele rdméan, de fiecare dati, o lentild, nu un verdict. Comertul, sanctiunile,
reglementarea, energia si migratia devin mai inteligibile privite prin cerere si oferta, costuri si
beneficii, stimulente si constrangeri, insd manualul nu v-a dat concluzii prestabilite, ci o
disciplina a rationamentului: separati ce se intdmpld de ce este de dorit, cantariti
proportional, cereti dovezi si verificati fiecare afirmatie, inclusiv pe ale acestui text.

Am inceput cu Hans Rosling si cu maimutele care isi intreceau expertii la un test despre lume.
Lectia lui nu era despre statistica, ci despre smerenie: priveste datele, verificd-ti intuitiile,
refuza povestile comode. Pentru un viitor diplomat, analist sau functionar european, aceasta
este poate cea mai de pret deprindere pe care o poate oferi un curs de economie. Restul,
modelele, graficele, exercitiile, sunt mijloace. Plecati mai departe cu instrumentele, dar si cu
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obiceiul de a intreba, pe care va invitam sa il folositi inclusiv asupra a tot ce ati citit aici.
Economia mondiala va asteapta; acum aveti cu ce sa o cititi.
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Raspunsuri s

Aceasta sectiune aduna raspunsuri si indicatii pentru exercitiile de la finalul fiecirui capitol.
Pentru intrebarile cu un raspuns determinat, cum sunt calculele, clasificarile sau graficele,
este dat raspunsul. Pentru cele deschise, marcate cu Indicatie, este descris ce trebuie sa
contind un raspuns bun, fard a impune o singura solutie. Temele de tip proiect, de pilda
alegerea si prezentarea unui grafic, se evalueazi dupa rationament, nu dupa un rezultat unic.
Folositi aceasta sectiune dupa ce ati incercat singuri exercitiile: verificarea propriei gandiri
este mai utila decat citirea raspunsului.

Capitolul 1. Cum se citeste lumea in cifre

1. Indicatie. Tema de tip proiect, evaluata dupa rationament, nu dupa un raspuns unic. Un
raspuns bun numeste ambele axe cu unitatile lor, spune ce reprezinta un singur punct sau
o singura buld, formuleazi mesajul principal intr-o fraza, identificd un mod in care un
cititor neatent ar putea fi indus in eroare (axa trunchiatd, interval ales convenabil, o
variabild ascunsd) si ridica o intrebare relevanta pentru relatiile internationale.

2. Sciderea in puncte procentuale este de 5 puncte (de la 25 la 20). In termeni relativi,
scaderea este de 20 la sutd, fiindca 5 raportat la valoarea de pornire 25 inseamna 5/25,
adica o cincime. Cele doua cifre difera pentru ca punctele procentuale mésoara distanta
absoluta dintre doua procente, in timp ce variatia relativa raporteaza aceasta distanta la
valoarea initiala.

3. Pe o scard logaritmica. O crestere cu un procent constant in fiecare an inseamna o crestere
proportionald egald, iar scara logaritmicd transforma variatiile proportionale egale in
distante verticale egale, deci o panta constanta, adica o linie dreapta. Pe o scara liniara,
aceeasi crestere apare ca o curba tot mai abrupta.

4. O variabila ascunsa plauzibila este nivelul de venit sau de dezvoltare al tarii. Tarile mai
bogate au, in acelasi timp, mai multe telefoane si o asistenta medical si o alimentatie mai
bune, asa ca venitul explica ambele fira ca telefoanele sa fie cauza sperantei de viata. La fel
ar putea functiona urbanizarea sau nivelul de educatie.

5. Ati verifica de unde pleaca axa verticala si ce interval acopera. Daca axa este trunchiata si
incepe aproape de 100, in loc de zero, o variatie de patru unitati, adica in jur de patru la
suta, apare uriasa. Inainte de a va alarma, cititi scara axei.

6. A scazut in termeni reali. O crestere nominala de 8 la suta intr-un an cu inflatie de 10 la suta
inseamna o scidere reald de aproximativ 2 la sutd, fiindca preturile au crescut mai repede
decat bugetul, iar puterea de cumparare a sumei a scazut.

7. Indicafie. Tema aplicata. Un raspuns bun ia o cifra economicé recenta despre Romaénia si
verifica trei lucruri: daca este reald sau nominald, raportata la ce anume (pondere in PIB,
pe cap de locuitor, fatd de ce an de bazd) si cum este desenata axa graficului care o
insoteste, in special daca pleaca de la zero.

Capitolul 2. Introducere in gandirea economica

1. Indicafie. Un raspuns bun identifica o decizie in care alternativa la care s-a renuntat nu
aparea pe nicio facturd, de pilda orele de studiu a caror cea mai buna alternativa era
somnul, o tura platita sau timpul cu prietenii. Ideea: cel mai important cost este adesea
alternativa pierdutd, nu o plata in bani.
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2. Parcul nu este gratuit. Construirea si intretinerea lui folosesc teren, munca si materiale care
au alte utilizari, iar banii vin din taxe. Costul de oportunitate este cea mai buna utilizare
alternativa a acelui teren si a acelor bani, de pilda o clinica, o scoala, taxe mai mici sau un
alt parc in altd parte. Cuvantul gratuit ascunde cine plateste si la ce se renunta.

3. O schimbare de stimulente, nu de reguli, ar putea fi o mica garantie returnata la predarea la
timp sau puncte de fidelitate pentru returnari prompte, in loc de un simplu ordin de a
returna la timp. Un efect nedorit posibil: oamenii ar putea imprumuta mai putine carti sau
ar evita titlurile lungi, iar penalitati prea mari i-ar putea impinge sa nu mai returneze
deloc.

4. (a) pozitiva, o afirmatie verificabild despre lume, indiferent dacd este adevaratd; (b)
normativa, o judecatd de valoare despre ce ar trebui sa fie; (c) pozitivd, o constatare
factuala verificabila.

5. Argumentul este gresit pentru ca invoca un cost irecuperabil: banii deja cheltuiti nu se mai
pot recupera si sunt aceiasi fie ca proiectul se termina, fie ci nu, deci nu ar trebui si intre
in decizie. Intrebarea corecti priveste viitorul: beneficiile rimase ale finalizirii depasesc
costurile suplimentare ale finalizarii? Conteaza doar costurile si beneficiile de aici inainte.

6. Indicafie. Un raspuns bun aratd un cost deja cheltuit si nerecuperabil (un curs
nerambursabil, o carte proastd pe jumadtate cititd, o investitie care pierde) si cum
distorsioneaza decizia (continui pentru ca am platit deja). Ignorand costul irecuperabil,
decizia se ia numai pe baza costurilor si beneficiilor viitoare.

Capitolul 3. Avantajul comparativ si castigurile din schimb

1. Indicafie. Frontiera este o curba descendentd. Un punct eficient se afld pe frontiera, unul
ineficient in interiorul ei (resurse nefolosite sau prost alocate), iar unul de neatins in afara
ei. Frontiera se muta spre exterior prin mai multe resurse, tehnologie mai buna, educatie si
capital uman sau prin castigurile din specializare si schimb.

2. Orice raport de schimb situat intre costurile de oportunitate ale celor doi 1i avantajeaza pe
améandoi. Un raport in afara acestui interval, mai prost pentru o parte decat costul ei
propriu de a produce singura bunul, este refuzat de acea parte. Pe scurt, intervalul reciproc
avantajos se afla intre cele doua costuri de oportunitate.

3. Da, comertul poate fi totusi reciproc avantajos. Avantajul absolut la ambele bunuri nu
impiedica schimbul; conteaza avantajul comparativ, adica costul de oportunitate relativ.
Fiecare tara se specializeaza acolo unde costul ei de oportunitate este mai mic, iar prin
schimb ambele consuma mai mult decat in izolare.

4. Un grup care poate pierde sunt lucratorii si proprietarii dintr-un sector intern, pana atunci
protejat, expus acum importurilor mai ieftine. Castigul agregat (preturi mai mici pentru
toti consumatorii, alocare mai eficientd) nu 1i compenseazd automat, fiindcd o
compensatie cere un transfer deliberat (recalificare, sprijin de tranzitie); castigatorii sunt
multi si difuzi, perdantii putini si concentrati, iar castigul nu se redistribuie de la sine.

5. Prin avantaj comparativ, Roméania concentreaza resursele acolo unde costul ei de
oportunitate este cel mai mic si importa restul. A produce singura tot ce ii trebuie ar
insemna sa renunte la o productie mai valoroasa, adica un cost de oportunitate mai mare.
Specializarea, urmata de schimb, permite un consum total mai mare decat autosuficienta.

6. Un caz intemeiat priveste un bun cu adevéarat strategic, a carui aprovizionare ar putea fi
taiatd intr-un conflict, de pilda anumite componente de aparare sau materiale critice,
unde prima de securitate este reala si asumata deschis. Un caz de simplu protectionism
este un sector care invoca securitatea fira o miza reald, ca sa fie ferit de concurenta. Le
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deosebiti intreband daca existd un scenariu concret de amenintare, daca se poate atinge
aceeasi securitate mai ieftin (stocuri, furnizori diversificati, surse aliate) si daca costul este
transparent si proportional. Eticheta de securitate este usor de capturat de interese
particulare.

Capitolul 4. Cererea, oferta si echilibrul

1. (a) pe piata ceaiului se deplaseaza cererea spre dreapta, fiindca ceaiul si cafeaua sunt
substitute, iar cafeaua s-a scumpit; (b) se deplaseaza oferta de pantofi spre dreapta, fiindca
un cost de productie mai mic i face pe producatori sa ofere mai mult; (c) niciuna nu se
deplaseaza: o variatie a pretului propriu al benzinei este o miscare de-a lungul curbei, nu o
deplasare a cererii sau a ofertei.

2. Inghetul distruge o parte din recoltd, deci oferta de suc de portocale se deplaseazi spre
stanga. La noul echilibru, pretul creste, iar cantitatea scade. Pe grafic, curba ofertei se muta
la stanga, iar intersectia urca in pret si se retrage in cantitate.

3. La un pret fixat sub echilibru, cantitatea ceruta depaseste cantitatea oferita; cumparatorii
care nu gasesc bunul oferd mai mult, vanzatorilor le este profitabil sa ceard mai mult, iar
pretul este impins inapoi spre echilibru. Pe o piata libera, pretul prea jos nu se poate
mentine, fiindca ambele parti au interes sa tranzactioneze mai sus.

4. Surplusul consumatorului este aria de sub cerere si deasupra pretului; surplusul
producatorului este aria de deasupra ofertei si sub pret. Daca se tranzactioneaza mai putin
decat cantitatea de echilibru, surplusul total scade: apare o pierdere neta egala cu valoarea
schimburilor reciproc avantajoase care nu mai au loc.

5. Cand cererea si oferta cresc simultan, cantitatea are un efect determinat, creste, fiindca
ambele deplasiri o imping in sus. Pretul rimane ambiguu: cererea il trage in sus, oferta il
trage in jos, iar rezultatul net depinde de care deplasare este mai mare.

6. Graul importat mareste brusc oferta, care se deplaseaza spre dreapta; la noul echilibru
pretul scade, iar cantitatea creste. Fermierii locali protesteaza fiindcd pretul mai mic le
reduce incasarile si surplusul de producator; ei suporta o pierdere concentrata, in timp ce
consumatorii castiga un beneficiu difuz.

7. Pretul scazut al graului este un semnal ca graul a devenit abundent fata de cerere: le spune
consumatorilor sa foloseasca mai mult si producatorilor sa produca mai putin sau sa se
reorienteze. Interdictia importurilor doar suprima semnalul, fira a schimba abundenta de
fond; sprijina pretul pentru un grup concentrat de producatori pe seama consumatorilor
si poate aloca prost resursele, in loc sa rezolve problema reala.

Capitolul 5. Elasticitatea

1. De la cea mai inelasticd la cea mai elastica: insulina (fara substitut, necesitate vitala), sarea
(pondere micd in buget, fira substitut), o anumitd marcd de apd minerala (multe
substitute apropiate, celelalte marci), vacantele in strainitate (lux, amanabil, multe
alternative). Criteriile sunt necesitatea, existenta substitutelor, ponderea in buget si
timpul.

2. Prin metoda punctelor medii: variatia cantitatii este (80 minus 120) raportata la media 100,
adica minus 40 la sutd; variatia pretului este (12 minus 8) raportata la media 10, adica plus
40 la suta. Elasticitatea este minus 40 impartit la 40, adica 1 in valoare absoluta. Cererea
este exact unitar elasticd, la prag, deci nu este nici elasticd, nici inelastica.
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3. Ar trebui sa creasca pretul. Daca cererea pentru bilete este inelasticd, la o crestere a pretului
cantitatea scade proportional mai putin, asa ca venitul total creste. Cand cererea este
inelastica, venitul total se misca in aceeasi directie cu pretul.

4. Pe termen scurt cererea este inelastica, deci cantitatea scade putin cand se taxeaza, iar baza
de impozitare se pastreaza, ceea ce aduce venituri mari. Pe termen lung eficacitatea se
erodeaza fiindca elasticitatea creste cu timpul: apar substitute, obiceiurile se schimb4, iar
piata informald sau cumparaturile de peste granita reduc cantitatea taxata si, cu ea,
venitul.

5. Cand atat cererea, cat si oferta sunt inelastice pe termen scurt, niciuna nu isi ajusteaza mult
cantitatea, asa ca un plafon transferd mai ales rente si produce penurie, fara sa cheme
oferta suplimentard; cu ofertd inelasticd, plafonul nu poate méiri cantitatea. Pe termen
lung ambele devin mai elastice (consumatorii se izoleaza sau substituie, producétorii ar
investi), iar daca plafonul persista, el descurajeaza investitia care ar fi venit, deci
distorsiunea se adanceste.

6. 0 arma energetica este mai puternica pe termen scurt fiindca atunci cererea este inelastica:
nu existd substitute rapide, iar infrastructura este fixa. Cu timpul elasticitatea creste
(terminale de gaz lichefiat, furnizori alternativi, eficientd, reducerea consumului), asa ca
parghia se erodeaza. Timpul transforma un cumparator captiv, inelastic, intr-unul elastic.

Capitolul 6. Taxe si subventii

1. Indicatie. Pe grafic, o taxa de 2 lei pe unitate deplaseaza oferta in sus cu 2 (sau cererea in jos
cu 2). Cumparétorii platesc Pb, mai mare; vanzatorii primesc Ps, egal cu Pb minus 2, mai
mic; cantitatea scade la Qt, sub echilibru. Pana fiscala este distanta verticala de 2 lei dintre
Pb si Ps la cantitatea Qt.

2. Partea cu oferta foarte inelastica suporta cea mai mare parte a taxei. Cu oferta foarte
inelasticd, vanzatorii nu pot reduce cantitatea ca raspuns, deci absorb ei povara, in timp ce
pretul platit de cumparatori se schimba putin.

3. Mutarea obligatiei legale de plata de la vanzator la cumparator nu schimba incidenta reala
fiindcd pretul de piatd se ajusteazd pana cand povara economicd se imparte dupa
elasticitatile relative, nu dupa cine semneaza plata. Pana dintre Pb si Ps este aceeasi in
ambele cazuri.

4. Dublarea cotei mareste pierderea netd cu mai mult decat dublul, fiindca pierderea creste cu
patratul taxei: si baza, si inaltimea triunghiului se maresc odata cu taxa. Implicatia pentru
proiectarea sistemului fiscal: multe taxe mici pe baze largi distorsioneaza mai putin decat
cateva taxe mari pe baze inguste; cote mici, baze largi.

5. O subventie pentru salarii ieftineste angajarea lucratorilor cu venit mic si tinde sa creasca
ocuparea, completind veniturile fara a-i scoate de pe piata. Un salariu minim peste
echilibru scumpeste munca si tinde si reduca ocuparea tocmai a celor mai putin
productivi. Anticipdm o diferenta la ocupare: subventia este mai prietenoasa cu locurile de
muncd, in timp ce salariul minim risca sa lase fara slujba chiar lucratorii pe care vrea sa 1i
ajute. Costul subventiei este suportat de contribuabili in general; povara salariului minim
cade pe angajatori si pe cei care isi pierd locul de munca.

6. O pana fiscald mare pe salariile mici impinge o parte din angajare in economia gri, unde nu
se plateste taxa. Peste un anumit prag, prin reducerea bazei taxate (slujbe care devin
informale sau dispar), o pana mai mare poate aduce mai putin venit decat una mai mica,
ceea ce tine de incidenta si de raspunsul la stimulente, nu doar de cota.
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7. Daca preturile pentru consumatorii europeni aproape nu au crescut, inseamna cd nu
consumatorii au suportat taxa, ci mai ales producatorii care exporta: ei au absorbit-o,
reducand marja, fiindca se confruntau cu o cerere elastica si voiau sa isi pastreze cota de
piata. Aceasta este chiar logica incidentei: partea mai elastica transfera mai putin din
povara, iar aici vanzatorul a absorbit-o.

Capitolul 7. Sistemul preturilor

1. Indicatie. Un raspuns bun ia un obiect simplu (un creion, un telefon) si enumera categorii
de oameni: mineri, tdietori de lemn, chimisti, muncitori, transportatori, designeri,
comercianti. Activitatea lor o coordoneaza sistemul preturilor, nu un planificator central:
preturile transmit cunoasterea dispersata si motiveaza.

2. Un pret in crestere este, in acelasi timp, informatie (le spune tuturor cd bunul a devenit mai
rar sau mai apreciat) si indemn la actiune (ii raspléteste pe producatori daci produc mai
mult si pe consumatori daca economisesc). Un singur semnal face ambele lucruri deodata.

3. O penurie locala este atenuata rapid de o piata libera fiindca pretul creste, atrage ofertd din
alte parti si rationeazi cererea automat, folosind cunoasterea locala dispersatd. O
autoritate centrala trebuie intai sa adune si sa prelucreze informatii pe care nu le poate
detine pe deplin si actioneaza incet, asa ca penuria persista.

4. Indicatie. Un exemplu este poluarea unei fabrici, zgomotul sau aglomeratia: o externalitate
negativa, in care pretul nu reflecta costul suportat de terti. In acest caz piata supraproduce,
fiindca pretul omite costul extern, iar productia depaseste nivelul eficient.

5. Cu preturi fixate de stat sub nivelul de echilibru, pretul nu poate creste pentru a rationa
cererea sau a semnala producatorilor sa ofere mai mult; cantitatea ceruta depaseste
cantitatea oferitd, iar rafturile raman goale. Pretul fix si raftul gol apar impreund pentru ca
semnalul suprimat lasa penuria nerezolvata.

6. Pe termen scurt, interdictia exportului pastreaza acasa mai mult echipament, un beneficiu
vizibil si concentrat. Pe termen mai lung, preturile care ar fi semnalat raritatea si ar fi
chemat productie si importuri sunt suprimate, partenerii raspund cu propriile interdictii,
lanturile se fragmenteaz4, iar oferta totala scade, astfel ca pierde si tara care a interzis,
dependenta la randul ei de inputurile altora. Coordonarea prin preturi bate autarhia.

Capitolul 8. Plafoane si praguri de pret

1. Indicafie. La o chirie maxima sub nivelul pietei, cantitatea cerutd depdseste cantitatea
oferitd, deci apare penurie; pe grafic, oferta este sub cerere la pretul plafonat. Trei costuri
care nu apar in pret: timpul pierdut cu ciutarea si cozile; deteriorarea calitatii, fiindca
proprietarii intretin mai putin; pliti colaterale, spagi sau piatd neagra, plus selectia
discretionara a chiriasilor.

2. Un plafon fixat peste pretul de echilibru nu are niciun efect, fiindca piata se echilibreaza
oricum sub el. Pretul se asaza la echilibru, care este deja permis, iar plafonul nu musca.

3. Un salariu minim peste echilibru poate produce un surplus de munca, adica somaj:
cantitatea de munca oferitd depdseste cantitatea cerutd. Marimea efectului depinde de
elasticitatea cererii de munca: cu cat cererea de munca este mai elastica, cu atat pierderea
de locuri de munca este mai mare; cu cerere inelastica, efectul este mai mic.

4. Sprijinul direct pentru gospodariile vulnerabile pastreazd mai bine semnalul de pret.
Plafonul distorsioneazd consumul tuturor (subventioneaza orice consum, descurajeaza
economisirea si investitia in ofertd), in timp ce un sprijin de venit lasd pretul de piata
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intact, deci consumatorii inca economisesc, producatorii inca raspund, iar ajutorul ajunge
la cei care au nevoie.

5. Indicafie. Un exemplu este controlul chiriilor: beneficii concentrate si vizibile pentru
chiriasii actuali, costuri difuze pentru chiriasii viitori, proprietari si fondul locativ. Este
atractiv politic fiindcd beneficiarii sunt organizati, recunoscatori si vizibili, in timp ce
costurile (penurie, calitate mai slabd, investitie descurajatd) sunt raspandite, intarziate si
greu de atribuit cuiva.

6. Voucherele distorsioneazd mai putin fiindca plafonul general suprima semnalul de pret
pentru toti, deci nimeni nu economisea si oferta era descurajata; un voucher lasa pretul de
piata in vigoare, consumatorii vad pretul real si economisesc, producatorii inca raspund,
iar numai venitul celor vulnerabili este completat. Semnalul este pastrat.

7. Taraba goala si flota-fantoma au in comun faptul ci un pret impus care nu se potriveste cu
realitatea pietei nu desfiinteazd schimbul, ci il impinge intr-un canal ascuns sau paralel.
Edictul lui Diocletian a scos marfurile de pe piata oficiala, iar plafonul G7 a impins titeiul
rusesc pe o flota care tranzactioneaza in afara canalului plafonat; pretul controlat este
eludat, nu respectat.

Capitolul 9. Externalitati

1. Indicafie. O externalitate negativa poate fi muzica tare a vecinului, fumul unei fabrici sau
gazele de esapament; tertii sunt vecinii, trecatorii sau locuitorii din aval. O externalitate
pozitivd poate fi vaccinarea, o gradind ingrijita sau educatia; tertii sunt ceilalti, care
beneficiazi fira sa pliteasca. In fiecare caz, tertii sunt cei afectati care nu participa la
tranzactie.

2. La o externalitate negativa, costul social marginal este peste costul privat marginal; piata
produce acolo unde costul privat egaleaza cererea, dincolo de cantitatea eficienta (unde
costul social egaleaza cererea), deci apare supraproductie. Pierderea neta este triunghiul
dintre costul social si cerere, peste unitatile produse in plus.

3. O taxa pigouviana diferd, ca scop, de o taxa obisnuitd: o taxd obisnuitd strange venit si
introduce o distorsiune intr-o piata altfel eficientd, in timp ce o taxa pigouviani corecteaza
o distorsiune existentd, ficAndu-1 pe poluator si suporte costul extern si apropiind
productia de nivelul eficient. Ea imbunatateste eficienta, iar venitul este un produs
secundar.

4. Vecinii si un local pot ajunge singuri la o solutie eficienta (logica lui Coase) cand drepturile
de proprietate sunt clare, costurile de tranzactie sunt mici si partile sunt putine: negociaza
spre rezultatul eficient indiferent cine detine dreptul. La scard mare, acest lucru se rupe
din cauza costurilor de tranzactie mari, a numarului mare de parti dispersate, a celor care
blocheaza acordul si a drepturilor neclare sau greu de pus in aplicare.

5. Permisele tranzactionabile ating o tinta de emisii mai ieftin pentru ca firmele difera la
costul reducerii: cele care pot reduce ieftin reduc mai mult si vind permise, cele cu cost
mare cumpara permise si reduc mai putin, astfel incat o reducere totala data se obtine la
cel mai mic cost agregat. O limita uniforma impune reduceri egale indiferent de cost, deci
este mai scumpa in ansamblu.

6. Aerul poluat din Bucuresti este o externalitate negativa (esec al pietei), dar statul este si el
poluator (incalzire publicd, transport public, parc auto municipal prost intretinut) si un
regulator care a esuat (aplicare slabd, subventii perverse). Cele doua coexistd: piata
subevalueaza costul extern, iar guvernul atat contribuie la el, cat si nu il corecteaza. Este
cazul clasic in care esecul pietei si esecul guvernului apar impreuna.
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7. Pe graficul externalititii negative, o subventie pentru combustibili fosili coboara costul
privat (sau ridica cererea) si impinge cantitatea poluanta si mai mult peste nivelul eficient,
deci agraveaza externalitatea. De aceea eliminarea subventiei poate fi un prim pas mai bun
decat o taxa noua: apropie productia de nivelul eficient fara mecanisme suplimentare, iar
a inceta sa platesti pe cineva ca si polueze este mai ieftin si mai putin distorsionant decat a
taxa poluarea in timp ce o si subventionezi.

Capitolul 10. Costuri si concurenta

1. Pentru o brutarie, un cost fix este cuptorul, chiria sau licenta, care nu variaza cu productia;
un cost variabil este fiina, energia pentru copt sau munca platita la ora, care cresc odata cu
productia. Costul fix mediu scade pe masura ce creste productia, fiindca acelasi cost fix se
imparte la tot mai multe unitati.

2. O firma concurentiald produce acolo unde costul marginal egaleaza pretul, fiindca atata
vreme cat pretul depaseste costul ultimei unitati, acea unitate aduce mai mult la venit
decat la cost si meritd produsd; profitul este maxim cand costul marginal a urcat pana la
nivelul pretului. A produce la costul mediu minim ar lasa neproduse unititi inca
profitabile.

3. Da, ar trebui sa produca pe termen scurt. Pretul este sub costul total mediu, dar peste costul
variabil mediu, deci firma isi acopera tot costul variabil si contribuie ceva la costul fix;
oprirea ar insemna pierderea intregului cost fix. Regula opririi: pe termen scurt se produce
daca pretul este cel putin egal cu costul variabil mediu, chiar daca firma are pierdere,
fiindca pierderea este mai mica decat la oprire.

4. Profiturile ridicate atrag intrarea: firme noi intra, oferta de piata creste, pretul scade, iar
profitul economic este erodat pana spre zero. Pas cu pas: profit ridicat, intrare, oferta spre
dreapta, pret in jos, profit spre zero, adica echilibrul de termen lung in care pretul egaleaza
costul total mediu minim.

5. Indicafie. Distrugerea creatoare ridica productivitatea totala si bundstarea consumatorilor
(bunuri mai bune sau mai ieftine), dar distruge locuri de munca, firme si competente
anume. Un exemplu: aplicatiile de transport fata de licentele de taxi, comertul electronic
fata de magazinele de cartier sau fotografia digitala fata de film. Castigul agregat coexista
cu pierderi concentrate pentru cei vechi.

6. Prin mecanismul intrarii, preturile mai mici ale Digi cresc concurenta si oferta pe acele
piete; pe termen lung, preturile coboara, iar profiturile operatorilor existenti sunt erodate
spre nivelul normal (profit economic zero). Operatorii vechi trebuie sa isi reduca costurile
si preturile sau sa piarda cota, iar consumatorii castiga.

7. Prin logica distrugerii creatoare si a profitului economic zero, blocarea iesirii tine resursele
(munca, capital) prinse intr-o utilizare cu valoare micd, pe care piata semnaleaza ca ar
trebui eliberate. Se castiga, vizibil si concentrat, locurile de munca si productia pastrate pe
termen scurt; se pierde castigul difuz, mai mare, din realocarea acelor resurse spre
utilizari mai valoroase, plus costul subventiei pentru contribuabili si o ajustare améanata.
Este o iesire blocata politic.

Capitolul 11. Monopolul

1. Pentru un monopol, venitul marginal este sub pret fiindca, pentru a vinde o unitate in plus,
monopolul trebuie sa scadd pretul la toate unitatile (se confruntd cu intreaga curba a
cererii descendente), deci venitul marginal este noul pret minus venitul pierdut pe
unitatile anterioare. O firmd concurentiald este primitoare de pret, vede o cerere
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orizontala la pretul pietei, iar vinzarea unei unitati in plus nu coboara pretul, deci venitul
marginal este egal cu pretul.

2. Indicatie. Pe graficul cu cerere, venit marginal si cost marginal, monopolul alege cantitatea

3.

Qm unde venitul marginal egaleaza costul marginal, apoi citeste pretul Pm pe curba
cererii, deasupra lui Qm. Pierderea neta este triunghiul dintre cerere si costul marginal, de
la Qm la cantitatea concurentiald. O piatd concurentiala cu aceleasi costuri ar produce
unde pretul egaleaza costul marginal, deci o cantitate mai mare la un pret mai mic.

Un monopol asupra unui bun cu cerere foarte elastici are putere reala mici asupra
pretului, fiindca, daca ridica pretul, cumpératorii trec usor la substitute; cererea elastica il
disciplineaza aproape ca o concurentd. Eticheta de monopol fard o cerere captiva
inseamna putere slaba.

4. Argumentul in favoarea brevetului: el raspliteste si finanteaza cercetarea costisitoare si

5.

6.

riscantd; fara profitul de monopol temporar, medicamentul ar putea sa nu fie inventat
deloc, deci comparatia nu este intre medicament scump si medicament ieftin, ci intre
medicament scump si niciun medicament. Argumentul impotriva: pe durata brevetului,
pretul ridicat ii exclude pe pacientii care il pretuiesc peste costul marginal (pierdere netd),
iar monopolul poate fi prelungit sau abuzat. Se prezintd ambele, fira a alege o eticheta.

Indicatie. Un exemplu de concurentda monopolistica sunt cafenelele, saloanele sau
restaurantele din oras: multe firme, produse diferentiate prin loc, stil sau marca.
Diferentierea da fieciruia o oarecare putere de pret pe termen scurt, dar intrarea libera
face ca profitul sa dispara pe termen lung, pe masura ce intra noi firme.

O singura retea poate fi eficientd fiindca are costuri fixe uriase si economii de scara:
dublarea sinelor sau a retelei ar risipi resurse, o singura retea servind pe toti la cost mediu
mai mic. Problema apare cand statul este si proprietar, si arbitru: un conflict de interese,
fiindca regulatorul nu poate supraveghea impartial un monopol pe care il detine si din
care profitd, ceea ce slabeste controlul si invitd la preturi si investitii politizate.

7. Un beneficiu posibil al reglementarii: franarea unui abuz real (autopreferinta, excludere)

ar putea cobori preturile sau ridica calitatea si ar deschide piata pentru noi intrati. Un cost
posibil: reglementarea poate consolida firmele dominante (costurile de conformare lovesc
mai tare rivalii mici), poate inhiba inovatia sau poate tinti gresit piete dinamice pe care
concurenta le-ar disciplina oricum, plus riscul de captura a regulatorului. Grila cost-
beneficiu cere cantarirea ambelor.

Capitolul 12. Discriminarea prin pret

1.

Reducerile pentru studenti ilustreaza capacitatea de a separa cumparatorii dupa
disponibilitatea de a plati (un grup identificabil cu alta elasticitate); tarifele de roaming,
segmentarea dupd loc si impiedicarea arbitrajului; cupoanele decupate din ziar,
autoselectia, adica sortarea cumparatorilor dupa efortul pe care sunt dispusi sa il faca cei
sensibili la pret. Cele trei conditii ale discriminarii sunt putere de piata, segmentarea dupa
disponibilitatea de a plati si impiedicarea arbitrajului.

2. Aurul este omogen si usor de revandut, deci arbitrajul distruge discriminarea (cumperi

ieftin, revinzi scump), iar conditia lipsei de arbitraj cade. Un loc de avion nu se poate
revinde (nume pe bilet, data si ruta fixe), cumparatorii se segmenteaza usor (de afaceri
fatd de turism, din timp fatd de pe ultima suta de metri), cu elasticitati diferite, deci toate
cele trei conditii sunt indeplinite.

3. Indicafie. La discriminarea perfecta, vanzatorul cere fiecarui cumparator disponibilitatea

maxima de a plati, deci productia se extinde pana la cantitatea eficientd (unde pretul
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egaleaza costul marginal) si pierderea neta dispare; in schimb, tot surplusul este captat de
vanzator, iar cumparéatorilor le rimane surplus zero. Eficienta ca productie, dar extrema
ca distributie.

4. Argumentul in favoare: pretul mai mic intr-o tara siraca extinde accesul (pacienti care nu
ar putea plati niciodatd pretul din tara bogata primesc medicamentul, firma acoperind
costul marginal si castigand in plus din piata bogata), deci se ajunge la mai multi oameni.
Argumentul impotriva: practica depinde de impiedicarea arbitrajului (reimportul o
submineaza), poate parea nedreaptd, iar cumparatorii din tara bogatd subventioneaza
efectiv pe ceilalti; existd riscul comertului paralel si al retragerii firmei daca arbitrajul
scapa de sub control.

5. Indicatie. Un exemplu de pachetizare des intalnit sunt abonamentele de televiziune sau
streaming, suitele de programe de birou sau meniurile fast-food. Castiga cumpdaratorii care
pretuiesc tot pachetul si vanzatorul, care capteaza mai mult surplus din valori eterogene.
Pot pierde cumparatorii care vor o singura componenta si platesc si pentru rest, iar rivalii
care vand componente separate pot fi exclusi.

6. Cele trei conditii la Wizz Air: putere de piata (o oarecare dominanta sau diferentiere pe
rute), segmentare (din timp fata de pe ultima sutd de metri, de afaceri fata de turism,
sortare prin clase de tarif si optiuni) si lipsa arbitrajului, fiindca biletul este nominal,
netransferabil si legat de un zbor si o datd anume. Firma impiedica arbitrajul prin
netransferabilitate: un loc cumparat ieftin din timp nu poate fi revindut unui cumparator
de ultim moment.

7. Prin logica vagonului fira acoperis, o firma degradeaza deliberat o versiune ca sa sorteze
cumparatorii si sa protejeze segmentul cu pret mare. Daca Uniunea ar impune preturi
uniforme la nivelul intregii piete (fara geoblocare), firmele nu ar mai putea cere preturi
mai mici in statele mai sarace; in loc sa scada pretul din tarile bogate, ar tinde sa fixeze un
singur pret mai mare (sau ar retrage accesul ieftin), ridicand astfel preturile pentru
consumatorii din pietele cu venit mic. De aceea extinderea interdictiei poate, in unele
cazuri, sa ridice preturile: discriminarea lasa cumparatorii mai siraci sa intre ieftin.

Capitolul 13. Teoria jocurilor

1. Indicafie. Un raspuns bun construieste o matrice de doi pe doi pentru doua firme (de pilda
strategii pret mare sau pret mic). O strategie dominanta este cea mai buna indiferent de
alegerea rivalului; echilibrul Nash este celula din care niciun jucator nu poate imbunatati
singur rezultatul. Se identifica strategiile dominante, dacd existd, si echilibrul Nash.

2. Echilibrul Nash din dilema prizonierului nu este eficient fiindca fiecare jucator, alegand
strategia dominantd (devierea), ajunge la un rezultat (amandoi deviazd) mai prost pentru
amandoi decat cooperarea reciproca; nimeni nu deviazd de la el fiindca o abatere
unilaterala l-ar inrautéti, insa rezultatul comun mai bun riméane de neatins fara un acord
obligatoriu. Rational individual, prost colectiv.

3. Un cartel este greu de mentinut chiar fara o lege care il interzice, fiindca fiecare membru
are interes sa triseze (sa scada pretul sau sa mareasca productia ca sa prinda vanzari in
plus cat ceilalti se retin), exact logica devierii din dilema prizonierului. Monitorizarea
costd, intrarea erodeaza profiturile, iar o singura abatere declanseaza prabusirea; cartelul
este instabil din interior.

4. Repetarea face posibila cooperarea fiindca intr-un joc repetat jucatorii pot pedepsi devierea
in rundele viitoare (de pilda prin strategia tit pentru tit), asa ca pierderea pe termen lung
din declansarea pedepsei depaseste castigul de moment al devierii; umbra viitorului
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sustine cooperarea. Este nevoie ca jocul sa se repete cu probabilitate destul de mare si fara
o ultima runda cunoscuta.

5. Indicafie. O dilema a prizonierului din viata de zi cu zi: doi colegi de apartament care decid
daca fac curat, o cursa a inarmarilor, dopajul in sport, suprasolicitarea unei resurse
comune sau ridicatul in picioare la un concert. In fiecare, devierea rationald individual
duce la un rezultat mai prost pentru toti.

6. Folosind dilema prizonierului, programul de clementa ascute interesul fiecarui membru de
a deveni primul care marturiseste: marturisirea aduce imunitate, iar ticerea risca
pedeapsa daca altul marturiseste, deci strategia dominanta se mutd spre a marturisi.
Amenintarea ca un partener s-ar putea grabi sa marturiseasca destabilizeaza cartelul din
interior, exact cum prezice dilema.

7. Un cartel privat este fragil fiindca orice membru poate devia (trisa) si castiga, iar pedeapsa
este greu de aplicat. Un cartel aparat de stat, prin licente sau cote, este mult mai durabil
fiindca acele licente si cote fac devierea ilegald sau imposibild (nu poti intra sau
supraproduce fara permisiune), deci devierea care de obicei sparge cartelurile este blocata
prin lege. Statul ofera constrangerea care lipseste cartelului privat; reglementarea poate
consolida monopolul mai eficient decat ar putea-o face firmele singure.

Capitolul 14. Pietele muncii

1. Cererea de munca este descendenta din cauza productivititii marginale descrescande a
muncii: fiecare lucrator in plus adaugd mai putin la productie decat cel dinainte (ceilalti
factori fiind constanti), asa cd valoarea produsului marginal, adica pretul inmultit cu
produsul marginal, scade pe masura ce creste ocuparea. De aceea firmele angajeaza mai
mult doar la un salariu mai mic.

2. Ar trebui sa reduca ocuparea, adica sa nu mai inlocuiasca acel post sau sa renunte la el,
fiindca lucratorul costd mai mult decat adauga la venit; reducerea pana cand salariul
egaleazd valoarea produsului marginal mareste profitul. Alternativ, firma ar putea creste
productivitatea acelui lucrator.

3. Explicatia prin capital uman spune ca educatia ridica productivitatea, deci absolventii sunt
platiti mai mult fiindca produc mai mult; explicatia prin semnalizare spune ca educatia
atestd o abilitate preexistentd, farda a adduga neaparat competente, deci diploma
semnaleaza productivitatea citre angajatori. In principiu le-ati deosebi privind daci
prima de salariu vine din anii efectiv parcursi sau din diploma obtinutd (un salt la
absolvire sustine semnalizarea) sau testand daca o invatare care nu da o diploma ridica
totusi salariul (ceea ce sustine capitalul uman).

4. O slujba periculoasa poate plati mai mult decat una sigura, la aceeasi calificare, din cauza
diferentialelor compensatorii: lucratorii trebuie platiti in plus ca sa accepte riscul, deci
oferta de munca pentru slujbele periculoase este mai mica la orice salariu, iar salariul de
echilibru este mai mare. Prima compenseaza neplacerea riscului.

5. O crestere a salariului minim ridica venitul celor care isi pastreaza slujba, dar reduce
ocuparea pentru cei a caror valoare a produsului marginal este sub noul salariu. Marimea
pierderii de locuri de munca depinde de elasticitatea cererii de munca: cerere elastica,
pierderi mai mari; cerere inelastica, pierderi mai mici, mai mult venit. Efectul net asupra
venitului total al lucratorilor este ambiguu si depinde de aceasta elasticitate.

6. Prin cerere si ofertd, emigrarea deplaseaza oferta internd de munca spre stanga, deci
salariile in tara de origine cresc (mai putini lucratori concureazd), iar penuriile apar in
sectoarele care se bazau pe cei plecati. Statul ajunge sa importe muncitori, ceea ce
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deplaseaza oferta inapoi si tempereaza salariile. Remitentele pot, in plus, ridica salariul de
rezerva al celor ramasi.

7. Un beneficiu al remitentelor: ridica venitul gospodériilor, finanteaza consum, educatie si
mici afaceri, atenueaza saracia si aduc valuta. Un cost sau risc: dependenta poate ridica
salariul de rezerva si reduce participarea la forta de muncéa acasa (cei care primesc bani
muncesc mai putin), poate contribui la penuria de fortd de muncé si expune economia la
un flux care se poate inversa, mascand o creare slaba de locuri de munca interne. Legat de
piata muncii, remitentele deplaseaza oferta de munca (participare mai mica) si salariul de
rezerva, tensionand piata interna.

Capitolul 15. Bunurile publice

1. Un foc de artificii este nerival si neexcludabil, deci bun public; un sandvis este rival si
excludabil, deci bun privat; o biblioteca cu abonament este nerivala pana la capacitate, dar
excludabila prin abonament, deci bun de club; o resursa de peste din larg este rivala si
neexcludabild, deci resursa comuna.

2. Pentru ca un bun public este neexcludabil, fiecare il poate folosi fara si plateasca, deci toti
au interesul sa lase pe altii sa plateasca si sa profite gratuit. Daca toti fac asta, se finanteaza
prea putin pe cale voluntara, iar bunul este subfurnizat fata de cat si-ar dori oamenii
impreuna.

3. Un bun de club, desi nerival, poate fi furnizat de o firma privata fiindca este excludabil:
furnizorul poate taxa accesul (abonament, taxa de intrare) si 1i poate opri pe neplatitori,
deci isi acopera costurile si obtine profit in ciuda nerivalititii. Excludabilitatea, nu
rivalitatea, este ceea ce permite unei firme private sa il ofere.

4. Pentru ca resursa este rivala si neexcludabila, fiecare pescar are interesul sd prinda cat mai
mult inaintea celorlalti, iar resursa este suprapescuita si se poate prabusi. Doua solutii:
drepturi de proprietate sau cote tranzactionabile, care aliniaza stimulentele, dar cer
monitorizare, aplicare si o alocare initiala si pot concentra drepturile; sau guvernanta
comunitara locald, in spiritul lui Ostrom, cu reguli, monitorizare si sanctiuni stabilite de
utilizatori, eficientd acolo unde comunitatea este coeziva si hotarele clare, dar greu de
extins la scara mare. Care solutie este mai buna se evalueaza dupa rezultate, nu dupa
preferinte doctrinare.

5. Un esec al pietei nu justifica automat interventia fiindca actiunea statului are propriile
costuri si esecuri: informatie imperfectd, captura, vanitoare de rente, efecte nedorite,
costul aplicarii. Trebuie comparat rezultatul real al pietei (nu unul idealizat) cu rezultatul
real al guvernului (nu unul idealizat), inclusiv costul si probabilitatea esecului
guvernamental. Se compara real cu real, nu real cu ideal.

6. Spitalul se confrunta cu problema pasagerului clandestin pentru cé este un bun de natura
publica: oricine beneficiaza de existenta lui, fie cd a donat, fie ca nu, deci fiecare ar putea
lasa pe altii sd dea. A fost totusi realizat datorita unor factori care inving acest stimulent: o
organizatie credibila si de incredere, progres vizibil si transparenta care i-au asigurat pe
donatori ca aportul lor conteaza, norme sociale si satisfactia de a dona, contributii mici si
usoare care au coborat costul implicarii si un scop concret, mobilizator. Societatea civila a
rezolvat o problema de actiune colectiva fara constrangere.

7. Apararea colectivi este neexcludabild intre membri: toti sunt protejati, fie ca platesc, fie ca
nu, deci membrii mici au interesul sa cheltuiascd mai putin si sa profite de cheltuiala
aliatului mare. Aliatul cel mai mare, care nu ii poate exclude pe ceilalti si suporta cea mai
mare parte a costului, cere o tintd comuna de cheltuieli (de pilda o pondere din PIB) ca sa
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limiteze comportamentul de pasager clandestin si sd imparta povara. Este logica lui Olson
despre actiunea colectiva in aliante.

Capitolul 16. Alegerea publica

1. Miza pe producator este 50.000.000 impartit la 250, adica 200.000 de lei pe an; miza pe
consumator este 50.000.000 impartit la 5.000.000, adica 10 lei pe an. Pentru un
producétor, 200.000 de lei justificd lobby, avocati si organizare; pentru un consumator, 10
lei nu justificd nici méicar informarea. Grupul mic are un bun public usor de furnizat
(fiecare membru conteaza si poate fi supravegheat), grupul mare are un pasager
clandestin de nerezolvat, asa c4, desi taxa costa in total mai mult decat aduce, singurii care
au un motiv sa actioneze sunt cei care castiga din ea.

2. La televizor, decizia este a lui si consecintele il privesc direct: daca greseste, plateste el, deci
informarea are un randament. La vot, sansa ca votul lui s schimbe rezultatul este practic
zero, iar consecintele unei alegeri proaste sunt impartite cu milioane de alti oameni;
beneficiul asteptat al informadrii este aproape nul, costul este real, asa ca neinformarea este
rationala. Caplan adauga ca, neplatind pentru eroare, votantul isi poate permite si credinte
care 1i plac, nu doar ignoranta.

3. Indicafie. Crearea de valoare: o firma castiga oferind un produs pe care cumpdratorii il
pretuiesc peste cost (un restaurant mai bun, o aplicatie utild). Ciutarea rentei: aceeasi
firma obtine o licentd exclusivi, o taxa pe rivali sau o subventie, castigand fara sa ofere
nimic in plus. Pierderea sociald este mai mare decat triunghiul pierderii nete fiindca
privilegiul fiind valoros, concurentii cheltuiesc resurse reale (timp, avocati, campanii) ca
sa il obtind si s il pastreze; aceste resurse sunt consumate intr-o intrecere care doar
redistribuie, pe langa tranzactiile pierdute din triunghi.

4. Indicafie. Alianta reuneste un grup care cere o regula din convingere morald (baptistii) si
un grup care o sustine discret fiindca 1i elimind concurenta sau 1i aduce bani
(contrabandistii); primul da legitimitate, al doilea da resurse. Un exemplu bun identifica
ambele parti: de pilda o norma de siguranta sau de mediu ceruta de activisti si sustinuta de
producatorii mari, pentru care costul de conformare este suportabil, dar care scoate de pe
piata rivalii mici; sau o restrictie a comertului online ceruta in numele consumatorului si
sustinuta de comerciantii traditionali.

5. Agentia nu are un indicator de profit care sa 1i semnaleze cd misiunea s-a incheiat; are un
buget, un personal si o conducere pentru care continuarea finantirii inseamna prestigiu,
siguranta si cariera. Interesul de supravietuire al institutiei este concentrat si bine
reprezentat, in vreme ce economia care s-ar face prin desfiintare este dispersata intre
contribuabili, care nu o observa. Agentia isi va redefini misiunea, va gisi o problema
inruditd sau va argumenta ca problema ar reveni fira ea; de aceea sunt mult mai rare
institutiile care se desfiinteaza decat cele care se infiinteaza.

6. Renta este valoarea autorizatiei, un venit care exista numai pentru ca legea 1i tine pe altii
afara. Grupul concentrat sunt detindtorii de autorizatii, putini, identificabili, cu o miza
mare fiecare; grupul dispersat sunt pasagerii, multi, cu o miza mici fiecare. Captura se
vede in faptul ca regulile sectorului, inclusiv primele reglementari ale platformelor, au fost
scrise sau negociate de cei pe care trebuiau sa 1i supravegheze. Legalizarea a reusit abia
cand a aparut un interes concentrat de partea cealaltd, platformele si soferii lor parteneri,
care avea si el un nume, o adresa si un motiv; argumentul economic era acelasi de la
inceput, s-a schimbat structura intereselor, exact ca la Legile cerealelor.

7. Reducerea unilaterald a tarifelor aduce castiguri consumatorilor, un grup dispersat fara
glas, si pierderi producatorilor protejati, un grup concentrat care lupta; politic, reforma nu
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are cine sa o sustina. Un acord reciproc schimba aritmetica: deschiderea pietei proprii este
cumparata cu deschiderea pietei celuilalt, iar exportatorii, un grup concentrat cu mize
mari, capata un interes direct in liberalizare si devin contragreutatea interna a sectoarelor
care cer protectie. Economic, reciprocitatea nu este necesard, fiindca deschiderea
unilaterala ar fi deja profitabila; politic, ea este necesard, fiindca aduce un grup organizat
de partea liberalizarii.
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Definitiile termenilor-cheie din toate capitolele, adunate intr-un singur loc si ordonate
alfabetic. Paranteza dreapta arata capitolul in care este introdus fiecare termen.

A

Afirmatie pozitiva /| normativa o descriere verificabila a realitétii, respectiv o judecata despre ce ar
trebui sa fie. [cap. 2]

Alegere publica ramura economiei care aplica analiza stimulentelor deciziilor politice: votanti,
politicieni, functionari. (vezi si cdutarea rentei, esec al guvernului) [cap. 16]

Arbitraj revanzarea de la pretul mic la cel mare, care submineaza discriminarea daca nu este
impiedicata. [cap. 12]

Avantaj absolut capacitatea de a produce un bun folosind mai putine resurse decat altcineva. (vezi si
avantaj comparativ) [cap. 3]

Avantaj comparativ capacitatea de a produce un bun cu un cost de oportunitate mai mic decat
altcineva. (vezi si avantaj absolut) [cap. 3]

B

Beneficii concentrate, costuri dispersate structura in care castigul unei politici revine unui grup
mic si organizat, iar costul este impartit intre multi, fiecare cu o miza prea micé pentru a reactiona.
(vezi si logica acfiunii colective) [cap. 16]

Bun public bun nerival si neexcludabil, expus problemei pasagerului clandestin. [cap. 15]

Bun rival | excludabil rival: folosirea de cétre unul reduce disponibilitatea pentru altul; excludabil:
neplatitorii pot fi opriti. [cap. 15]

C

Capital uman cunostintele si deprinderile care cresc productivitatea unui lucrator. [cap. 14]

Captura fenomenul prin care o politicd ajunge si serveasca interesul grupului organizat care
beneficiazé de ea, in dauna publicului larg, ale cérui costuri sunt dispersate. (vezi si captura
reglementdrii) [cap. 6]

Captura reglementarii fenomenul prin care o institutie creati pentru a supraveghea un sector ajunge
sd serveascd interesele acelui sector. (vezi si capturd) [cap. 16]

Cautarea rentei cheltuirea de resurse reale pentru a obtine sau a pastra un privilegiu care transfera
venit, fira a crea valoare. (vezi si alegere publicd) [cap. 16]

Castiguri din schimb cresterea consumului total posibild atunci cAnd pértile se specializeaza dupa
avantajul comparativ si fac schimb. [cap. 3]

Cerere relatia dintre pret si cantitatea pe care cumparéatorii doresc si pot si o cumpere, ceilalti factori
constanti. (vezi si ofertd, echilibru) [cap. 4]

Cerere elastica | inelastica cerere care reactioneaza puternic, respectiv slab, la pret; pragul este
elasticitatea unitara. [cap. 5]

Concurenta monopolistica structura cu multe firme care vand produse diferentiate si intrare libera.
[cap. 11]

Corelatie si cauzalitate tendinta a doua variabile de a se misca impreund; respectiv relatia in care
una o determina efectiv pe cealalta. [cap. 1]
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Cost de oportunitate valoarea celei mai bune alternative la care se renunté atunci cand se face o
alegere. (vezi si gandirea la margine) [cap. 2]

Cost marginal (Cmg) costul producerii unei unitati suplimentare. [cap. 10]
Cost social marginal costul privat plus dauna marginala impusa tertilor. [cap. 9]
Cost total mediu (CTM) costul total impartit la cantitatea produsa. [cap. 10]

D

Deplasare a curbei modificarea intregii relatii cerere sau ofertd, provocaté de un factor diferit de
pretul bunului. [cap. 4]

Diferenta compensatorie diferenta de salariu care compenseaza conditii mai bune sau mai rele ale
muncii. [cap. 14]

Dilema prizonierului situatie in care interesul individual duce la un rezultat colectiv mai prost decat
cooperarea. [cap. 13]

Discriminare perfecta cazul ideal in care fiecare cumpéritor plateste maximul pe care il accepté.
[cap. 12]

Discriminare prin pret vanzarea aceluiasi bun la preturi diferite, din motive care nu tin de costuri.
[cap. 12]

E

Echilibru pretul si cantitatea la care cantitatea ceruta este egald cu cantitatea oferita. (vezi si cerere,
ofertd, surplus) [cap. 4]

Echilibru Nash combinatie de strategii din care niciun jucitor nu are interesul sa devieze unilateral.
[cap. 13]

Eficienta situatia in care nu se poate produce mai mult dintr-un bun fira a renunta la o parte din altul;
puncte aflate pe frontiera. [cap. 3]

Elasticitatea cererii raportul dintre variatia procentuala a cantitatii cerute si variatia procentuala a
pretului. [cap. 5]

Elasticitatea ofertei mésura reactiei cantitatii oferite la pret; creste, de obicei, cu orizontul de timp.
[cap. 5]

Eroarea nirvanei greseala de a compara o institutie reald, cu defectele ei, cu o alternativa ideala, in loc
de alta reala. [cap. 16]

Esec al guvernului situatia in care interventia statului, prin taxe, subventii sau reglementari, produce
un rezultat mai prost decat problema pe care voia sa o corecteze, din cauza informatiei limitate, a
stimulentelor politice sau a capturii. (vezi si esec al pietei, alegere publicd) [cap. 6]

Esec al pietei situatie in care piata, lasata singura, nu maximizeaza surplusul total. [cap. 15]

Exces de cerere | de oferta penurie la pret sub echilibru, respectiv surplus la pret peste echilibru.
[cap. 4]

Externalitate cost sau beneficiu impus unor terti, care nu se reflecta in pretul tranzactiei. [cap. 9]

F

Frontiera posibilitatilor de productie graficul combinatiilor maxime de doud bunuri pe care o
economie le poate produce cu resurse date. [cap. 3]

G

Gandire la margine evaluarea unei decizii prin compararea beneficiului suplimentar cu costul
suplimentar al unei unitati in plus. [cap. 2]
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Ignoranta rationald decizia votantului de a nu se informa, fiindca votul lui nu schimbé rezultatul, iar
informarea costa. [cap. 16]

Incidenta fiscala repartizarea efectiva a poverii unei taxe, determinat de elasticitati, nu de forma
legala. [cap. 6]

L
Legare (tying) conditionarea cumparéarii unui produs de cumpérarea altuia. [cap. 12]

Logica actiunii colective observatia lui Olson cé grupurile mici cu mize mari se organizeaza mai usor
decat grupurile mari cu mize mici, fiindca actiunea colectiva este ea insisi un bun public. (vezi si
beneficii concentrate, costuri dispersate) [cap. 16]

M

Marime pe cap de locuitor o valoare totala impértita la populatie, folositd pentru comparatii corecte
intre unitéti de marimi diferite. [cap. 1]

Marja de monopol diferenta dintre pret si costul marginal, cu atidt mai mare cu cat cererea este mai
inelastica. [cap. 11]

Matrice de castiguri tabel care arata castigurile fiecdrui jucitor pentru fiecare combinatie de strategii.
[cap. 13]

Metoda punctelor medii procedeu de calcul al elasticitatii care raporteazé variatiile la media
valorilor, pentru un rezultat simetric. [cap. 5]

Monopol unic vanzitor al unui produs fira substitute apropiate, protejat de bariere la intrare. (vezi si
oligopol, discriminarea prin pref) [cap. 11]

N
Numar-indice o serie de valori raportati la un an de bazé pus egal cu 100. [cap. 1]

o

Oferta relatia dintre pret si cantitatea pe care vanzatorii doresc si pot si o vand4, ceilalti factori
constanti. [cap. 4]

Oligopol piati cu putine firme, ale ciror decizii sunt interdependente. [cap. 13]
Ordine spontana coordonarea care rezulta din actiuni individuale, fird un plan central. [cap. 7]

P

Pachetizare (bundling) vanzarea mai multor bunuri impreun4, la un pret total mai mic decat suma
celor individuale. [cap. 12]

Pana fiscala diferenta, egala cu taxa, dintre pretul platit de cumparatori si cel incasat de vanzatori.
[cap. 6]

Panta ritmul de schimbare; cit se modifica valoarea de pe verticala la o crestere cu o unitate pe
orizontald. [cap. 1]

Pasager clandestin cel care beneficiaza de un bun fara sa contribuie la costul lui. [cap. 15]
Penurie | surplus exces de cerere, respectiv de oferta, mentinut de un control de pret. [cap. 8]

Permise tranzactionabile sistem de plafon si comert care fixeaza cantitatea totala si lasa piata si
stabileasca pretul externalititii. [cap. 9]

Pierdere neta valoarea schimburilor reciproc avantajoase care nu mai au loc din cauza taxei sau a
subventiei. [cap. 6]
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Pierdere neta a monopolului schimburile reciproc avantajoase pierdute fiindca monopolul produce
sub nivelul concurential. [cap. 11]

Plafon de pret pret maxim legal; produce penurie cand este fixat sub echilibru. [cap. 8]
Prag de pret pret minim legal; produce surplus cand este fixat peste echilibru. [cap. 8]

Prag de salariu salariu fixat peste echilibru, prin sindicat sau lege, cu efecte asupra venitului si
ocuparii. [cap. 14]

Primitor de pret firmé prea mica pentru a influenta pretul, care ia pretul pietei ca dat. [cap. 10]

Problema cunoasterii faptul cd informatia economica este dispersatd in mintea multor oameni, nu
concentratd la un centru. [cap. 7]

Procent si punct procentual o parte la sutd; respectiv diferenta aritmetica simpla dintre doua
procente. [cap. 1]

Profit economic zero situatia de pe termen lung in concurenta, cand pretul ajunge la costul mediu
minim. [cap. 10]

R
Raritate starea in care dorintele depasesc resursele disponibile, ceea ce impune alegerea. [cap. 2]

Rata de crestere schimbarea relativa: diferenta dintre valoarea noua si cea veche, raportaté la cea
veche. [cap. 1]

Rationare in afara pretului mecanisme precum cozile, calitatea redusa sau favoritismul, care apar
cand pretul nu mai aloca bunul. [cap. 8]

Real si nominal ajustat de inflatie, la preturi constante; respectiv exprimat la preturile zilei. [cap. 1]

Regula Vmg = Cmg conditia de maximizare a profitului: se produce pana cand venitul marginal
egaleaza costul marginal. [cap. 10]

Resursa comuna bun rival, dar neexcludabil, expus supraexploatarii. [cap. 15]
S

Scara logaritmica o axi pe care distante egale inseamna rapoarte egale (dubliri), nu cantitati egale.
[cap. 1]

Semnal si stimulent pretul indicé raritatea sau dorinta si, totodata, ofera motivul de a reactiona. [cap.
7]

Semnalizare rolul educatiei de a transmite informatie despre capacitéti greu de observat direct. [cap.
14]

Sistemul preturilor mecanismul prin care preturile transmit informatie si stimulente si coordoneaza
deciziile. [cap. 7]

Stimulent o recompensa sau o penalizare care influenteazi comportamentul. [cap. 2]
Strategie dominanta strategie care aduce cel mai bun rezultat indiferent de ce face celélalt. [cap. 13]

Subventie transfer per unitate care coboara pretul pentru cumpérétori si il ridicd pentru vanzétori,
marind cantitatea. [cap. 6]

Surplusul consumatorului / producatorului castigul cumpérétorilor peste pret, respectiv al
vanzatorilor peste cost; suma lor este surplusul total. [cap. 4]

T
Taxa pigouviana taxi egala cu dauna marginald, meniti sa readucé productia la nivelul optim social.
[cap. 9]
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Teorema lui Coase ideea ca, in lipsa costurilor de negociere si cu drepturi clare, partile ajung singure
la eficienta. [cap. 9]

Vv

Valoarea produsului marginal al muncii (VMPL) productia suplimentaréd adusé de un lucrétor,
inmultitd cu pretul produsului. [cap. 14]

Variabila o mérime care poate lua valori diferite, precum venitul, populatia sau anul. [cap. 1]
Variabila ascunsa un al treilea factor, nereprezentat, care explici o corelatie dintre alte doud. [cap. 1]
Venit fiscal suma colectati la buget: taxa inmultitd cu cantitatea tranzactionata. [cap. 6]

Venit marginal venitul adus de o unitate suplimentara; pentru monopol, sub pret. [cap. 11]

Venit total pretul inmultit cu cantitatea; reactia lui la pret depinde de elasticitate. [cap. 5]

Votant median alegétorul din mijlocul distributiei preferintelor, spre care tind platformele partidelor
in competitia in doua tabere. [cap. 16]
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Concepte, nume si cazuri din manual, cu numerele capitolelor in care apar. Pentru definitii,
vedeti Glosarul.

A

alegere publica 16

arbitraj 12

avantaj absolut 3

avantaj comparativ 3

B

baptisti si contrabandisti 16

Bastiat, Frédéric 16

beneficii concentrate, costuri dispersate
16

Buchanan, James 16

bun de club 15

bunuri publice 4,6,9,15,16

Cc

calculul economic 7

Canalul Dunare-Bucuresti 2

capital uman 14

Caplan, Bryan 16

captura 6,16

cartel 7,8,13

castiguri din schimb 3

cautarea rentei 16

cauzalitate 1

ce se vede si ce nu se vede 16

cerere 4,5,6,8,10,11,12, 14

ciuma (Moartea Neagrd) 2,14

clauze de expirare 16

Coase, Ronald 9

Cobden, Richard 16

codul atlantic (Marea Banca) 15

comert 1,3,9,10,11,12, 16

Complexul Energetic Oltenia 10

Concorde, eroarea 2

concurenta 4,10,11,12,13

concurentd monopolistica 11

corelatie 1

cost de oportunitate 2, 3,16

cost irecuperabil 2

cost marginal 1,10, 11

cost social marginal 9

cost total mediu 10

D

Déruieste Viata (spitalul de oncologie
pediatrica) 15

Demsetz, Harold 16

diferenta compensatorie 14

Digi 10

dilema prizonierului 13

Diocletian 8

discriminare perfectd 12

discriminarea prin pret 12

distrugere creatoare 10

Downs, Anthony 16

Dupuit, Jules 12

E

echilibru 4,5,6,8,9,10,13,14

economia gri 6,14

eficienta 3,5,9,10,11,12

elasticitate 5,6, 8,11, 14

eroarea nirvanei 16

esecul guvernului 3,6,7,9,10,14,15,16

esecul pietei 6, 9,11,15,16

exces de cerere / de oferta 4,8

exodul de creiere 14

externalitati 4,7,9,15,16

F

flota-fantoma (plafonul petrolului
rusesc) 8

frontiera posibilitatilor de productie 3

G

Gandhi, Mahatma 5

gandirea la margine 1, 2,10

Gapminder 1

geoblocare 12

goana dupd aur 4

H

Hanoi, sobolanii din 2

Hayek, Friedrich 7

|

ignoranta rationald 16

impozite 5,6

incidenta fiscald 6

inflatie 1,2

L

legare (tying) 12

Legile cerealelor 16

licente (taxi, platforme) 11,13,16

logica actiunii colective 16

M

masini electrice chinezesti (taxe
compensatorii) 6

Methuen, Tratatul dela 3

Mises, Ludwig von 7

monopol 4, 5,11,13,15,16

monopol natural 11

N

NATO (apararea colectiva) 15

Niskanen, William 16
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nucsoara (insulele Banda) 11, 14

numar-indice 1

o

ofertd 2,4,5,6,8,10,11,14

oligopol 13

Olson, Mancur 16

OPEC 5,8,13

ordine spontand 7

Organizatia Mondiald a Comertului 16

Ostrom, Elinor 15,16

P

pachetizare (bundling) 12

pana fiscald 6,14

panta 1,3

pasager clandestin 9,15, 16

Peel, Robert 16

penurie 4,7,8,14

permise tranzactionabile 9

pescuitul excesiv 15

piata muncii 2, 3,6, 8,14

pierdere neta 6,9,11,12,16

Pigou, Arthur 9

plafon de pret 5, 8,9

Politica agricola comuna 16

prag de pret 6, 8,14

primitor de pret 10

problema cunoasterii 7

procent si punct procentual 1

productivitate 3,14

profit economic zero 10

protectie comerciald 3,16

R

raritate 2,3,7,8, 14

rata de crestere 1

rationarea in afara pretului 8

real si nominal 1

reciprocitate (acorduri comerciale) 16

reguli si institutii 16

remitente 14

resursa comund (bunurile comune) 15

Ricardo, David 3

Rosling, Hans 1

S

salariu minim (prag de salariu) 2,6, 8,
14

scara logaritmica 1

Schumpeter, Joseph 10

semnalizare 14

semnalul de pret 4,7,8,9



sistemul preturilor 7
Smith, Adam 13
specializare 3

Stigler, George 16
stimulente 2,6,7,11,15, 16
subsidiaritate 16
subventii 2,3, 6, 9,10, 16
surplus 4,8,11,12,15

T

taxa pe ferestre 6

taxa pigouviand 9
taxe 2,3,5,6,9,15,16
teorema lui Coase 9
teoria jocurilor 13
Trail Smelter 9
Tullock, Gordon 16
\")
valoarea produsului marginal (VMPL)
14
variabild ascunsa 1
venit fiscal 6
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venit marginal 10, 11
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